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□ 本 报 记 者 李 铁
本报通讯员 魏小娜

我省小额贷款公司自2008年试点以来，
各类资本参与积极性高，其中，产业链核心
企业投资设立的小贷公司，除了支持外部小
微企业，还能为核心企业上下游小微供应商
提供效果明显的融资支持，以助力全产业链
稳步发展。

张宏在济南经营一家机械加工企业，自
2003年开始为中国重汽集团供应汽车驾驶覆
盖件，每年销售额2000万元左右。尽管属于
生产型企业，但其融资难度并未降低，张宏
告诉记者，他的企业最值钱的就属两台价值
700万元的机械加工设备，厂房建在租来的
土地上，银行抵押贷款往往选择房屋等不动
产，像他这类企业要想从银行贷款，只能采
取互保贷款，即找一家规模相当的企业，双
方之间对等承担保证担保责任，即甲、乙两
企业之间互相担保获得贷款，根据合同约定
承担还款连带责任。

这种贷款方式过去较为普遍，但随着经
济下行压力持续，弊端也越来越明显，部分
企业出现经营困难，无法偿还银行贷款，还
拖累到担保企业，多家企业联保甚至有可能
形成担保链风险。张宏就吃过这方面的亏，
他担保的一家企业资金周转不顺，银行贷款
难以偿还，作为担保方，他最终代偿40万元，
从那之后张宏轻易不再尝试此种融资方式。

然而，企业正常生产还得继续，采购原
材料仍需资金支持，这时张宏遇到了重汽集
团出资建立的齐汇小额贷款公司（下文简称
“齐汇小贷”），双方开始对接供应商贷款
特色业务。和其他机构推出的供应链贷款相
似，该项业务的服务对象围绕核心企业重汽
集团的上游小微供货商，申请贷款的企业须
在核心企业备有一定的货款和货物，贷款申
请材料在常规文件之外，重点包括采购合同
和进出货单。

不同的是，齐汇小贷对贷款客户的应收
账款并不进行冻结。贷款以后，供货商与重
汽集团的财务款项照旧结算，这对于贷款企

业而言，无疑减轻了巨大的资金压力。
以张宏的企业为例，每年1至6月份、10

至12月份是两个供货旺季，每月的回款在
300万元左右，该企业目前在齐汇小贷有450
万元的贷款额度。如果对其应收账款进行冻
结，意味着至少有450万元的货款无法动
用，正常生产支出之外，采购原材料还需要
提前付款，公司流动资金将大幅收紧，其贷
款额也将随之增加，反而增加了融资成本。

那么，不冻结应收账款是否会增加小贷
公司的风险呢？齐汇小贷总经理任福松给出
了否定的答案。首先，该公司的贷款对象限
定在重汽集团的供应商平台，平台有严格的
进入标准，除了产品质量过关以外，供应商
持续供货的能力非常重要，企业均具有较高
资质；其次，供应商的应收账款是按月结
算，往往会有三个月的延期，每次结算以
后，供应商仍有近70%的货款尚未结清，同
时，供货商还有一定数量的货物存放在第三
方物流处，以保证核心企业持续生产，该项
业务的授信额度就是根据这两方面的价值确

定；最后，齐汇小贷的部分负责人来自重汽
集团，对上游供货商的情况较为了解，考察
也更深入便捷。

此外，小贷公司还能发挥灵活机动的优
势，根据企业条件便宜行事。例如，张宏的
贷款就是以将其设备作为抵押，这在银行无
法行得通，但齐汇小贷则愿意接受。在额度
范围内，循环使用，随借随还，按日计息，
如果需要贷款，只需提交一份支用借款划款
委托书即可。2011年，张宏从齐汇小贷借款
350万元，采购1200万元的设备，按期还款
后，双方一直合作至今。随着经营实力的壮
大，他还在非洲和中东建有两家工厂，销售
额已超过1亿元。

据统计，齐汇小贷2015年累计客户数
1060户，发放贷款1240笔，累计发放贷款
13 . 5亿元。其中，上游供应商贷款额度超过
9亿元，占比超过66%。不过，任福松认为，
这还只是开始，重汽集团拥有6000多家供应
商，目前合作的仅有10%左右，未来还有巨
大市场可挖掘。

广告

核心企业投资设立小贷公司助力产业链融资

货款不质押，供应商贷款照常批

□ 本 报 记 者 王 爽
本报通讯员 郭宝峰

省财政厅日前对2015年地方金融企业绩
效评价结果进行了通报，泰山财产保险股份
有限公司（下称“泰山保险”）成为此次评
价中评级最高的省内保险法人机构。记者了
解到，作为山东首家保险法人机构，泰山保
险近年来在业务发展能力、经营管理能力、
盈利能力等方面取得了较大突破，尤其是偿
付能力充足率已连续几年保持在1000%以上
的高水平。

在金融类行业高收益消息泛滥的当下，
头顶国企光环的泰山保险一度曾因相对缓慢
的业绩增长而遭受质疑。对此，公司总经理
纪律表示，保险是一个特殊的行业，需要一
定的业务积累期。自2011年成立以来，泰山
保险一直在服务“三农”发展、支持重点项
目建设、参与社会管理等方面下工夫，不断
提升服务地方经济水准的同时，如今也实现
了保费收入的稳步增长。

根据数据显示，2015年泰山保险实现账
面盈利2160万元，同比增长14 . 5%；净资产

同比增长7 . 1%，偿付能力充足率1021%。
“去年我们在济宁、枣庄等地试点了蔬

菜目标价格指数保险，取得了不错的反响。
今年准备在烟台、东营等地再推出生猪目标
价格指数保险。”泰山保险农业险部总经理
助理张增乾介绍说。

据了解，为更好地服务“三农”，泰山
保险近两年根据国家的相关政策，积极调整
险种结构，加大新险种拓展力度，如沂源的
苹果、桃等保险，聊城、潍坊的日光温室大
棚保险，以及近两年新推出的目标价格指数
保险等。在落实《农业保险基层服务体系建
设实施方案（试行）》的过程中，泰山保险
在全面建立乡镇农业保险服务站的基础上，
确定了30%的村级农业保险服务点建设目
标，“三农”服务水平不断提升。2015年，
泰山保险农业险累计实现保费收入1 . 45亿
元，同比增长140 . 5%。

“山东金改”推行以后，创设行业引导
基金成为省政府带动地方经济发展的有效金
融路径，泰山保险积极参与了不少相关项
目。泰山保险资产管理部负责人沈存磊介绍
说，近两年，通过引入行业资金，泰山保险

与地方政府、银行等投资者合作成立股权投
资基金，投资地方优质企业及基础设施建
设，并将该模式进行了复制推广。2015年，
泰山保险与业内精英公司合作，成立了第一
家由保监会批复的私募基金管理公司，专业
投资地方经济。截至目前，泰山保险与诸
城、商河地方政府合作设立私募股权基金，
首期总规模达3亿元，诸城基金首个投资项
目已落地，与滨州市政府的合作也在推进当
中。

泰山保险营业总部负责人李剑介绍，泰
山保险与其他兄弟省管国企的合作也有重大
突破，成功中标山钢集团济钢、莱钢财产一
切险及机损险，成功续保山东高速财产险、
兖矿团意险、中国重汽财产险、鲁信集团财
产险、青岛胶州湾大桥财产险、济南机场财
产险等股东业务。2015年，泰山保险顺利中
标山东高速集团蓬莱填海项目工程险，获得
40%的份额，收入保费370万元。

近年来，食品安全事件屡见不鲜，对
食品安全责任险的推广呼声越来越高。泰
山保险自2014年5月初，在省食药监局的统
一指导下，全面开启食品安全责任保险的

推动工作，所辖潍坊、淄博、菏泽、威
海、泰山、聊城、临沂、枣庄、滨州、东
营、日照等中支公司在当地开展了丰富多
彩的宣传活动，增强了公民对食品安全的
参与意识。

记者了解到，泰山保险还针对当前居民
小区的一些电梯存有安全隐患的问题，适时
推出了电梯责任险业务，济南中支已经承保
济南市区1377部电梯的责任险，并开办市政
公众责任险、保安公司责任险及保安人员雇
主责任险等热点险种。

“为更好地服务地方经济，泰山保险
正积极推动业务多元化发展战略，新成立
了信用保证保险事业部、电子商务部，加
快泰盛保险销售公司机构设立，全面运作
民间资本公司的业务。”泰山保险总经理
助理魏光明介绍说。同时，泰山保险还开
展了信用保证保险业务，与蚂蚁金服旗下
招财宝平台签订合作协议，充分发挥信用
保证保险在融资增信、破解小微企业融资
难等方面的作用，目前已经完成山东高速
第一笔互联网融资业务，对多家公司发放
借款近6亿元。

一度因相对缓慢业绩增长遭受质疑，如今实现口碑与效益双丰收，泰山保险———

创新保险业务“多点开花”

□CFP供图
▲3月21日起，中国证券金融公司全面恢复转融资业务五个期限品种，并下调各期限转融资费率30%以上。

据新华社北京电 中国人民银行21日发
布消息称，为积极应对人口老龄化、加快发
展养老服务业，人民银行等多部门日前联合
发文，进一步创新金融产品和服务，以支持
养老服务业加快发展。

人民银行、民政部、银监会、证监会、
保监会等部门联合印发的《关于金融支持养
老服务业加快发展的指导意见》要求，金融
业优化业务布局，大力推动组织、产品和服
务创新，提升居民养老财富储备和养老服务
支付能力，实现支持养老服务业和自身转型
发展的良性互动。力争到2025年，基本建成
覆盖广泛、种类齐全、功能完备、服务高
效、安全稳健，与我国人口老龄化进程相适
应，符合小康社会要求的金融服务体系。

《意见》提出，要积极创新专业金融组
织形式，探索建立养老金融事业部制、组建
多种形式的金融服务专营机构，创新适合养
老服务业特点的贷款方式，探索拓宽养老服
务业贷款抵押担保范围，加大对养老领域的
信贷支持力度。

《意见》明确，建立人民银行、民政、
金融监管等部门参加的金融支持养老服务业
工作协调机制，加强产业政策与金融政策协
调配合，综合运用多种金融政策工具，加强
政策落实与效果监测，形成推进养老服务业
发展的政策合力。

人行联合多部门

支持发展养老服务业
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