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15、泰安凌云商社集团有限公司
招计算机录入，计算机类专业，大专

及以上学历，2名；储备干部，大专及以
上学历，30名；海报专员,平面设计类专
业，大专及以上学历，2名；采购员，市场
类专业，大专及以上学历，2名；超市部
门助理，大专及以上学历，5名。 单位地
址： 泰安市宁阳县城商业街 38号凌云
大厦。 电话：0538-5639906。
16、鲁普耐特集团有限公司
招国际业务，国际贸易专业，专科以

上学历，10 名；技术人员，化工纺织类
专业，专科以上学历，10 名；生产管理
储备， 管理类专业， 专科以上学历，20
名；生产管理人员，管理类专业，专科以
上学历，20名。 单位地址：东部高新开
发区。 电话：8502248。
17、泰安路德工程材料有限公司
招主管会计， 会计学专业， 大本学

历，1名；人力资源经理，人力资源学专
业，大专以上学历，1名；技术人员，机电
一体化专业，本科以上学历，2名；项目
申报员，高分子材料专业，专科以上学
历，2名；办公室文员，文秘专业，专科以
上学历，2名；安全管理员，企业管理专
业，专科以上学历，2名；电子商务专员，
电子商务专业， 专科以上学历，3名；分
公司经理，企业管理专业，专科以上学
历，2名；国内业务人员，营销专业专业，
专科以上学历，1名。 单位地址：泰安市
泰汶路中段。 电话：0538-6622608。
18、山东明佳科技有限公司
招软件研发工程师，计算机、软件工

程或自动化专业，本科学历，2名；嵌入
式研发工程师，计算机、软件工程或自
动化专业，本科学历，2名；电气工程师，
机电相关专业，本科学历，1名；项目专
员，计算机、机械设计、自动化等理工类
专业优先，本科学历，1名；市场专员，市
场营销、计算机、自动化、机械设计等工
科类相关专业优先， 本科学历，1名；钣
金工，高中学历，3 名；电焊工，高中学
历，3名。 单位地址：泰安市岱岳区青春
创业开发区办公大楼西邻。 电话：
0538-8362885。
19、山东省泰安泰龙软轴软管厂
招技术设计员，机械设计、电子、电

汽专业，大专及以上学历，10名。 单位
地址： 宁阳县华丰镇工业园区。 电话：
0538－5869214。
20、泰安市秦工国际贸易有限公司
招国际贸易专员，6-10 名，22-35

岁，全日制大专及以上学历，国际贸易、
商务英语类相关专业优先，具备 1年以
上国际贸易业务操作或相关工作经验，
优秀应届毕业生也可优先考虑，具有较
高的英语水平，口语较流利，具备较好
的开发客户的能力，具有良好的业务拓
展能力和商务谈判技巧，具有较强的事
业心、 团队合作精神和独立处事能力，
勇于开拓和创新。 工资面议，工作地点
泰安市。 公司网址：www.qingongcn.
com。
21、泰安仁博汽车销售有限公司
招销售顾问，营销学专业，大专及以

上学历，5-10名；销售主管，营销学专
业，大专及以上学历，2名；服务顾问，营
销学专业，大专及以上学历，3名。 单位
地址：泰安市泰山区泰前大街与科技中
路交汇。 电话：0538-6592789。
22、泰安如意科技时尚产业有限公司
招服装设计与工程， 服装设计相关

专业，专科及以上学历，15 名；服装设
计，服装设计相关专业，专科及以上学
历，15 名；市场营销员，市场营销及相
关专业，专科及以上学历，35名；会计，
财会相关专业，本科学历，2名；土木工
程，土木工程及相关专业，本科学历，2
名；电子商务，电商及相关专业，本科学
历，5名；设备人员，机电一体化及相关
专业，本科学历，15名。 单位地址：泰安
市岱岳区职教中心往南 100米路西。电
话：0538-5055528、17863828714。
23、瑞星集团股份有限公司
招生产管理，化学、应用化学、化学

工程与工艺、应用化工技术、生物工程、
生物技术 /机械设计制造及其自动化、
电气工程及其自动化、过程装备与控制
工程、机电一体化、自动化、电气自动
化、化工仪表、安全工程、环境工程、环
境科学等相关专业， 专科及以上学历，
20名；营销管理，市场营销、电子商务、
物流管理、工商管理等相关专业，专科
及以上学历，10 名；电商专员，电子商
务类、工商管理类等专业，本科学历，3
名；国际贸易，国际贸易、英语、报关等
专业，本科学历，2 名；信息技术，计算
机、网络工程、计算机科学与技术、软件
工程等相关专业，本科学历，2名；金融
管理，金融类、经济类等专业，本科学
历，2名；行政管理，人力资源、法律、广
播电视编导、行政管理、汉语言文学、平
面设计类、美术类、视觉传达，会计学、
财务管理、 工商管理等相关专业均可，
本科学历，5名。 单位地址：泰安市东平
县。 电话：0538-2418033。
24、山东海燕医用材料制造有限公司
招外贸业务员， 国际贸易等相关专

业，大专及以上学历，5名；微生物检验
员，药学、微生物学专业，大专及以上学
历，3名；理化检验员，药学、食品安全等
专业，大专及以上学历，3名；维修工，机
械设计与维修专业，大专及以上学历，3
名；仓库管理员，物流等相关专业，大专
及以上学历，2名；质检员，中专及以上
学历，5名；销售业务员，大专及以上学
历，5名；操作工，中专及以上学历，40
名；文员，大专及以上学历，4名。单位地
址： 山东省新泰市海燕路 1号。 电话：
0538-7372000。
25、山东岳华能源集团有限公司
招物流管理，物流类相关专业，大专

学历，2名；文案，企业管理专业，大专学
历，1名；电气自动化操作员，电气自动
化专业，大专学历，4名。单位地址：山东
省新泰青云街道办事处北师火车站东。
电话：13853867015。
26、泰安山水建业混凝土有限公司
招试验操作员，建材（水泥）专业，

中专以上学历，1名；搅拌车司机，3名。
单位地址：泰安市岱岳区青春创业开发
区 希 望 路 中 段 路 西 。 电 话 ：
0538-8361617。
27、泰安速恒物流有限公司
招物流业务副总（东区）， 大专学

历，1名； 人力资源总监， 大专学历，1
名；人力资源专员（东区），大专学历，2
名；电话营销主营（东区），大专学历，4
名；行政总监，大专学历，1名；外联部经
理，大专学历，1名；办公室人员，高中学
历，1名；物流内勤，大专学历，1名；驻
济南苏宁物流专员，1名； 箱货带车司
机，5名；物流专线部经理，2名；业务专
员，5名；融资专员，2名。 单位地址：泰
安市泰山区泮河大街东首速恒现代物
流园（南外环）。 电话：6138858。

2016年 4月 30日下午，
在解放军第八十八医院神经内
科二区的病房里，一位患者的家
属满怀感激地将一面写有“视
病人如亲人，视责任如军魂”的
锦旗交至神经内科二区周翠玲
主任手中， 患者的儿子激动地
说:“谢谢周主任这个团队，治好
了我父亲的病，我们一家都非常
感激您，谢谢您”，患者家属一
再给周主任鞠躬道谢，周主任紧
紧地握住患者家属的手， 连忙
说:“这是我们应该做的，谢谢您
的理解、支持和鼓励。 我们将更
加努力为人民服务。 ”

原来这位患者患上了一种
神经系统的疑难疾病，临床上非
常少见。 2016年 3月 7日，患者
许大爷感觉头晕，随即出现了意
识丧失、双眼上翻、四肢抽搐等
症状。家人立即将其送入当地县
医院住院治疗，诊断为“多发性
脑梗死”， 按照脑梗治疗了 20
多天，效果不明显，并逐渐出现

了智力下降、胡言乱语、幻听、幻
视、不吃不睡、烦躁、意识不清等
症状。 许大爷的家人是看在眼
里，急在心上。 大爷四年前曾经
来解放军第八十八医院治疗过
脑梗，当时治疗效果比较好。 家
人突然想到解放军第八十八医
院可能会有好办法。出于对解放
军第八十八医院的信任，家人又
把大爷送来这里做进一步治疗。

3月 28日， 许大爷在解放

军第八十八医院神经内科二
区住院后，周翠玲主任通过详
细询问病史，发现患者春节前
后即有发作性双眼瞪视、发
呆、反应迟钝等情况，因发作
次数少、时间短，没有引起家
人重视，直到随后癫痫大发作
才送医院治疗。治疗过程中病情
逐渐加重， 出现严重的精神障
碍、智力下降。 入院后完善颅脑
磁共振检查未发现相应病灶，与
“多发性脑梗死”病症不符。 行
脑电图检查发现异常，考虑患者
是脑炎的可能性大，经腰穿检查
排除病毒性脑炎、细菌性脑炎可
能，考虑患者极有可能是患上了
神经系统一种比较罕见的脑
炎—自身免疫性脑炎。周主任立
即指导主管医师赵明娟完善自
身免疫性脑炎相关检查。这些检
查当地无法进行，需送至济南且
费时较长（两周后出结果），若
等检查结果出来再治疗，恐病情
加重，延误治疗。 周主任考虑患
者患自身免疫性脑炎的可能性
极大，与家属商议后决定立即给

患者进行免疫治疗。 目前，作为
一组新发现的神经系统免疫性
疾病，尽管该病总体免疫治疗有
效，但仍缺乏可以参考的治疗指
南。目前一线用药以静脉注射免
疫球蛋白、糖皮质激素和血浆置
换。对癫痫和精神症状采取对症
治疗。考虑到病人家庭经济条件
比较困难，静脉注射免疫球蛋白
相对来说费用较为昂贵，周主任
同病患家属商量后决定为许大
爷采取静脉注射激素冲击治疗。
许大爷接受了第一次治疗后病
情就得到明显改善，夜间躁动明
显减轻，也不胡言乱语了，幻听、
幻视也有所减轻。经过十几天的
治疗笔者前去神经内科采访时，
许大爷如今的精神状态很好，精
神抖擞、思维清晰，可进行正常
的交流，面部也比较红润，大爷

一再说谢谢周主任治好了他的
病。
周翠玲主任介绍说： 自身

免疫性脑炎是由免疫介导的一
组脑炎综合征，是一种严重的大
脑炎性疾病，有许多可能的原因
和复杂的鉴别诊断。医学界目前
仍不清楚自身免疫性脑炎的病
因及其发病机制。近几年的研究
识别出了很多自身免疫性脑炎
新的症状和生物标记物，改变了
对此疾病的诊断方法，然而精确
诊断过度依赖于抗体检测和对
免疫疗法的反应，且目前自身免
疫性脑炎抗体检测大多数医院
没有开展，需到外地检测且耗时
较长，若过于依赖抗体检测则可
能延误治疗。 其临床症状、影像
学（脑CT或磁共振检查）、脑
脊液检查均无特异性，因此常被

延误诊断甚至误诊。周主任指出
如患者三个月内逐渐出现短期
记忆丧失、癫痫发作、意识混乱
或精神障碍，脑磁共振显示高度
局限于内侧颞叶的异常信号；脑
脊液细胞数增多或脑电图异常；
排除其他可能的病因就可以诊
断，及早进行免疫治疗。 早期正
确的诊断和及早的正确治疗可
以极大改善预后。许大爷治疗后
情况比较稳定，周主任介绍说后
期治疗主要是一个维持治疗防
止复发和康复治疗，截止到发稿
前，笔者得到消息，许大爷目前
已康复出院。
专家提醒： 自身免疫性脑

炎是可逆性疾病，及早诊断和积
极接受治疗非常关键。

(9通讯员陈青 )

解放军第八十八医院神经内科
成功救治一例自身免疫性脑炎患者

“钱”

5月 8日上午，泰安鲁商中心
正式开盘， 灰蒙蒙的天气和淅淅
沥沥的小雨丝毫没有影响购房者
的热情， 营销中心的火爆气氛比
春运要更胜一筹。

开盘还未正式开始， 鲁商中
心营销中心早已人头攒动， 放眼
望去购房者多达千人， 让人似乎
回到了 2008 年购房最疯狂的时
候。 而迫不及待的选房客户则自
觉按照次序排起了长龙， 数百组
客户在排号区就坐，济济一堂，焦

急地等待着
激动时刻的
到来。 大家
摩拳擦掌 、
信心高涨 ，
誓要一举拿
下自己心仪
已 久 的 房
源！

上午 11
点的鲁商中
心， 蜂拥而

至的客户挤爆了选房区， 房源成
交数量不断增加， 营销中心内外
都排满了人， 时而听到
工作人员祝贺购房者选
房成功的声音。 刚刚成
为鲁商中心业主的李先
生兴奋地说道：“我也看
过很多个项目， 最终还
是选择了鲁商中心，不
仅仅是看中了这里的黄
金位置、 这里的生态环
境， 更看中的是这个项

目的综合品质。 出门就有银座购
物、泮河公园，学校就在家门口，
生活非常便利， 全家人都喜欢这
里！ ”据悉，鲁商中心开盘引千人
火爆抢购，不到 3小时疯狂劲销 3
亿元，创泰城楼市传奇！

3亿，不管是对于鲁商中心还
是对购房者来说， 都是一个震撼
的数字。 为感谢泰安人民的大力
追捧和支持， 鲁商中心钜惠热浪
席卷全城！ 7天倒计时享开盘最低
价 ，85-160m2 瞰 景 高 层 、
120-170m2城市别墅，臻品房源分
秒递减中！

谚语说“一年之计在于春” ，今日刚
好立春，对于购房者来说，正好是制定置
业计划的最佳良机。 不过，在笔者看来，
无论制定何种置业计划，尤其对于“刚
需” 一族来说，购房还是要趁早，特别是
在楼市处于调整期时，说不定还能“淘”
到一套性价比较高的房子。为何这么说？
究其原因如下：

一是购房需求。 一线城市一向被誉
为“房产价格的风向标” 。 从 2015年 9
月以来，一线城市房价全线上扬，这可能
预示着二、三线城市及全国楼市的趋势。
此次楼市回暖， 虽然从上至下的各项利
好政策为此打下了坚实的基础， 但是仍
不要忽略旺盛的购房需求。此外，随着国
家二孩政策的全面放开， 改善型置业者
也会慢慢成为楼市的重要力量。
二是融资环境。未来，房企面临的融

资成本将继续降低， 某种程度上会改变
金融机构后续的信贷政策， 使得市场各
参与主体继续看好楼市， 进而加速各类
资源流入房地产市场。 而就楼市的实际
而言，房价“水平” 一般；加之城市规模
较小， 未来建设发展必然潜力无限。 因
此，房价后期上涨是必然的。综合考虑这
些因素，趁早出手购房的“利”远远大于
“弊” 。

三是政策调整的“窗口期” 。对于购

房者来讲，应该搞清楚楼市的变化规律，
赶在短期市场还没有完全复苏好转的阶
段入市购房，把控好“救市”政策短期红
利带来的购房“窗口期” 。 从这一点来
讲，综合“内因” 和“外因” ，其实当下就
是购房的好时机。
“机不可失，失不再来” 。 就目前楼

市的现状分析，无论您是刚性需求者，还
是改善型置业者， 此刻应该大胆抛弃
“观望情绪” ，趁机出手方是上策。 楼市
经过这么多年的发展， 当慢慢回归本位
及其充当的角色时， 虽然一切都还是市
场说了算，但是作为购房者，适时出手是
一种睿智更是一种气魄。

一看：
楼盘销售价格和沙盘
体现的楼盘品质是否平衡
如果楼盘销售价格很低， 但是

沙盘做得又十分精美， 就要引起购
房者的注意了！ 沙盘的制作成本是
比较高的， 一个高档楼盘的沙盘要
花掉几十万的制作费用， 这说明了
沙盘的制作质量与楼盘的品质是存
在某种关联性的。
二看：
沙盘上是否注明“模型”
或“效果图”字样及模型比例
按工商行政管理机关的要求，

开发商使用模型时，必须注明“模
型”或“效果图” 等字样，这条规定
的潜台词是：沙盘模型仅供参考。看
沙盘的比例尺寸， 除了确定沙盘是
否根据实际规划比例制作， 还可以
按比例尺寸可以算出实际尺寸。 购
房者可大概计算出楼间距等。
三看：
小区整体规划
沙盘是小区的缩影，在沙盘上，

小区密度是否过大、 建筑与景观的

搭配是否协调、 内交通的分布是否
合理、公共设施的分布是否人性化、
小区与周边环境的关系等都一目了
然， 天津中原市场数据研究分析中
心市场研究员张玉提示大家， 这些
对以后的居住质量影响很大， 也是
购房者在不同楼盘之间比较应考虑
的关键因素。
四看：

开盘区域及楼栋朝向
大多楼盘都是分期开发， 因此

在总揽全局之后， 应重点关注意向
购买的楼栋及其周边的情况。 楼栋
朝向决定了房屋的采光、通风、窗外
景观等，也是选房的衡量标准。
五看：

楼间距
有调查数据显示，23%的人认为

楼间距窄会影响视野，37%认为会影
响采光和通风，33%认为影响私密
性，7%的人认为还有其他影响。 90%
的沙盘是放大楼体间距的。 专家介
绍， 夸大楼间距是开发商的一种促
销手段。 一般情况下，人在 15米以
内就可以清晰地辨别对方。因此，低

层住宅楼间距应大于 15米，而那些
高层住宅楼间距应当大于 24米。
知道了沙盘模型比例， 购房者

可以亲自测量根据沙盘计算出来的
楼间距与实际楼间距之间是否存在
偏差； 或者测量前后楼栋的高度与
间距， 两者的比例控制在 1：1比较
合适。如果可以进入施工现场，最好
能亲自站在两个楼栋之间感受一下
是否有压迫感。
六看：
绿地
有大片绿地点缀是沙盘赏心悦

目的原因之一。为了吸引眼球，开发
商会在沙盘上做出绿化率很高的假
象。 天津中原市场数据研究分析中
心市场研究员张玉提示购房者，一
定要问清楚沙盘上的绿化建设与实
际是否一致，有必要，具体的绿化面
积、分布等一定要写入合同。
七看：

内交通
小区内的交通分为人车分流和

人车混行两类， 内交通的合理性对
于居住的安全和环境的静谧性是比

较关键的， 这也是在看房中容易忽
略的问题。 购房者要询问一下小区
在内交通上有什么措施， 如何规划
小区内的车行、人流等。
八看：

公共设施具体位置
为了美观， 沙盘中常会把小区

内的变电站、垃圾箱、化粪池、水泵
房、 燃气房、 地下车库出入口等隐
藏、模糊或偏移，比如用绿地取而代
之。看沙盘时，一定要问清楚这些公
共设施的具体位置、 高度及与楼栋
之间的距离， 尤其是打算考虑低层
住宅的购房者， 因为看沙盘模型是
俯视， 而实际将会平视这些公共设
施， 会出现因过高或过近影响窗前
景观的情况。
九看：
小区内不明确建筑物
沙盘中常会看到一些用有机玻

璃做成的透明小方块， 它们可能是
小区内的公共设施， 也可能是待规
划中的建筑物。这些不明建筑物，极
有可能在未来某一天变成现实的时
候，给居住生活带来负面的影响，比

如承诺是带规划的绿地实际成为了
一座高楼。 因此，特别提示大家，一
定要打破砂锅问到底， 并把这些
“不确定的因素” 写入合同中，对开
发商产生一种约束力。
十看：
周边
相关法律规定， 开发商对沙盘

模型内关于楼盘内具体情景的解读
是有效的，楼盘外的则无效，也可以
不涉及。 也就说， 楼盘外即使有铁
路、高压线、电视塔、垃圾中转站等，
即使开发商不告知， 购房者也不能
因此告开发商欺诈。 沙盘往往会将
小区周边的公共用地、 其他楼盘等
归为己有， 购房者要向售楼人员了
解清楚。 周边的配套是楼盘的一个
卖点， 也是开发商在沙盘中会重点
标注的。一般来说，稍大的社区周边
应设有学校， 且小区离学校的距离
应在 300米左右；超市、菜市场等服
务半径尽量不要超过 150米。因此，
实地考察就尤为重要了。

楼市二次调控、 通货膨胀加强等
市场背景下， 手中有闲钱应该如何保
值增值？ 业内人士指出，目前住宅交易
低迷，股市风险太大，投资商铺是不错
的选择。
投资方向多样，商铺安全又保值

有专家认为， 当下可谓是一个投
资流动性较大
的年代，譬如大
家都在纷纷热
论黄金
近几个

月以来疯狂飙升， 衣食住行在这过程
中也亦步亦趋，商品价格要重新核定。
“现在对于较富裕的人而言，通胀正在
‘侵食’他们的财富，理财的重点是为
资金寻找出路，让资金保值。 对这些较
富有的人来说， 能保住资金就依然还
是有钱人，保不住，在通胀中他的财富
购买力将越来越弱。 ”专家说道。
股市风险太大， 艺术品古董太玄，

房价太高， 如何才能保证手头上的资
金“不缩水” ？有专家认为，“一铺养三
代” 的俗话近来又再流行，商铺的保值
和增值功能得到越来越多市民的认
可。
商铺多样化，选择最重要
投资商铺如同选股票一样，既可能

是潜力大的潜力股，也可能是垃圾股，
投资者应该如何规避其中的风险？ 业
内人士指出，选商铺，地段、交通、结构
是最基本的要素。“开发商或者经营管
理公司的运营能力强不强， 经验丰不

丰富， 直接关系到产品未来的发
展，只有好的企业来管理，产品才
能有更远的前景。

那么投资者该如何选择商铺
呢？

商务区商铺
商铺投资的诀窍之一就是看客买

铺，哪里的消费能力高，哪里的商铺投
资就越有价值。 从城市的发展看，每个
城市的 cbd商务区规划都非常有限，因
此特别适合一些现代商贸服务行业的
业态入驻。 在高质量定位的前提下，此
区域内的商铺投资潜力较大， 甚至在
未来几年会成为商铺中的稀缺资源。
提醒在具体投资项目选择上， 一般来
说，cbd商务区的商铺客流消费能力相
对较高。 以商务楼白领为目标消费群
的酒吧咖啡馆、健身健美中心、美容美
发厅、 高级餐厅都会是这些地方的主
角。
社区商铺

社区商铺将成为潜力最大的商铺
类型之一，这在业界已形成了共识。 一
般来说， 一个新的社区只要项目定位
准确，发展环境良好，随着社区的成熟
所带来的商铺价值提升毋庸置疑。 提

醒值得投资者注意的是，一些开发商通
过对项目的包装宣传，从而促成了社区
商铺销售价格虚高，这样商铺就丧失了
升值的空间。 因此投资前进行详细的
考察，理性投资非常关键。
商业街商铺

商业街的经典旺铺，其优越的商业
氛围、稳定的客流量决定了该类商铺运
营收益水平较高。 但其租金或单位面
积价格也是高不可攀，在商业较发达的
城市甚至会出现千金难求的局面。 提
醒商业街商铺的投资回报率高，风险也
会相应增加。 商铺投资专家认为，这类
位置佳、地段好的所谓经典旺铺，其价
格已经被抬升到一个很高的价位区间。
如果盲目入市，存在巨大的套牢风险。
网上电子商务平台商铺

相比以上四项商铺的话，利用网上
电子商务平台开商铺，成本最低，展示
的舞台大，利润也最高，但在开展这一
部份的工作的时候应该注意一些弊端，
比如说安全问题，所以说在选择电子商
务平台的时候应该是考虑到这个平台
是否给你提供强有利的支付平台，还要
看他资料功能完不完全等等。

开盘劲销 3亿
鲁商中心全城热销 冠耀泰城

买房看沙盘的 10个技巧别轻易被开发商蒙混
沙盘是购房者接触楼盘的一手信息，也是开发商不惜重金去包装楼盘的优先环节，只有在沙盘中充分地了解和落实每一细

节之后再作出购房抉择，才不至于被开发商轻易地蒙混过关。

有 途政策利好商铺投资大

购房要趁早把握好时机


