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汽车街与山东远通集团成立合资公司

经销商共建汽车街电商平台“落地升级”
晨报讯（记者 张义国）4月 16日，山

东，汽车街·远通集团合资公司战略合作签
约仪式在远通二手车市场隆重举行。 签约
当天， 还成功举办了汽车街在山东临沂的
第 15场拍卖、合资公司的第一场拍卖。 山
东远通集团董事长周昆、 汽车街执行董事
王震出席了此次签约仪式。 同时临沂市政
府领导、 临沂高新区管委会领导也为签约
仪式致辞。自此，汽车街合作项目被列入远
通集团三年发展规划， 确定为战略性重点
项目。该合资协议的签署，被看成是去年车
圈大事件 --“经销商共建汽车街电商平
台”的“落地再升级”。

此次签约仪式的成功举办， 奠定了汽
车街与山东远通集团的深入合作的基础，
有助于进一步推动双方在二手车拍卖方面
的库存流转，以及在金融、车辆服务等领域

的合作和发展，在经营布局、市场协同、资
本运作等方面的全方位合作。汽车街·远通
集团合资公司计划未来 2年内， 双方在泰
安、临沂、济宁、东营、日照以及鲁西南区
域，开展二手车线上线下拍卖、销售及相关
的汽车金融及保险、汽车装潢等业务。实现
“汽车街”与远通二手车的资源共享和共
同发展， 建立起山东临沂汽车电商运营中
心，更好的服务好当地商户，促进当地二手
车交易市场的规范性, 加速当地及周边地
区的二手车流转。

该合资协议的签署， 被业界看成是去
年车圈大事件 --“经销商共建汽车街电商
平台”的“落地升级”。 早在 2015年 8月 8
日，在中国汽车流通协会的引领下，国机汽
车、广汇汽车、庞大汽车、利星行、润东汽车
集团、沈阳大众等全国性近 40家重量级汽

车经销商集团在上海共同签署了依托“汽
车街” 平台为搭建基础的汽车经销商电商
平台战略合作协议。 这次远通集团入股汽
车街，被看成是这一“汽车经销商大事件”
升级后的“模板”，因为借此规划远通集团
可以通过“汽车街合资公司平台”，拓宽第
三方合作业务， 逐步推进集团主营业务的
信息化电商化，打造以网络为平台，具有自
身特色的电商发展框架， 实现实体经营和
电子商务相结合的汽车电商运营中心。

关于此次合作， 山东远通集团董事长
周昆说：“双方的合作将有助于进一步密切
双方战略合作关系， 充分发挥汽车街互联
网技术、 资源优势和我们在临沂市场行业
资源、实体渠道优势，推动双方在二手车拍
卖、销售及相关业务上的联合发展，在经营
布局、市场协同、资本运作等方面的全方位

合作， 特别是在中国二手车市场开拓中能
够实现优势互补， 极大的带动整个二手车
拍卖、中转、交易产业发展，借此将临沂打
造成面向全国的区域性二手车电子商务中
心， 推动整个汽车流通行业二手车业务发
展模式升级变革和跨越发展。 ”

经过了一年多的发展， 汽车街已在二
手车业务上进行了全国布局。2015年，汽车
街和全国核心汽车经销商集团合作， 实现
了 15个城市的拍卖落地，并取得了良好且
领先全国的成交记录；2016年汽车街将继
续加大合作、共建、合资力度，与优秀经销
商集团共同在至少 30个城市开展上线下
二手车拍卖业务，并继续保持真实车源、专
业检测评估支持、线上线下同步拍卖支持、
全国多城市转运物流支持、 统一整合资源
进行市场营销推广支持等。

作为有着厚重的汽车经销商资源背景
的电商平台，目前，汽车街已是中国领先的
汽车电商服务提供商， 在二手车拍卖、电
商、 媒体业务及软件服务方面呈现出了强
劲的成长力、竞争力，备受业界关注。 同时
汽车街也为个人和企业用户提供买车、卖
车、养车、转运车等汽车服务及交易。

除了二手车拍卖， 汽车街还将一如既
往的通过自有和不断迭代升级的商城系
统、二手车管理系统、定价系统、预约维修
系统、评估检测系统、拍卖系统、仓储物流
系统等工具及汽车街自有线上线下平台、
第三方合作伙伴平台， 帮助及推进全国各
地合作伙伴整合多方资源，高速流转新车、
二手车，盘活资金，减少库存，降低运营成
本，提高利润率。

晨报讯（记者 张义国 通讯员 刘学慧）“总共
是 54000元，走，发工钱去。 ”费县马庄镇核桃峪村
的陈庆后边走边说，脸上乐开了花儿。 在核桃峪林
下经济示范基地前，28名工人也正等着陈庆后来
发工资。
“大家等一下，我念着谁的名字，谁家过来领，

领完了自己核对一下。 ”说着陈庆后把一份手写的
公司明细表放在桌子上， 开始边念名字边数钱，
4400元、2100元、1800元……

村民领着“工资”心里乐开了花儿，不过陈庆
后的心里也是美滋滋的。 2014年，陈庆后在当地建
立了青石岭核桃种植专业合作社， 统一为社员提
供技术支持、统一管理和销售。 时至今日，陈庆后
成立的合作社已有 300多名社员， 全社拥有核桃
种植面积超过 4000亩，其规模在当地首屈一指。

不过合作社发展了，社员致富了，陈庆后还是
不满意。“俺们村里来了个‘第一书记’，看到俺的
核桃种植很成规模， 也为了让更多的人跟着俺一
起脱贫，他建议俺发展休闲旅游，这不就开始动手
干了。 ”陈庆后笑着说。

陈庆后口中的“第一书记”就是省直单位下派

的 80“小青年”金栋，在村民领取“工资”时，他一直
站在旁边，老乡过来他总喜欢和老乡聊上两句。
金栋说：“这些领工资的村民都是村里家庭情况

比较贫困的，在合作社欲建设度假村时，为了帮助
村里生活困难群众，特地找来他们，让他们在家门
口挣钱。 ”

今年 58岁的陈庆田，家里只有两亩地，妻子
靠在贫瘠的两亩地上种植核桃，而他则东北、青岛
各地打工，常年不在家。“在外打工每月 4000-5000
元的工资，还要扣除生活费。 ”陈庆田说，“现在在
家门口打工， 工资不少， 还能照顾家里， 一举两
得。 ”陈庆田在青石岭核桃种植专业合作社打工，
每天工资 120元。“这些不比在外面挣得少。 ”陈庆
田笑着说。

其实乡亲们有这么大的变化， 还得从他们身
边这个 80后的“第一书记”说起。 核桃峪属于青石
山区，土地瘠薄，干旱缺水，恶劣的自然环境严重
制约了村里的发展。

“核桃峪最大的劣势就是地处山区， 位置偏
僻，很难引进项目。 但是这一劣势也是一大优势，
山区发展林果产业后，有巨大的林下空间，而且周

边环境好， 没有污染源， 散养草鸡的市场非常看
好。 ”金栋在经过调查后摸清了村里的情况。

2015年初， 金栋与核桃峪村青石岭专业合作
社进行林下经济试点合作，散养 400只公鸡和 100
只母鸡，当年获利 2万余元，效益十分显著。 在总
结经验的基础上，决定扩大养殖规模，投放 1000只
草鸡和 80头黑猪，预期收益达 12万元。

以青石岭专业合作为试点， 金栋在这个山沟
沟里为乡亲们开拓一条脱贫致富的新路子。
“这林下经济也是第一步，利用现有的林下经

济发展乡村旅游，造“核桃山谷”生态园，逐步形成
集餐饮、住宿、采摘、观光一体的综合农家乐才能
带动周边更多的百姓脱贫致富。 ”金栋介绍说。 说
干就干，“第一书记” 开始积极协调县扶贫办和农
商行，为其争取贴息贷款和其他项目支持，助力项
目快速实施。 施工期间， 所有工人均为本村贫困
户，人均 120元 /天，全勤工资达 3600元。据了解，
青石岭合作社还与本村 16户贫困家庭、共计 55人
签订帮扶协议，免费为其核桃树嫁接改良、免费为
其核桃去皮清洗， 并以每斤高于市场 0.5元 -1元
的价格收购，统一销售。

从林下经济到乡村旅游

费县马庄镇核桃峪脱贫趟出新路


