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工行的线上 POS，定位为“全
支付方式、全受理卡种的线上收单
工具”。顾名思义，它是通过互联网
为商户提供类似 POS机的收单工
具。据了解，线上 POS只需通过一
个端口，就可实现受理所有银行卡
组织品牌的银行卡业务。

对于商户而言，只需安装“线
上 POS” 应用程序， 开通“线上
POS”业务，便省去了如今需签约
多家银行（包括支付宝等第三方支
付机构）才能完成线上收单的复杂
流程；对于消费者而言，在网上支
付时不管持有哪家银行卡，只需通

过“线上 POS”，就可以完成快捷安
全的支付。与支付宝等第三方支付
产品相比，线上 pos不仅能提供便
捷的小额支付，还能提供便捷且安
全的大额支付。

一点接入全卡受理 商户省
心乐享轻松

工行线上 POS最大的创新在
于， 能支持多银行支付和收单，满
足商户“一点接入”支持多银行的
需求，让商户乐享轻松，省时省心。

工行线上 POS免去了商户与
各家银行逐一谈判、逐一开通线上
受理功能的繁杂流程。商户只要开

通工行线上 POS， 就能受理国内
外各银行的银行卡，省时省心乐享
轻松。

工行线上 POS能为商户提供
线上线下收单统一服务与管理，为
商户提供更为全面的综合化收单
服务。 同时，在工行大数据平台的
支持下，商户们能借机进军线上市
场，扩大客户群体，分析客户消费
习惯，从而抓住更多商机。

全球银行卡 均能轻松支付
在网上支付时，持卡人无论持

有哪家银行的卡片，都能通过线上
POS轻松完成支付。 这就是工行

互联网金融带来的全新体验。
所有银行发行的卡，都能通过

线上 POS轻松支付， 这正是工行
线上，这意味着更快捷、安全的支
付体验， 消费者只需输入卡号、密
码以及消费金额，工行即可在后台
完成安全验证以及与其 POS的最
大优势。 而这一优势的背后，是工
商银行强大的科技实力。对于网上
支付的消费者而言他银行之间的
清算。同时，也将根据消费金额、消
费地区、信用等级等考量因素来提
醒消费者采用手机验证码、u盾等
不同的安全验证方式。

工行线上 POS不仅能受理国
内各家银行发行的银行卡，还能受
理国外银行发行的银行卡，今后还
能受理预付卡业务，满足各类用卡
需求。

四种方式轻松支付 打通支
付融资通道

工行线上 POS不仅能够提供
便捷的小额支付，还能提供便捷安
全的大额支付。 工行线上 POS
支持简单无卡支付、3D 认证支
付、 手机验证支付以及网银
支付等四种支付方式。

除了便捷安全的支付服务，工
行线上 POS 还能在支付的同时，
提供逸贷和分期付款服务。工行线
上 POS成功地打通了支付和融资
通道，能够为客户提供支付融资一
体化的综合金融服务。

线上 POS
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2016年 3月 23日， 在博鳌
亚洲论坛年会上，阿里巴巴董事局
主席马云指出，互联网带来的技术
创新，不亚于第一次工业革命在英
国爆发。 马云还呼吁建立名为
EWTP的平台，帮助发展中国家和
中小企业参与全球化。 马云认为，
过去的十几年，世界贸易得到了翻
天覆地的变化， 但是发展中国家、
中小企业以及无数的年轻人并没
有从全球化中获得巨大的利益。

在刚刚过去的十三五，下一个
新五年计划中，破解中小企业“融
资难”被提上了日程。 人大代表乌
日图介绍说，旨在破解中小企业融
资难、维权难等困境的中小企业促
进法修订草案已经形成，现在全国
人大财经委正在进行最后阶段的
草案征求意见， 将于今年 10月提
请十二届全国人大常委会第二十
三次会议审议。 乌日图表示，修法
的内容主要是针对目前中小企业
面临的融资难、负担重、技术研发
能力弱以及维权难、公共服务机制
不健全等这样一些问题，对现行法
律做一次比较全面的细化和补充。
在未来的 5年里，我国中小企业正
面临最艰难也是最有机会的 5年。

案例背景： 刘先生，36岁，现
有一节能环保类中小型企业，资产
约 800万，大部分的资金都用于公
司的运营当中。个人资产方面仅在
银行普通借记卡上存有 100 万左
右活期存款供平时付货款使用。对
公业务方面仅在银行开有一基本
存款账户，平时也是大部分用作资
金往来和税收账户使用。 ，在银行
无贷款，无商业保险，无证券等投
资渠道。 现在受到线上业务冲击，
有电子商务平台业务需求。希望在

我行将公司资产与个人资产分别
放在两个不同的区域，进行平时的
业务运营与个人账户转账汇款等
需求！现来到我行寻求公司及个人
资产方面的需求！

首先，在企业资产方面，推荐
刘先生办理中国工商银行财智账
户卡。

财智账户卡是工商银行为企
业客户，特别是中小微企业客户推
出的对公支付结算产品。财智账户
卡以“卡片加密码”作为对公账户
的身份认证介质，从此告别支票和
印鉴。 一卡在手，您可在 ATM机、
POS机、企业网银、手机银行等多
种渠道， 享受 7×24 小时自助服
务，轻松实现现金存取、转账汇款、
投资理财等多元化金融需求。

财智账户卡具有以下四个特
点:
5 5（一）对公业务 7×24小时自
助办理

财智账户卡支持 ATM、POS、
网银、手机银行、自助终端等多种
自助渠道办理对公业务，如您持有
的财智账户卡具有银联标识，您更
可以在任意一台带有银联标识的
ATM、POS机具进行取现、 转账、
消费等操作。 突破了时间、空间限
制，实现对公业务 7×24小时自助
办理。
（二）卡片加密码的认证方式
财智账户卡以卡片加密码的

认证方式确定客户身份。客户无需
再携带支票等纸质结算凭证，您可
以享受更加方便快捷的支付结算
服务。
（三）各类账户的集中管理
您可将您在工商银行开立的

往来户、定期 /通知存款户、贷款

户、理财交易账户等各类账户添加
到财智账户卡下，一点接入，实现
各类账户的集中管理，告别账户分
散管理的繁复与困扰。
（四）权限及额度的私人定制
财智账户卡支持权限及额度

的个性化定制。您可通过账户权限
设置、渠道权限设置、额度设置，对
不同账户、不同人员赋予不同的权
限，实现账户的精细化管理，保证
您的资金安全。

其次，在个人资产方面，建议
刘先生办理中国工商银行商友卡。

中国工商银行商友卡是为了
支持个私民营企业经济的发展，中
国工商银行成立工银商友俱乐部。
个人办理了商友卡即可成为工银
商友俱乐部会员，享受汇款手续费
全免及融资专属方案.
. . 办理对象：商友卡的办理对象
为公司法人或者股东、个体工商户
的经营者等，办卡时提供的资料为
本人的身份证复印件及营业执照
复印件，如果为公司股东需要另外
签授权书。
“商友卡”的优势功能有：
1、 便捷的汇款渠道、优惠的

结算服务。
商友卡持卡人可在工商银行

任意营业网点、网上银行等渠道办
理本行及跨行汇款服务，且在网上
银行办理汇款业务时可不受营业
时间限制，随时随地享受商友卡专
项汇款套餐的便捷与优惠。工商银
行以满足商友客户的结算需求为
己任，将优惠进行到底，即日起办
理工行商友卡，并签订汇款套餐协
议，便可享受同城异地、同行跨行
汇款费用全免优惠。助您实现一卡
在手，汇通天下。

2、便捷的贷款融资，提供专业
资金运营方案。

工商银行根据商户群体的融
资需求特点，依托商友卡设计研发
了一系列商友卡专属的个人信贷
产品。 可为商友卡客户提供包括
“卡贷通”“网贷通”“循环贷” 在内
的多项融资业务，向商户群体推出
业务流程标准化的个人经营贷款
产品，适应客户需求，还可针对商
友客户制定差别化的个人经营贷
款方案。

3、专业的理财团队，提供丰富
的理财服务。

针对商友客户资金流动性强、
短期闲置等资金运营特点，工商银
行专门设计了投资期限灵活、收益
丰厚的商友卡专属理财产品，为会
员客户提供更优质的理财服务，切
实为客户解决流动性与收益性的
抉择困扰。 同时专业的客户经
理还可根据商友客户风险属
性、 资金投向、 期望收益等需
求，量身制定个性化的投资、融
资方案。 并且工商银行现已开
通理财产品质押业务， 在满足
客户理财需求的同时， 也为客
户提供融资便利。

为更好地服务于商友客
户， 商友卡持卡人均可成为工
商银行“商友俱乐部 ”的会员 ，
商友俱乐部将成为会员与会员
之间、会员与银行之间、会员与
社会各界之间实现资源信息共
享的交流平台。 工商银行还将
定期为商友卡客户举办投资理
财 、 收藏鉴赏等形式多样的
特色讲座 、沙龙活动 ，为商友
卡客户提供丰富资源信息和
新兴的投资渠道 。

工行理财

产品特色:财富安享稳增值,百二
保障随身侍。 一年交费五年满,长存短
取随心意.市场动荡亦不急,利率下行
更增益.
. . 第一年,即可领取,(现金价值相当
于 3.5%的投资收益)
. . 第二年、 第三年、 第四年均可
领取

第五年,即可领取满期保险金。
低起点,最低 2万即可购买,涵盖

绝大金数理财定户需求。
保本保障, 第 1年即可领取,5年

满期,收益更高.提供 120%所交保费的
身价保障碍

1年 \2年 \3年 \4 年 \5 年客户
都可领取,无限制 ,时间越长收益越
高 .客户可根据紧需要 ,按照现金价
值申请贷款 ,解决客户燃眉之急。

投保年龄:30天 --70周岁
交费期限:趸交
保险期限:5年
最低保费:2万元
强烈推荐, 保本一年 3.5%,1月 1

日全国限量发售.

工银安盛财富赢家

中小企业顺势而起，工行产品保驾护航


