
沙发
品牌：曲美家具 北欧阳光系列
材质：实木 +布艺
济南参考价：6500元
推荐理由：年轻人概念里“实木 =老

气”的公式应该调整一下了，此款沙发以
实木为底、布艺为核，搭配下来相得益彰，
时尚感十足，简约而大气！圆润的布艺包边
设计将实木棱角分明的小弊端隐蔽起来，
是否更添几分灵动之气呢？
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家居“心”发现稳重实木里的灵动感觉

3·15促销接近尾声，众品牌几家欢乐几家愁

卖场促销季里的小硬伤

如果您在家居装修或采买建材的过
程中感到自身权益受到侵害， 如果您有
任何家居方面的维权问题有待解决，可
发邮件至 ykn110518xcb@126.com，或
通过 QQ2269297729， 或致电 0531—
85196452与我们联系，新晨报愿在维权
路上助您一臂之力。
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晨报记者在走访中搜罗了济
南部分品牌家居 3·15期间推出
的促销信息，供读者参考。

大自然地板 3·15“打倒十
三差”

大自然 3 月 1 日 -15 日开
仓放价，以全国联动形式推出 3·
15期间至尊优惠， 多款实木、实
木复合、强化地板价格大幅下调。
大自然地板济南站将在 3·15期
间推出“购买有礼”活动，有丰厚
奖品等待您。

马可波罗瓷砖
活动期间特别推出 10款特

供单品，由厂家直供、限量销售，
部分 600×600规格瓷砖 36元／
片，800×800 规格瓷砖 68 元／
片，内墙瓷砖低至 9.8元／片。活
动期间全场瓷砖低至 7 折，3 户
以上团购可在原有基础上再优惠
2%；客户交款满 3000元可参加抽
奖，奖品丰厚。

升达地板盛大促销季
森林风情、原木时代、层林秋

韵、木玉古韵 4个系列地板半价
酬宾；玉木瑾雕、佳木玉绣新品促
销价 168 元／平方米、148 元／
平方米。更有多层实木地板、三层
实木地板尊享价 198 元／平方
米、288元／平方米。

杜菲尼卫浴
活动期间多种配件免费赠

送，消费满 2000元可返现金 100
元， 满 3000元可返现金 200元，
满 5000 元可返现金 5000 元，满
10000元以上可返现金 1200元。
部分产品低至 3.15折出售。

欧派橱柜、衣柜
见面礼： 进店客户均可获赠

精美礼品一份。
定金礼：预交橱柜定金 1000

元， 送价值 1188元的幸福生活
大礼包。

预交衣柜定金 2000元，送价
值 2380元的富安娜幸福霓裳家
纺大礼包。

特价礼： 特价橱柜 9980元 /
套，特价衣柜 7540元 /套。

尊享礼： 购买非特价橱柜产
品，折后送电器、水槽。

购买衣柜皮纹系列产品，买
门板送柜体， 最低折扣相当于 6
折。

高盛家居
3·15期间推出惊喜折上折，

购买高盛家居旗下任意两个品牌
产品的顾客， 可在原有优惠的基
础上再享一个点让利。

百 V橱柜
全场 7折起， 多款超实惠特

价橱柜限量销售，先到先得！
名拿红木地板
3·15 期间携手济南欧亚达

家居北园店举办“首届明拿红木
家居鉴宝会”， 特价红木地板 3
折起， 消费满额红木地板送红木
家具， 签单赠送环保竹炭及紫砂
生态杯等好礼，3月 17日、18日
更有权威红木专家莅临店内，对
红木材质的古董、 工艺品等进行
现场鉴定。

顾家家居
3·15期间推出“顾家家居

幸福行动”， 提供多款特价沙发
供新老客户选择。 消费者进店后
选出最喜欢的一款沙发并给出一
条建议、留下联系方式后，即可获
赠感恩礼品一份。 活动期间签单
满 10000元以上可获赠 VIP贵宾
卡 2张、亲情卡 2张。
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高低床
品牌： 香港恒信家具

童话森林系列
材质：实木
济南参考价：3800元
推荐理由：居住空间有

限？高低床不失为节省空间
的很好选择。因为空间造型
的特殊性，实木高低床在设
计上十分多变。此款高低床
上床为儿童床，下床为双人
床，既简约又实用。

今年 3·15消费者权益保护日恰逢周四，
考虑到工作日人流较少， 济南各家居卖场从
开始策划 3·15促销活动时，就已将时间段拓
展为包含 3月 10日、11日和 17日、18日两
个周末在内的近 10天时间。除少部分家居品
牌将 3·15期间的优惠活动延伸至 3月底以
外，目前各家居卖场声势浩大的“3·15促销
季”已接近尾声，各商家战绩如何？消费者又
有何感想呢？ 晨报记者连日来对各卖场 3·15
促销动态进行跟踪走访后发现，“3·15”这趟
“促销列车” 并不容易赶， 卖场促销季也有
“硬伤”。

宣传车轮战
有商家赔本赚吆喝？

稍有留心的消费者会发现，此次 3·15活
动， 无论卖场还是品牌商家都在宣传上下了
很大功夫，从户外广告到媒体宣传，从大幅海
报到店内重装，为了拉动销售业绩，各品牌不
惜下重本。如此一来，消费者不免质疑“羊毛
出在羊身上”， 如此庞大的宣传成本会不会
已经加在了产品的销售价格中呢？

晨报记者为此走访了包括升达地板、欧
派橱柜等大品牌在内的几个参与此次促销活
动的商家，无一例外均得到了否定答复。升达
地板销售人员王先生告诉记者：“我们的活
动都有总部支持，现在的消费者都很精明，如
果连宣传成本都附加在产品上， 或者因此而
提升产品价格的话， 那销售状况肯定会受到
影响。 ”

居然之家北园店某软床专营店店员刘小
姐却对此有着另一番看法。她告诉记者，为在
3·15期间有更好的促销效果，该品牌从 3月
初就开始宣传，但从 3月 10日、11日两天的
销售情况来看，效果并不理想，而原本这两天
被他们当做 3·15活动期间销售能有所突破
的重要时间点。 “店内需要拿出一部分钱来

运作这类活动，现在看来，下单数量并没有太
大提升，可能竞争太激烈了吧。 ”刘小姐说。

建材下单量增长快
“可退单”承诺伤不起

记者在走访中发现，地板、瓷砖、卫浴、墙
纸等建材类家居品牌在 3·15促销期间成绩
最好。

相比家具，消费者更愿意买建材的账，这
是为何？ 红星美凯龙大自然地板销售人员陈
女士告诉记者，这与春季装修者居多有关。很
多人选择在春天着手装修房子， 尤其是今年
准备结婚的年轻人中，有不少利用 3·15优惠
活动为即将开工的新房装修选购建材， 所以
地板、 瓷砖之类建材专营店进入 3·15促销季
之后销售有了可观增长。 但她同时表示，此时
的销售增长并不能全部归入销售业绩，这又是
为何呢？原来，很多商家为了吸引更多消费者，
作出了“下订单后不满意可退单”的承诺。 对
此，马可波罗销售人员表示实属无奈之举：“多
数消费者冲着这个承诺会选择促销期间的特
价产品， 预交订金即可预订下此时的折扣，也
就是说， 消费者在交全额货款或提货之前这
段时间内均可享受此时特价， 在此期间如有
更低折扣则自动改低， 但毕竟从交订金到提
货有很长一段时间， 消费者在此期间如果执
意退单，我们也是允许的，所以虽然政策很优
惠，但这中间还是存在客源流失的问题。 ”

小店价更低？
消费者乐得奔实惠

在各大家居卖场铆足了劲拼 3·15促销
时， 一些个体小店或建材批发市场也在利用
3·15的噱头大搞优惠让利， 同样一个品牌，
大卖场里的折后价仍比小店高出很多， 出于
经济实惠方面的考虑，不少消费者选择“逛

大卖场看样式、走小店家下单子”。
在欧亚达北园店西侧某墙纸专营店中，

店长刘品胜给记者讲起了其中的门道：“经
济实力很强、 不在乎这点差价的消费者咱暂
且不考虑， 更多人当然希望花更少的钱办更
多的事。我们店里 3·15期间也推出了优惠活
动，像爱舍等名牌墙纸推出了特价款，限量抢
购价 160元起，同样的产品，在大卖场的店里
搞活动也得比这个贵三五成。 ”

记者在走访北园水屯路几家家居小店后
发现，此类小店的人气比卖场里还要高。谈及
为何不在大商场下单， 前来选购五金件的李
先生表示，自己更倾向于选择“看得见的实
惠”，“我对比过大卖场和这儿的产品， 虽然
搞活动，但是同样的产品，卖场里的价格还是
贵很多。设计师来帮我选的，质量上应该没问
题。 ”不过李先生也坦言，“小店里的东西是
需要花时间淘的， 好东西虽然有， 次品也不
少，还是得仔细甄别。 ”

记者在近几天的走访中还发现， 不少商
家在参与卖场促销活动的基础上还推出了特
色活动，品鉴会、环保牌、折上折的噱头随处
可见， 对此有消费者表示“看看容易下手
难”。 纷繁多样的促销活动既吸引了消费者
的目光， 也在一定程度上造成了消费者的
“选购障碍”。 合理适度的促销本无可厚非，
商家急于提升销售业绩的心理也可以理解，
但以后是否可以多多研究消费者的选购心
理，从便于消费者作出决定的角度出发，也许
更能促成愉快的“家居消费之旅”。

随着人们在选购家具时对环保
材质的要求越来越高， 清新自然的
实木家具逐渐受到越来越多消费者
的青睐。但对于年轻人来说，实木家
具“稳重有余而灵动不足”。 其实，
各个实木家具品牌为迎合年龄层偏
低的消费者对于时尚的追求， 也不
断在新产品的研发上下工夫。“家
居‘心’发现、泉城‘乐’淘宝”，本
期， 晨报记者向您推荐几款实木家
具， 带您一起体验稳重实木里的灵
动感觉。

衣柜
品牌：香港恒信家具 童话森林系列
材质：松木板材
济南参考价：3500元
推荐理由： 如果你正准备为孩子打造

儿童房， 或者为即将出生的宝宝准备一份
礼物的话，此衣柜不失为上佳之选。以松木
为主材， 在造型上下工夫， 一个可爱的鼻
子、一双有活力的眼睛，仿佛衣柜也会说话
呢，相信宝宝也会为之倾倒吧。


