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家境贫苦迈上创业之路

大三学生成立精英家教团队
文/片 见习记者 赵松刚 张浩

刘兴华的父母是冶源镇上
再普通不过的农民，却负担着
两个学生上大学的费用，家里
还有两位年迈的老人常年吃
药，脆弱的家庭早已入不敷
出。

2008年夏天，有同学建议
刘兴华可以去做做家教。觉得

可行的刘兴华便开始在潍坊医
学院BBS 上张贴家教求职信
息，并给自己起了个网名叫
“小刘老师”，很快就有一名
家长找到他，想让他给家里上
初一的孩子补补英语。

从刘兴华第一次做家教开
始，学生的家长就把他介绍给

了自己的朋友，再加上刘兴华
在BBS 上“声势浩大”的宣
传，不久“小刘老师”就被慕
名而来的家长“包围”。后来
同学也不够用了。”就这样，
2008年10月份，刘兴华的“潍
坊医学院精英家教团队”诞生
了。

在潍坊医学院，
很多做过家教的大
学生都知道“潍坊医
学 院 精 英 家 教 团
队”，旗下有 300多
名大学生，这个团队
的创办者是潍坊医
学院卫生管理系大
三学生、23岁的刘兴
华。如今的“潍坊医
学 院 精 英 家 教 团
队”，在刘兴华与其
团队的努力下，正在
被更多的大学生和
家长所熟识，而在他
看来，这甚至还算不
上成功，他说，“我们
还 有 很 长 的 路 要
走。”

因贫苦走向创业】

家教忙不过来就介绍给同学

刘兴华创立的“潍坊医学
院精英家教团队”，在成立之
初只是作为一个免费的家教
介绍机构。不过，由一个人到
一个团队的跨越，似乎并没有
刘兴华想象的那么简单。作

为一个团队的领袖，不仅要
自己做好家教，更要管理好
内部的每位成员，才能把家
教团队的名号打响。刘兴华
经常会碰到难缠的家长，退
回他介绍的家教，

为了改变这种情况，刘兴
华为他的团队制定出严格的流
程，“要先知道家长需要一个什
么样的家教，然后进行试教，再
对确定的教员进行辅导，这样
就可以对症下药了。”

用毅力战胜挫折】

加强团队管理制定严格流程

如今的“潍坊医学院精英家
教团队”，在潍坊医学院已经小
有名气，越来越多的大学生开始
加入到这个团队中，在孩子家长
中也获得了良好的口碑，不少家
长成了刘兴华的老客户，刘兴华

的家教团队越来越红火。
“现在，我们是从成员那儿

收取中介费，一般按照家教待遇
不同，分成30元、50元、80元、100
元四个档次。以后学员多起来我
们可能会改变收费的形式，从家

长那里收费，然后根据实际情
况，建立几种不同的教学方式。”

最近，“已解决温饱问题奔上
小康”的刘兴华似乎并没有满足，
在他的心中，酝酿着更远大的理
想——— 要做就做最好的教育团队。

以超越迎接未来】

要做就做最好的教育团队

刘兴华(右)正和团队同事在讨论。


