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政策拍卖成交下降 陈麦价格暂时稳定

近段时间以来，由于国家持续
加大政策性小麦投放数量，市场供
给增加，主产小麦价格整体趋于稳
定。河北、山东部分地区由于市场
质优小麦供应紧俏，价格延续偏强
运行，河南安徽和江苏等地小麦供
应充足，价格基本稳定。分析人士
认为，随着后期新季小麦大量上
市，市场的供应量会急剧增加，但
由于新麦尚未经历后熟期，小麦的
稳定性、品质等方面都有所欠缺，
面粉企业无法全部采用新季小麦进
行生产，预计6月份陈麦仍将是面
粉厂加工主力，后期2019年陈小麦
价格将会软着陆，出现大幅下跌的
几率不大。

面粉价格保持稳定

随着气温的升高，市场面粉消
费已基本进入季节性淡季，制粉企
业多维持老客户为主，销售节奏较
前期放缓，价格基本维持稳定。5

月1 3日，河北石家庄面粉出厂价
3040元/吨，山东济南3100元/吨，

河南郑州3100元/吨，安徽宿州3090

元/吨，周比持平。
由于近来面粉企业整体开工率

下滑，麸皮市场供应受限，再加之
面粉走货节奏趋缓，厂家对于麸皮
挺价心态增强。5月13日，河北石
家庄麸皮出厂价1220元/吨，河南郑
州1 1 9 0元/吨，山东济南1 2 8 0元/

吨，安徽宿州1310元/吨，江苏徐州
1330元/吨，周比上涨30-80元/吨。

监测显示，5月13日，华北面
粉企业整体开工率53%，周比下降1

个百分点。其中中小型企业开工率
普遍在30%-60%，大型面粉企业开
工率在70%以上。由于副产品麸皮
价格稳中有涨，面粉企业理论加工
利润小幅增加。5月13日，华北黄
淮制粉企业理论加工利润 8 8元 /

吨，周比回升5元/吨。其中河北石
家庄制粉企业理论加工利润46元/

吨，山东济南为92 . 8元/吨，河南郑
州为125 . 5元/吨。

市场关注转向新麦

5月13日，国家举行政策性小
麦竞价交易。共投放小麦 4 1 2万
吨，实际成交35 . 95万吨，周比减少
21 . 54万吨；成交率为8 . 72%，周比
下降5 . 18个百分点；成交均价2347

元/吨，周比上涨4元/吨，小麦市
场地区之间供应并不均衡。

据统计，截至5月上旬，国家
临储小麦剩余库存数量8784万吨，
同比增加1590万吨。其中，江苏地
区1618万吨，同比增加232万吨；安
徽地区1985万吨，同比增加378万
吨；河南地区4000万吨，同比增加
6 6 4 万 吨 ； 苏 皖 豫 地 区 占 比 达
86 . 5%。

分析认为，由于新麦的使用要
经过一定时间的后熟期，为维持生
产正常进行，加工企业或会适量补
充库存。不过鉴于粉企采购的重点
已转向价格相对便宜的新麦，对陈
麦的采购多会以不影响正常生产为
限。就区域上来讲，南方麦区新小
麦将会陆续上市，而北方市场新粮
大量流通仍有一段时间，预计短期
政策性小麦拍卖北方地区成交情况

将会好于南方地区。另外，上年夏
收期间国家停止了小麦拍卖活动，
今年是不是也会停拍，值得市场关
注。

理性应对小麦市场

据市场反映，今年小麦夏收形
势或较上年复杂。

一是受不利天气的影响，部分
地区小麦产量、质量或不及去年。
二是经历了“疫情”的洗礼，人们
的粮食安全意识提高，农户囤粮及
售粮的心态是否会发生变化。三是
今年以来玉米价格持续走高，小
麦、玉米之间的价差收窄，小麦进
入饲用领域可能增加，饲料企业会
否加入抢粮阵营。四是自今年起对
最低收购价小麦首次实施总量限制
和分段收购的办法，限定2020年最
低收购价。

据了解，2019年的托市收购量
只占到限定收购量的60%。由于产
区部分地区政策性小麦库存高企，
收购仓容显得较为紧张。当前小麦

市场正处于辞旧迎新之际，市场的
心态随影响因素的变化而出现波动
不可避免。

就陈麦市场而言，接新整体向
稳的市场态势不会改变，但后期潜
在的市场风险也在不断加大。就新
麦市场而言，上年夏收，市场整体
购销不温不火，小麦价格同比运行
偏弱。即使在国家一再扩大托市收
购范围及后期节日需求拉动的双重
刺激下，上涨幅度也相对有限，整
个收购期内基本围绕最低收购价小
幅波动。

今年夏收小麦市场，市场购销
将会演绎一个什么样的格局虽不易
预测，但有一点是可以肯定的，那
就是由于国家继续对小麦实行最低
收购价政策，政策性收购对市场的
影响与引导作用不会改变，顺应政
策、适应市场，切不可逆势而行。
因此，各市场主体在保持理性心态
的前提下，应积极做好收购前的各
项准备工作，未雨绸缪，秣马厉
兵，以备战夏收。

(来源：《山西农民报》)

对于玉米市场来说，每年“最
大”的新闻莫过于临储拍卖政策的
落地，相对于市场价格，临储玉米
的价格总是要低很多。就拿刚刚落
地的拍卖政策来说，目前市场上的
玉米价格为2160元/吨，合一斤能卖
到1 . 08元，可是2014年产的临储玉
米，黑龙江、内蒙古兴安盟及以北
地区所产的仅需要1550元，也就是
0 . 775元/斤，比市场价整整低了3毛
多钱。农民为此开始关心：后续玉
米价格还能上涨到1 . 2元吗？

随着临储玉米拍卖政策的落
地，最近几天玉米价格立马迎来了
“大跳水”，山东地区玉米加工企
业纷纷下调玉米收购价格。沂水大
敌公司下调5厘，诸城原发下调4

厘，寿光巨能金下调1分，山东天
力下调5厘，西王下调1分。河北地
区降价幅度更大，广玉淀粉下调
1 . 5分，鲁洲河南下调2分，梦后鑫
河阳下调1分。好在东北地区大多
数地区稳定，只有通辽开鲁玉王下
调3分。

看到玉米价格下跌，相信不少
此前看涨的农民心态都发生了巨大
变化，认为400万吨临储玉米上市
后，玉米市场价格一定会出现大幅
下降。短时间来看，玉米价格大概
率会呈现“下上下上”的走势。起
初临储玉米刚开拍，一些有钱的企
业和真正有需求的企业都会抢拍，
导致拍卖玉米溢价偏高。

随着我国生猪产能的不断恢
复，玉米需求量将会逐渐走高，再
加上今年对玉米产量有较大影响的
草地贪夜蛾会导致玉米产量下降，
所以玉米市场长期看好不变，临储
玉米上市只是改变了前期的玉米价
格走势和玉米上市的节奏而已，所
以手里有玉米的农民如果不急于用
钱也不需要急于出手。

至于后期玉米价格能不能上涨
到 1 . 2元，笔者认为还是有难度
的，400万吨临储玉米说多不多，
说少也不少，但对市场的压力还是
挺大的。再加上目前的生猪产能还
没有恢复到正常状态，也就是说玉
米价格有涨，但难以大涨。

(中粮)

玉米还能

涨到1 . 2元吗

鲜花好看却易凋谢，而手工
花能将花朵定格在最鲜艳的时
刻。美丽长存的手工花不仅为阳
谷县侨润街道西八村张风园带来
了宅家就业创业新路径，还为家
庭困难的谷红英单一的生活增添
了情趣、增加了收入。

走进张风园的家，只见屋里
摆满了五颜六色的鲜花，娇艳欲
滴，让人赏心悦目。如果你不细
看，还真分辨不出哪是真花哪是
假花。

“疫情期间不让出门，俺就
在家钩织仿真花，两个月的时
间，钩出30余件仿真花和玩具娃
娃，并通过网络直播进行销售，
没想到销售得还不错，每天能收
入七八十元。虽挣钱不多，但能
在家照顾孩子和家庭，做到挣钱
顾家两不误。”张风园一边和网
友、客户交流，一边高兴地说。

今年30岁的张风园，原来和

丈夫都在北京打工，返乡后因在
家照顾两个孩子和家庭出不了
门。“看到别的妇女都能出门挣
钱，可自己整天拴在家里无所事
事，心里很不是滋味。”张风园
说，“通过上网查询，我了解到
手钩仿真花既能利用空闲在家里

挣钱，又能照顾家庭和孩子，并
且投资小、无风险、见效快。”
在征得丈夫和婆婆的同意后，她
决定宅家创业，走指尖致富路。

张风园先从网上学习，并亲
自到外地拜师学艺，在掌握基本
技能后，购买了签子和彩线，按

照网上发的图样进行试钩。“开
始钩得既慢又不好，五六天钩不
了一盆花，还很不理想。我就拆
了钩、钩了拆，常常钩到黎明。功
夫不负有心人，经过反反复复试
验后，才钩出理想的花来。”张风
园说，现在钩花钩得既快又好，
非常逼真，很受消费者欢迎。

张风园宅家创业钩花挣钱的
消息不胫而走，每天都有不少妇
女前来参观学习，张风园热情接
待，无私向她们传授钩花技术，
她家的院子里每天都充满着欢声
笑语。谷红英就是其中一员，通
过张风园的指导，她现在已经熟
练掌握了各类钩花及帽子的钩织
技巧，每天利用闲暇时间钩织的
作品，每月也能换得几百元的收
入补贴家用。

“下一步，俺打算成立手钩
仿真花工艺品合作组织，把村里
出不了门又没有挣钱门路的姐妹
们集合起来，宅家创业，采取统
一进料、统一技术指导、统一钩
织、统一网销的办法，带领大伙
共同致富。”谈起今后打算，张
风园胸有成竹地说。

(宋延安)

家庭妇女宅家创业

自学手工做花 向指尖要市场

“我们的款式多种多样，有
韩国手编拉菲草绑带大沿遮阳
帽、欧美复古大檐优雅圆顶钟形
麦秸草帽、英伦麦秆清新小礼
帽、巴拿马沙滩草帽、喷色夏天
防晒帽、四周翘拉菲草帽、复古
做旧牛仔草帽等。无论是线上还
是线下，只要说出你的需求，我
们就按你的要求去做。”近日，
在郯城县马头镇马东社区白单村
马丽的家里，她高兴地向笔者介
绍自己的手工草帽产品。

去年，马丽夫妻俩创办的郯
城旺隆帽业有限公司获得直接出
口创汇权，五大系列上百个品种
的手工草帽产品，漂洋过海赚回
60多万美元的收入。

这对80后夫妻都是大学生，
妻子马丽毕业于山东建筑大学，

丈夫赵文都毕业于潍坊学院。
2014年，马丽从郯城县新村银杏
产业开发区嫁入马头镇马东社区
白单村时，便与丈夫商量一起创

业，做手工草帽产品。当时，因
为马丽在娘家就和母亲学到了不
少草帽的经营之道，自己上大学
又是学艺术设计的，所以她和赵

文都经营起手工草帽生意来十分
得心应手。无论是手工草帽的造
型设计还是颜色搭配，都有独特
的一面。

几年来，夫妻俩凭着诚实守
信的经商之道，扎实做好线上互
联网电商、手机微信微商平台，
线下积极参与展销会、贸促会、
订货会等活动，通过线上线下有
机结合的销售渠道，把手工草帽
生意做得风生水起，赢得了许多
国内外的回头客商。特别是在今
年受疫情影响期间，还有不少海
外客商联系草帽业务。截至目
前，先后向欧洲发货各种手工草
帽985顶、向韩国发货3000顶、向
日本发货4500顶，在国内销售各
种草帽50000顶，产品遍布义乌、
杭州、郑州、广州、上海等大中
小城市。

马丽和赵文都对自己的手工
草帽事业信心满满，两人打算把
手工草帽事业做大做强，成为乡
村振兴的支柱产业。

(高军)

80后大学生夫妻创业

手工草帽漂洋过海“洋起来”
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