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农村大众报安丘讯 （通讯
员刘明先 韩文玉）随着非公有
制经济在现在经济社会发展中的
地位日益显著，加快发展非公经
济显得尤为重要，为推动非公经
济健康发展，安丘市委统战部采
取三大有效措施，全力助推非公
企业发展。

提能力，增强企业发展动
力。为提升非公企业负责人管理
水平，安丘市委统战部在非公企
业和非公经济人士中深入开展了
“厚道鲁商”倡树行动和“理想

信念”教育活动，围绕“建设诚
信企业”“打造非公企业文化品
牌”，组织开展企业家座谈会 2

场。实施“企业家素质提升工
程”，去年以来，共举办各类培
训班8期，培训人员2500多人次。
组织130多名非公经济企业主要负
责人赴清华大学、浙江大学、厦
门大学等高校进行培训，专门组
织机械制造、环保科技等优势行
业企业家赴德国、奥地利、台湾
等地学习考察，帮助企业开阔视
野，增强走向国内、国际市场的

能力。
助财力，解决企业发展难

题。为解决非公企业资金发展瓶
颈，安丘市委统战部协调有关部
门举行银企授信活动，组织相关
商业银行与 5家企业成功签约授
信，授信额度超过5亿元。拓展服
务渠道，积极与北京盛世汇海投
资公司合作，为小微企业争取贷
款 2 0 0多万元，解了企业燃眉之
急。与安丘市人社局合作，通过
安丘市创业贷款担保服务中心，
为大学生就业孵化基地与银行牵

线搭桥，为创业阶段的小微企业
融资150万元。今年以来，通过银
企合作、担保贷款等方式先后为
民营企业争取发展资金2000多万
元。

借外力，助推企业跨越发
展。安丘市委统战部引导企业转
变发展思路，采取走出去战略，
引导通过招商引资、招商引智、
合作共赢等措施，搞好内外联谊
活动。协调青岛安丘商会与辉渠
镇政府联系，签订农副产品销售
及生态旅游战略合作协议，50多名

青岛安丘商会企业到辉渠镇参观
调研农家乐发展情况。促成昆明
市呈贡区农民协会与安丘市农化
公司的合作协议，预计增加销售
收入1200万元。协助安丘市玻璃钢
协会搞好中国复合材料协会专家
对安丘市玻璃钢发展情况的调研
活动 ,中国复合材料协会专家对山
东宇航玻璃钢公司生产研发制造
的、全球最大的万吨盐酸贮存罐
进行了实地参观考察和认定。今
年以来，安丘市委统战部共组织
会员企业间的联谊活动5次。

组织活动提能力 协调部门融资金 搞好联谊借外力

安丘“三力齐发”助推非公企业提速

农村大众报威海讯 （通讯员
刘志阳）文登区紧紧围绕“两核三
区四带”的旅游空间格局，因地制
宜，因村施策，通过梳理普查贫困
村旅游资源，在专家指导下加紧编
制旅游发展规划，尽快通过旅游扶
贫实现脱贫增收。具体工作中，主
要抓好以下三个方面：

一是腾笼换鸟，景区带动谋增
收。文登区因势利导，借助昆嵛山
樱桃节、葛家桃花节等景区旅游节
日和“赏花踏青、漂流避暑、户外
登山、泡泉养生”等特色主题活动
举办契机，提前改善旅游基础设
施，向游客展示良好自然人文风
貌，同时销售特色农产品、开展旅
游服务，实现脱贫增收。二是借势
发力，项目开发促脱贫。借助扶贫
开发机遇，对适合发展近郊休闲旅
游的贫困村，按照专业规划布局，
把贫困村的绿水青山变成脱贫致富
的金山银山。三是捆绑发展，村企
合作增实效。通过与旅游企业或大
型合作社合作，大力发展无公害、
绿色、有机“三品”农业，重点抓
好特色农业发展，将扶贫项目融入
到影响力大、附加值高的生态观光
农业基地中，发挥成熟旅游园区的
带动作用，实现捆绑发展，进一步
增加扶贫实效。

文登区“三措并举”

助推旅游扶贫

农村大众报汶上讯 (通讯员
马凤玲 井晓晗)9月7日早晨，天
刚蒙蒙亮，100多把遮阳伞绽放在
南站镇南村种植大户慈彦东绿油
油的青豆田里，一眼望不到边，
煞是好看。在遮阳伞的下面，一

百五十多名农事钟点工手脚麻利
地摘着毛豆。

“俺们是北边程寺村的，10

分钟就能来到这里，这几天早上5

点多，俺和老伴就收拾好家什出
门，在附近就能找到活干，啥都不

耽误。这十多天，俺老两口能挣差
不多2000块钱呢。”南站镇程寺村68

岁的程广元老人一边熟练地摘毛
豆一边喜滋滋地说。

近年来，南站镇加快土地流
转力度，一大批种植大户脱颖而

出。到了农忙时节，越来越多的
种植大户因缺少劳动力而深感困
扰，于是农事钟点工便应运而
生，并成为这些种植大户的“及
时雨”。农活较多时，种植大户
就请来钟点工帮忙，短则四五个
小时，长则十天半个月，按劳动
量付报酬，不但有效缓解了农村
农忙时节用工荒，也为农村闲散
的剩余劳动力提供了大量就业机
会。

农事钟点工活跃田间地头
种植大户不再为雇人发愁

近日，蒙阴县岱崮镇大
崮村赵海英的如意小院里，
一株株形态各异，造型美观
的灵芝吸引了游人的目光。

近年来，蒙阴县岱崮镇
大崮村赵海英依托乡村特色
游发家致富，利用当地特有
的土质培养种植灵芝，制成
各种形态寓意深刻的盆景，
受到游人的喜爱，增加了经
济收入。

（公茂栋 张玲 摄）

灵芝盆景
卖给游人

济宁银行自成立以来就定位“中
小”，始终把扶持中小企业发展作为
市场拓展的“蓝海”。早在2010年10月，
为破解小企业融资难题，就在全省率
先推出“小企业信贷工厂”模式，积极
打造“小企业的伙伴银行”、“小微企
业的主办银行”。截止今年8月末，共
支持小企业1 . 3万户，小企业贷款占比
一直保持90%以上。在为小企业提供
专业高效服务的同时，形成了银行与
小企业互依共存、联动发展的良好局
面。主要做法有以下几个方面：

一、发挥地缘优势和机制活的优
势，建立长期、稳定的伙伴关系。

我行在寻找和接触客户的时候，
更多地重视小企业的发展潜力和自
身经营情况，而非仅凭抵押放贷。在
与客户建立正式的业务关系之前，会
与客户进行较为深入的接触，了解客
户的实际发展情况和财务状况，与客
户共同制定针对性的服务方案。并随
着小企业的发展趋势和信用情况，通
过长期、稳定的业务合作，逐步加强
对小企业的扶持。通过资本占用指标
考核，将有限的信贷资源重点支持低
资本消耗、高定价的客户群体，推动
全行在错位发展中不断提升市场竞
争和持续发展能力。截止今年8月末，
累计发放小企业贷款137 . 3亿元，累计

办理银行承兑73 . 6亿元。
二、优化运营机制，丰富产品体

系。
不断提升信贷运营效率，设立公

司业务部专门负责公司业务的营销、
对公产品的研发推广等工作；将授信
审批职能从风险管理部独立出来，新
设立授信审批部，通过“重点联系行”
制度和“预审批”、“预沟通”机制，在
审查授信的过程中主动与前台沟通，
大大减少了信贷经营过程中前后台
的反复博弈，提高了授信审批质量和
效率。同时，积极开展信贷产品创新，
在产品设计和推广上牢牢把握按客
户需求做产品，结合小企业客户群的
生命周期、融资用途、还款来源和担
保方式等情况，先后推出了小企业创
业互助、股权质押、动产质押、应收账
款质押、出口退税账户质押、知识产
权质押等20余项信贷产品，并主动降
低贷款利率，让利小企业客户。

三、打造小微信贷特色业务品
牌，形成市场差异化竞争优势。

成立了小微企业贷款中心，成为
全省第四家获得省银监局批复的小
微贷款专营机构，专门推出了“小微
信贷工厂”项目，通过组建专业化团
队，创新小微信贷服务机制，从“扫
街”营销、调查分析、贷款审批到贷后

监控，实行“工厂化”流程作业，为当
地广大小微企业、个体工商户打造了
全新的“阳光”融资平台。按照“全流
程风险管理”模式，建立起了标准化
的调查审批流程，每笔贷款从接到客
户申请到贷款发放，控制在3个工作
日以内。同时，严格规范小微信贷人
员行为，实行“不喝客户一口水、不拿
客户一张纸”的铁律，赢得了广大工
商业主的青睐；凭借着微贷业务的

“群众路线”，济宁银行的“阳光”信贷
照亮了一批又一批“草根”创业者的
前行路，圆了他们的创业致富梦。截
至今年8月末，济宁银行已组建小微
信贷团队20个，专职小微信贷人员140

余名，累计支持小微企业、个体工商
户2 . 7万户，发放贷款金额35 . 4亿元。

四、加快国际业务发展，实现服
务外向型经济的新路径。

济宁银行作为全市唯一一家中
国外汇交易中心直接会员单位，直接
在银行间外汇市场办理结售汇和外
汇买卖业务，是全市唯一一家直接在
境外银行开立外汇清算账户的银行，
资金清算高效、快捷，在自主创新、产
品定价、差异化服务等方面具有独特
的竞争优势，我行的国际业务产品越
来越被广大客户接受和认可，逐步成
为服务外向型经济的新亮点。截止今

年8月末，已开立外币账户的企业达
607家，占全市外贸企业总数的50%以
上。已与境内外387家银行建立了代
理行关系，基本覆盖世界各主要国家
和地区。

五、以客户为中心，积极推行主
办银行制度。

印发了《济宁银行主办银行管理
(暂行)办法》，对符合条件的小企业实
行名单制管理，签订《银企合作协
议》。采取现场与非现场检查等手段，
实时关注主办企业的发展，优先满足
其业务需求。在利用银行资金、信息
和服务优势帮助小微企业摆脱资金
困境的同时，更能促进小企业在资金
筹集、管理和使用上按照现代企业制
度要求运作，有利于引导中小微企业
健康发展。截止今年8月末，我行已于
16家小企业达成了合作意向，建立主
办行业务关系，已累计发放贷款4 . 2亿
万。

六、拓展金融服务渠道，加快乡
镇机构建设步伐。

按照银监会要求，目前我行正积
极推进2家异地分行、6家传统支行、9

家小微支行、8家社区支行建设工作。
同时，在梁山拳铺、微山欢城等乡镇
设立了4家支行，不断延伸金融服务
触角，为小企业发展提供更加便捷的

金融服务。
七、下一步的主要工作措施。
与小企业共同成长、实现银企双

赢，是我行的根本经营目标，作为地
方法人金融机构，我行将根植一方沃
土，始终把服务小企业作为信贷工作
的重中之重，不断提升金融服务水
平，助推地方经济持续健康发展。

一是持续加大小企业的信贷投
放力度。贯彻落实信贷政策，将信贷
规模不断向实体经济倾斜。尤其是在
当前经济增速放缓、企业资金链条绷
紧的形势下，按照“共渡难关、共谋发
展”的理念，不遗余力帮助小企业生
产经营平稳过渡。二是加快小微企业
贷款项目的推进工作。下沉市场重
心，扩大小微贷款的市场影响力。计
划两年内陆续培养专职小微信贷经
理200人，派驻信贷团队超过25个。三
是积极推行社区支行、小微支行等新
型服务模式。不断拓展发展空间，为
更多的小微企业、个体工商户提供更
加高效、便捷的金融服务。四是进一
步筑牢风险防线。充分估计经济转型
时期形势的复杂性和严峻性，从维护
经营成果、守护全行品牌、实现发展
目标的战略高度，做好风险防控工
作，实现更有质量、更有内涵的发展。

(杜欣然)

打造“伙伴银行”品牌 助力实体发展成长
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