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山东大众合作社发展
服务中心，由大众报业集
团出资发起成立，是在省
民政厅注册的民办非企业
单位。本中心由农村大众
报具体负责筹建、运营、
管理，目前已完成全部注
册程序。中心将整合我省
相关优势资源，为我省农
民合作社、家庭农场、种
养大户、农业龙头企业等
新型经营主体提供多方位
的服务。如农产品销售、
合作社宣传推介、农技技
术指导、合法权益维护、
管理培训、涉农项目申报
指导等等。

各位朋友，今后的发
展不仅仅是产品质量的竞
争，更是信息及平台优势
的竞争！畅通的信息沟通
渠道我们已经疏通，高端
的竞争平台我们已经搭建
好 ， 我 们 欢 迎 各 位 的 加
盟，欢迎各位为这个平台
的发展提出好的建议和意
见！因为，这是我们自己
的家园！

地址：济南市泺源大
街6号山东传媒大厦25层

联系人：张秀玲(0531
-85193348 15063390972)
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捧过“铁饭碗”，干过保险，
到如今土里“刨金”，远赴柬埔寨
置办万亩土地搞开发，他的创业经
历与其他成功者无异，也是从坚守
中一步一个脚印走来，倾情沃野20

年，播撒希望的种子，最终用中药
材帮助种植户打开了致富大门，用
中药材成就了山区乡亲的梦想……

当地人说起杨兆波，“中药材
大王”的头衔，远比他山东华茂集
团总经理的名号响亮得多，山东华
茂是一家拥有5个子公司但3个与农
业结缘的企业，年销售收入近3亿
元，安排就业3000人，被人力资源
和社会保障部、中华全国总工会、
中华全国工商联合会授予“第五届
全国就业与社会保障先进民营企
业”，他也被授予潍坊市劳动模
范……荣誉不少，但他最珍惜临朐
县优秀农村实用人才、潍坊市农村
实用人才“农”字号“证书”，因
为这意味着社会上对他“临朐华茂
农产品专业合作社联合社理事长”
身份的认可和父老乡亲的褒奖。

1984年，20岁出头的杨兆波从
昌潍农校毕业，就分配到县丝绸公
司干起了技术工，端上了让人羡慕
的“铁饭碗”，与蚕农打交道的12

年，没少往农村跑，让他对农村有
了更深切的认识，对农民致富的期
盼也有了更切身的体会。1996年，
杨兆波萌生了抓住“年轻的尾巴”
下海闯一闯的想法，顶着家人的反
对和朋友们的不理解，跑起了保
险，11年时间里，他从中国人寿跳
到阳光保险，从业务员坐到了公司
“第一把交椅”。2007年，随着各
级党委、政府对“三农”重视和支
持力度的加大，学农出身的杨兆波
敏锐地意识到农村的广阔天地将大
有文章可做，于是，他毅然决然地
放弃了小有成就的保险事业，决定

种植中药材，这次“任性”，让他
与农业牵手一发不可收。

想法一说，家属直摇头，老人
一个劲埋怨，说干农活的苦你还没
受够啊，地里刨食能淘出金来？你
大哥的企业正需要管理人员，真要
回来就帮大哥打理企业。为这事杨
兆波和全家人僵持住了，谁也不让
步。家里大哥知道他的脾气，劝他
说，“你来企业帮忙，我支持你干
中药材，但说好了，厂里该你管的
摊子你可别给我掉地下！”有了大
哥的支持，杨兆波放手一干的底气
更足了。

之所以选择中药材，杨兆波有
自己的考虑，临朐山区丘陵面积达
87 . 6%，地理条件也非常适合中药
材种植，而且临朐有着种植中药材
的传统。由于受自然环境变化和人
为因素的影响，现在野生药材越来
越少，与市场需求的反差越来越
大，临朐的中药材种植散而乱，没
有上规模，种植中药材应是个不错
的致富门路。“中药材种植，投入
少、效益高，省时省工、销路不
愁！”打开话匣子的杨兆波言语中
满是自信，利用家乡的荒山种植珍
贵药材是我多年以来的梦想，况且
中药材抗风、抗虫、抗旱，不用打
药，易生长，价值是不可估量的，
药材变黄金的前景十分看好!

凭着独到的市场经济眼光和开
拓创新意识，2008年，杨兆波接连
上马了山东华茂生态农业科技开发
有限公司、山东沂峰丹参茶制品有
限公司、山东华茂药业有限公司，
投资1 5 0 0万元，按照中草药GAP

标准，在五镇之首的沂山脚下建立
5000亩中草药材种植基地，从此，
他每天耗在地里跟踪记录，虚心向
中草药种植专家请教，并认真查找
有关资料，终于理清了中草药种植

的头绪。
铺开了摊子，可村民不接茬，

生怕种植中药材到头来“竹篮打水
一场空”。“不成规模，难成产
业”，深谙市场的杨兆波深知这
点，于是他邀请基地附近村村干部
一起，逐家挨户地做动员。

“一样的土地面积，种植玉
米、土豆等农作物投入多少？产出
多少？价值几何？”杨兆波掰着指
头给村民算种植中草药与种植粮食
作物的对比账。“中药材这几年价
格都在涨，丹参、黄芩、桔梗等中
草药收成好，产量也高，每亩纯收
入是普通农作物的五六倍。”

算盘一打，村民心动了，拱着
将土地流转给他种植中草药，短短
5年间，建起丹参、黄芩和桔梗等
标准化生产基地18处，辐射沂水、
沂源、安丘、昌乐等周边县市以及
县内沂山、辛寨、龙岗、东城、蒋
峪等镇街，种植面积4万多亩，单
航天丹参的种植面积就有5000亩，
创造社会效益3 . 5亿元。

基地上了规模，杨兆波又把眼
光放在创品牌上，把研发航天丹参
茶作为自主创业的方向，加大科技
研发投入，运用高科技手段将航天
丹参种子加以提纯、筛选，培育出
性状优良的个体，产量高于普通丹
参30%，丹参酮含量比普通丹参高
60%以上。以丹参叶、丹参根、丹参
花为原料，研制出不同功效的6个丹
参茶品种，得到了国家中医药学会、
山东中医药研究院等权威部门的认
可。2010年10月，注册了“沂峰”牌商
标，通过了绿色食品认证。2012年5

月，“沂峰”牌丹参茶被国际风筝联
合会指定为专用精品。

眼下，“大众创业、万众创
新”又刮来东风，让杨兆波有了更
大底气把梦“做大一点”，打起

“科技领先、集约发展”谱气，新
引进2条丹参茶制品生产线，年加
工、储藏丹参600万公斤，同时研
发新建了1条中药材秸秆加工流水
线，采用独特的中药材配方加工成
饲料，可替代一般饲料的药用成分
和生长添加剂，年加工能力600吨
以上。

“我觉得农业龙头企业的职责
就是不断让产业升级、带领农民致
富。”创业伊始，杨兆波就一直把
该担当的责任铭记在心。

为让更多农户得到实惠，他牵
头并发起成立了临朐县蒋峪镇丹参
协会、临朐华茂农产品专业合作社
联合社，推行“公司+合作社 ( 协
会) +基地+农户”产业模式，公司
与农户牵手共建基地，免费向农户
提供生产、加工、销售环节的服
务，基地产品由公司按保护价回
收，解了农户种植中药材的后顾之
忧。目前，加入联合社的农民专业
合作社45家，社员8000多名，带动
农户1万多户，年产值过亿元。

创业的艰辛和付出他很少提
及，采访中，杨兆波说得最多的是
感恩，尽管发展农业恨不得“一分
钱掰成两半花”，可当社会需要他
伸出援助之手时，他向来毫不犹
豫。常年资助贫困生冯国藩，从小
学到职高的所有费用全包了，还帮
他家里翻新了房子。为“达维”台
风受灾农民和学校捐款捐物 6 万
元，安置农民工、下岗职工和大中
专毕业生400人……天长日久，日
复一日，累计百万善款传递着人间
温情，帮扶过多少人他也记不清，
正如他所言，牢记社会使命一个企
业家应有的担当。

谈及中药材种植以及联合社今
后的发展前景，杨兆波侃侃而谈，
胸有成竹：“林下经济大有‘钱
途’，下步扩大产业链，由种植转
向产品研发深加工，继而成立集栽
培、研发和加工一体的公司。目前
已与山东中医药研究院和上海医药
集团达成意向，加工厂的筹建工作
正在积极筹备中。”

几多甘苦，多少心酸，耕耘田野，汗滴禾下，浇灌出今日遍地花开，

被当地人称为“中药材大王”的临朐农民杨兆波，始于梦想，植根农村，带领乡亲“抱起团”发家奔富路———

杨兆波：乡土“创客”以“药”为媒兴业富民
农村大众报通讯员 马世波 郑成福 刘明志

夏日炎炎，却让创业者的热
情更加高涨。近日，山东省泰安
市玻纤转盘附近的泰安澎湃汽车
服务公司重装开业了。“放到一
年多以前，自己想也不敢想公司
会有今天。就因为有了农行的及
时出手，才让公司‘旧貌换新
颜’。”面对着装修一新的门
头，澎湃汽车服务公司负责人高
振峰发出了这样的感慨。

高振峰的经历仅仅是农行山
东省分行扶持大众创业的一个缩
影。近年来，该行积极响应国家
“大众创业、万众创新”的号
召，通过农户贷款、农村个人生
产经营贷款、个人助业贷款等多
种贷款品种，采取“农行+特色产
业村+创业青年”、“农行+专业
合作社+创业青年”、“农行+农
业产业化龙头企业+创业青年”、
“农行+专业市场+创业青年”等

多种推进方式和渠道，助力农村
青年创业兴业。通过农行的创业
“启动资金”、“补给资金”，
培养了一批青年致富能手、青年
小老板和青年企业家，并通过他
们树立正能量，影响带动了广大
农村青年转变观念，积极就业、
自主创业。

农行山东省分行积极组织客
户经理上门服务，他们走进当地
大型的批发商场、装饰材料市
场、青春创业园等中小型创业者
聚集的区域，广泛开展电子银
行、信用卡以及专属信贷产品的
营销宣传，并设立了自助银行和
金融便利店等服务点，为创业者
们提供了更加优质快捷的支付结
算、循环信用等金融服务，有效
方便了其创业过程中的生产经营
活动。

高振峰大学毕业后的1 0年间

做过多种职业。2 0 1 2年开始自主
创业，做起了“小作坊”式的
“油改气”生意。后来，高振峰
想扩大规模时，遇到了资金难
题。正当他走投无路的时候，高
振峰听朋友说农行有一款个人助
业贷款产品，可以通过房产抵押
进行贷款。于是，他像抓住了救
命稻草一般，当即来到了泰安岱
岳区的农行网点。

“听了他的情况介绍和贷款
需求，感觉跟行里个人助业贷款
条件还是挺相符的，经过后来必
要的调查了解和资料提报审核，
贷款投放也就水到渠成了。”为
高振峰经办贷款业务的农行泰安
岱岳支行客户经理李海峰回忆
说。

而在农行工作人员看来如
此 平 常 的 一 笔 2 4 万 元 贷 款 业
务，却成为了高振峰创业路上

的一剂“强心针”。很快，他
用这笔钱添置了2 0 0 多个气罐，
并招聘了几名农村出来的年轻
人作学徒和雇工，让他们也获
得了就业和学成创业的机会。
“现在我个人较创业前一年能
多收入 1 0 多万块钱，公司平均
每天大约能给两辆汽车作油改
气的改装服务，同时又增加了
汽车保养、维修、换胎等汽修
项目，经营种类不断丰富。也
正是为了适应这一新变化，前
一段我对公司店面进行了重新
装修改造。”谈及目前日益红
火的生意，高振峰很是高兴。

在昌邑市，李治国被大伙叫
做“核桃大王”。“多亏农行支
持，圆了我的种植梦”。李治国
对农业银行的感激之情由衷而
发。他说，儿时他从父亲的药引
中第一次品尝到核桃的清香，一

个心愿从此也深深的植根年幼的
心灵：长大了要在自家地里种上
成片的核桃树。大学毕业后，李
治国开始在本地搞核桃种植项
目，并取得了较好的收获。

为带动更多的乡亲发家致
富，李治国2 0 0 9年6月发起成立
了昌邑市鼎立薄壳核桃种植专业
合作社。2 0 1 3年春天，合作社扩
大种植规模遇到了资金瓶颈，他
抱着试试看的心态联系了农行昌
邑市支行。该行工作人员很快来
到种植基地考察，为合作社发放
潍坊农行首笔林权抵押贷款2 0 0

万元，帮助合作社度过了难关。
目前，该合作社在农行支持下，
建成了占地2 0 0 0平方米的标准化
育苗大棚，在威海承包了1 0 0 0亩
的榛子种植林，经济效益不断提
升，“核桃大王”的“种植梦”
正一步步成为现实。

农行山东分行支持“大众创业”
《中国城乡金融报》记者 朱沙 通讯员 董伟

杨兆波(左二)与技术人员在田间指导农户中药材种植。


	NC04-PDF 版面

