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时下，樱桃陆续上市。与往年不
同，今年泰安、济南等地的樱桃种
植户开始借力电商卖樱桃，他们在
田间地头就能直接发快递，有的合
作社一天甚至发出500单“樱桃专
递”。消费者在３６小时之内就能
收到件。樱桃似乎成为了今年网上
最“红”的水果。

作为一种相对高端的水果，樱
桃的流通格局正在发生着奇妙的变
化。在这个变化中，农户、快递公
司、电商、消费者都是受益方，传
统流通主体的利润正在逐渐被电商
和快递公司“瓜分”。

极速流通渠道

被顺丰打通
记者调查了解到，以前，消费

者网购新鲜樱桃比较困难，因为卖
樱桃的电商较少，社会上也缺乏专
业的樱桃快递服务。而这个障碍被
山东顺丰速运有限公司（以下简称
“顺丰速运”）打通了。此后，
“嗅”到商机的电商便一拥而上。

5月19日，记者从山东顺丰速运
获悉，“樱桃专递”是顺丰速运继
大闸蟹、蓝莓之后重点打造的农产

品快递项目。起初，这个项目只在
烟台搞。今年４月份，这一项目在
山东内陆地区落地。顺丰速运在主
产区的水果批发市场和田间地头设
立了樱桃临时接收点。就泰安来
讲，樱桃冷运专车直接开到了天宝
镇、化马湾、徂徕山等樱桃主产区
的田间地头。实现了樱桃产地直发
快件中转场，中转后安排专机直发
全国各地，最终保证36小时之内到
达客户手中。

农民的樱桃怎么找到消费者
呢？顺丰速运从中起到了“布局”
作用。“我们通过自己的渠道筛选
了40多家优质电商，我们让来自全
省各地的400余家樱桃种植户与这些
电商老板坐在了同一张桌子上，让
他们进行商议、对接、合作。”山
东顺丰速运有限公司公共事务部经
理王志刚说。4月23日，由山东顺丰
速运联合山东省老科学技术工作者
协会共同举办的山东大樱桃互联网
+农户电商推介会在泰安举行。当
天与电商达成合作意向的种植户就
有上百家。现在，顺丰速运在泰
安、济南、聊城３市每天共承运
4000多单“樱桃专递”。运费也只
是额外收取5元以下的包装费。据顺

丰速运有关负责人透露，这个相对
较大的市场和这笔可观的运费是顺
丰做“樱桃专递”的主要动力。

300余家电商

涌进主产镇
在有着“中华樱桃第一镇”之

称的新泰市天宝镇，今年走电商渠
道的樱桃达到了全镇樱桃产量的
20%。据天宝镇副镇长王勇介绍，
现在，16家大电商在这里“安营扎
寨”，来回奔走的小电商也不低于
300家。快递公司在田间地头设点收
快递。天宝镇樱桃从2012年起开始
走电商渠道，走电商渠道的樱桃比
重每年都翻一番，2012年只有2%，
2013年达到5%，2014年达到10%。现
在，天宝镇政府在天宝镇樱桃批发
市场成立了乡村电子商务配送中
心，专门为电商提供服务。

“前期，我们做了大量樱桃消
费者的消费需求和消费习惯调查。
我们发现，这个市场非常庞大。4月
份预售樱桃期间，我们每天就接
2000多单。”山东杞农电子商务有
限公司产品部经理李瑶说。扣除运
费，电商每单的利润并不是很高，

但是这个庞大的订单数量足以让他
们赚到钱。现在，这家电商平台已
经从网上卖出了15万斤樱桃。

农户赚钞票

消费者赚“新鲜”
“樱桃专递”对农户的吸引

力，一方面是较高的单价，另一方
面是巨大的日销量。记者了解到，
一般情况下，电商平台与农户的成
交价已比市场价高出3—5元／斤。
这让农户更愿意与电商合作。以
前，新泰市润丰樱桃专业合作社的
樱桃主要是卖给小商贩。那时候，
每天的销量也就500斤左右。现在，
与杞农电商牵手之后，合作社每天
卖出的樱桃都在2000斤左右，最多
的时候曾经达到7000斤。

“其实，网购的樱桃并没有便
宜多少，但是，它的新鲜度足以吸
引我们去购买。”青岛市市南区市
民王素说。北京的一位市民吴海峰
与王素持相同的观点。记者了解
到，在樱桃成熟前，电商老板们已
经从网上挂出预售信息，消费者下
单后，农户才会去采摘，一般第二
天就能到货。

传统流通主体

受到冲击
虽然电商卖樱桃在天宝镇开展

得“如火如荼”，可是长清区五峰
山街道办事处纸坊村的樱桃快递依
旧“静悄悄”。虽然没有电商上
门，也没有快递员到田间地头收
件，但是头脑灵活的农户有的开始
跃跃欲试。纸坊村种植户孙冬梅就
在去年采摘节期间，加上了游客的
微信。游客微信支付完毕之后，她
就直接到镇上发快递。然而，这种
渠道比借力电商效果要差。孙冬梅
今年只发出了５单樱桃快递。

“‘寄樱桃，找顺丰’的广告早就
贴在了我家的樱桃大棚上，我打算
明年就走电商。”章丘市盛源农产品
产销合作社理事长李良滨说。

电商冲击下，小商贩势必受到
影响。据李瑶介绍，原来，天宝镇
樱桃市场是小商贩的天下，现在电
商、小商贩各自为战。大家都在抢
地盘。据了解，北京、上海、山东
的不少小商贩，今年在樱桃上赚到
的钱比往年减不少。有的小商贩已
经选择转型贩卖其他水果了。

农村大众报济南讯 5月21日 ,

本报刊登了《“四有”村支书李广印》
一文，报道了金乡县鸡黍镇东李村党
支部书记李广印，为村民服务12年间，
肩挑重担，有“不怕死”的勇气；为村
谋事，有“厚脸皮”的韧劲；干事创业，
有“不要命”的干劲；一心为民，有“无
止境”的追求。李广印舍小家顾大家，
想干事能干事，体现了一名优秀的农
村基层党员应有的担当。

文章发表后，在基层引发热议，
一些党员群众纷纷通过电话和邮件
表达了自己对李广印的敬佩。现摘
录部分如下：

一个村面貌的改变，民生的进
步，干群的团结，离不开一个有奉
献，有干劲，有韧性的领头人，“四

有”村支书李广印的事迹诠释了习
总书记所说的“四有干部”标准。农
村需要李广印这样的领头人:既能吃
苦，又能吃亏；既能受累又能受气；
既想干事又能干成事。这些就是广
大农村干部应该向李广印学习的。

——— 任冠俊（安丘市凌河镇泉
子崖村村民）

在我们老百姓眼里，当村干部
是件很风光的事。但看完这篇文章
才知道真心为村民办实事的干部，
背后原来要付出那么多。说实在
的，有时我们也知道村干部确实在
为村民办些好事，但只要涉及到自
身的利益时，往往会给村干部脸色
看，甚至还出来阻拦。我们要向李书
记学习，多想点全体村民的利益，少

计较点个人的得失。
——— 范连增（滨州市滨城区杨

柳雪镇大范村村民）
群众要过上幸福生活，就需要

党员干部当开路先锋，当铺路石
子，李广印用实际行动为我们好好
上了一堂党课。李广印是践行“三
严三实”的杰出代表，是我们工作
的好榜样。

——— 王仲生（高唐县赵寨子镇
王辛庄村党支部书记）

在这篇报道中，我看了很多平
时自己工作的影子，基层工作确实
如此。我们需要这样一个榜样，在
累的时候督促我们，在怕的时候鼓
励我们，在委屈的时候安慰我们。

——— 梁红军（滨州市滨城区杨

柳雪镇邓家村支部书记）
一些地方的村支部书记，在位

期间赚得盆满钵满。但是李广印不
同，他谨记“四有”标准，彰显了一名
基层干部不为名利的人生价值观，
值得我向他认真学习。

——— 王和新（章丘市黄河镇王
圈村村主任）

李广印用担当、谋事、创业、
为民这八个字书写12年的时光。也
许有人说他厚脸皮，没面子，这表
面上的面子没了，但在村民心里却
厚实了起来。他的这种顽强的工作
精神和谋事干事的工作方法值得我
们每一位基层工作者学习。

——— 白亚馨（鱼台县李阁镇周
庄村支部书记助理）

不论“县官”、“村官”，其职能都是
方便群众、惠及民生。我们要学习李广
印，多想想自己的工作职责，只有把群
众的需求当成行动的“第一信号”，才
能赢得群众的点赞和喝彩！

——— 张海亮（博兴县人民检察
院政治处）

“四有”村支书李广印心中有
党，心中有民，心中有责，心中有戒。
特别是在他经历三次重大疾病、儿
子病故等一系列打击后，仍然选择
与人民群众站成一排，值得所有的
基层党员干部反思与学习。

——— 初宝瑞（滨州高新区党政
办公室）

如果每次选择时，李广印都把
自己放在心里，就不会接手东李村
这个烂摊子，就不会带着领导走最
烂的路，就不会因为公家的事向别
人磕头，更不会将自己的私房钱挪
用到村里。正是因为他心里装的都
是群众，才让自己装进了群众心里。

——— 王敏（宁阳县委宣传部）

《“四有”村支书李广印》引发基层干群热议

5月23日，2015《农村大众》·山
东沂水（夏蔚）首届大樱桃采摘旅游
节在沂水县夏蔚镇“沂蒙山根据地”
景区举行。

今年的樱桃采摘节，夏蔚镇除
了举办文艺汇演，还举行了“樱桃红
了、爱情熟了”主题婚纱摄影和欧陆
风情婚庆、千名记者寻根之旅、红色
夏令营、樱桃小镇产业发展联谊研
讨会、“樱桃王”评选等活动。开幕当
日正值周末，大批游客涌进夏蔚镇，
到采摘园体验亲手采摘大樱桃的乐
趣。（戎宁 田宝宗 卢立国 摄）

快递公司牵头突破物流瓶颈，有的合作社一天发500单“专递”

山东樱桃今年“霸占”网络
农村大众报记者 刘真真

樱桃红了
游客来了

麦到小满日夜黄。

小满三日望麦黄。

小满十日满地黄。
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