
理财周看

渤海信托接连
踩雷并非偶然，从
后来的管理报告
中， 可以看到融资
企业安徽大雄公司
在项目成立前已经
负债累累， 且官司
缠身， 前期的尽职
调查负有不可推脱
的责任

济南部分在售银行理财产品

进出口银行西北非代表处
落户摩洛哥

据新华社电 中国进出口银行
西北非代表处 5月 ２８日在摩洛哥
首都拉巴特正式挂牌成立。 中国进
出口银行行长刘连舸、 摩洛哥经济
与财政部负责预算大臣级代表阿扎
米·伊德里西共同为代表处揭牌。

刘连舸在致辞中说， 中国进出
口银行从 １０年前开始在摩洛哥开
展业务， 支持摩经济社会发展和中
摩经济合作。 西北非代表处正式落
户摩洛哥， 进一步彰显中国进出口
银行扩大对摩融资规模、助推中摩、
中非互利友好合作的决心。

阿扎米·伊德里西说中国已成
为摩洛哥最主要的贸易伙伴之一，
相信将有更多的中国金融机构落户
摩洛哥，促进摩中、非中合作不断向
前发展。 （蔡施浩 梁音）

Ｐ２Ｐ平台和商业银行
开展资金托管合作

据新华社电 随着监管方向逐
渐明确，越来越多的 Ｐ２Ｐ网贷平台
加入商业银行资金托管阵营。 Ｐ２Ｐ
平台金信网日前宣布， 将与民生银
行在资金委托管理、 结算监管等方
面开展战略合作。

金信网首席运营官安丹方表
示， 传统的第三方支付公司参与
Ｐ２Ｐ资金托管模式存在漏洞。首先，
第三方支付公司如何做好风控；其
次， 第三方支付公司能否提供更好
的安全保障服务；第三，目前已有第
三方支付公司在获得大量 Ｐ２Ｐ 平
台数据后，涉足财富管理和 Ｐ２Ｐ同
业，扰乱了市场秩序。

“未来，随着行业的规范，把资
金托管给不具有关联关系的银行是
大势所趋， 托管不规范的平台可能
面临互联网金融监管政策出台后的
行业洗牌。 ”安丹方说。 （金小茜）

央行：汇率市场化改革
一两年内基本可完成

导报讯 央行调统司司长盛松
成日前表示，利率、汇率改革和资本
账户开放是循序渐进的过程， 只有
协调推进各种金融改革， 才可以减
少金融体系的振荡， 有序完成金融
市场化改革。

盛松成预计，汇率市场化改革、
资本账户开放， 一两年之内基本可
以完成。 但他强调：“开放资本账户
的目的是为了鼓励企业走出去，这
是我们当时的初衷。 尽管有一种说
法认为开放是为了促进改革， 但是
我觉得开放的主要目的不是促进改
革， 开放本身是中国作为一个大国
的需要，要走出去。 ” （逸才）
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两信托计划连续“踩雷”

渤海信托尽职调查遭质疑

! ! ! !导报讯（记者 王雅洁）普益财富监
测数据显示， 上周 （5月 23日-5月 29
日）72家银行共发行了 852款理财产品，
发行银行数比上期增加 5家， 产品发行
量增加 52款，产品平均收益率较上期变
化不大。 相较于银行理财产品的平淡，微
信理财通以及陆金所等平台的宝宝类产
品则利用上周末股市下跌， 掀起了一轮
“挑战股市的复仇联盟”。

普益财富最新数据显示， 上周发行
的理财产品中，结构性产品略有下降，而
债券、 货币市场类以及组合投资类产品
有所增加。 其中，结构性产品共计 49款，
较上期减少 3款； 债券和货币市场类产
品共计 331款， 较上期报告增加 28款；
组合投资类产品共计 472款， 较上期报
告增加 27款。

收益方面， 近期银行理财产品的平

均预期收益率趋于稳定， 上周平均收益
率为 5.06%，环比下降 1个基点。

从发行主体来看， 依然是城商行的
产品收益率略占优势。 数据显示，上周共
有 69 家银行发行 784 款固定收益类人
民币理财产品。 城市商业银行发行 311
款，平均预期收益率为 5.23%；股份制商
业银行发行 251款， 平均预期收益率为
5.20%；国有银行发行 149 款，平均预期
收益率为 4.81%。

对此，银率网分析师表示，在当前货
币市场流动性充裕的情况下， 理财产品
平均预期收益率回升只是暂时现象，未
来银行理财产品的平均预期收益率将重
新回归到下行通道。

而随着股市逐渐步入关键点位，投
资者最担心的行情随之而来。 连续快速
上涨的股市在上周创下了年内第二大单

日跌幅，沪深股指单日双双暴跌逾 6％。
导报记者注意到， 在股民感到深深

担忧的同时，微信理财通顺势推出了“挑
战股市-货币基金复仇联盟” 的特别活
动。 理财通表示，在 5月 31日前存入参
与此活动的资金， 可在 6月 1日至 3日
享受多送 50%收益的利好。 导报记者亲
身参与后发现， 该活动可选择的货币基
金种类包括华夏基金财富宝、 广发基金
天天红、 易方达基金易理财以及汇添富
基金全额宝。

此外， 陆金所微信公众号也为广大
投资者推送了一条名为“给 99%股民指
出一条活路”的信息，在股市出现下跌
之后，为股民推荐了“零活宝”等产品。
陆金所表示，“空仓观望期、 等待打新
股，先投零活宝收益不停，股票投资最
佳伴侣。 ”

发行机构 预期年化收益率/
七日年化收益

认购
起点

投资
期限 募集期 产品名称

光大银行 5.60% 5万元 180天 2015-05-26至
2015-06-01

2015年儿童节理财产品
EB2554（非保本浮动收益）

北京银行 5.70% 5万元 273天 2015-05-27至
2015-06-02

“未来盈金”系列 2015年第 20期人
民币组合投资型（非保本浮动收益）

中信银行 5.85% 5万元 180天 2015-05-27至
2015-06-02

中信理财之共赢系列 15136期
（非保本浮动收益）

广发银行 5.90% 10万元 363天 2015-05-27至
2015-06-03

“广银安富” 人民币理财计划
150505-D368 高资产净值客户版
（非保本浮动收益）

天津银行 5.95% 5万元 60天 2015-05-29至
2015-06-04

2015年“汇富计划 171期”-会员
专属钻石版（非保本浮动收益）

平安银行 6.00% 100万元 130天 2015-05-29至
2015-06-04

平安财富-私行专享尊贵智慧资产管
理类 2015年 41期（非保本浮动收益）

微信理财通 4.2750% 0.1元 T+0 华夏基金财富宝
（每万份收益 1.0911元）

（注：以上均为人民币理财产品，整理仅供参考）

宝宝类互联网产品反扑“牛市”

! ! ! !近年来， 山东茶叶已经走出本省，
远销国内外。今年 4月末，日照绿茶“云
卷”在中国茶叶流通协会举办的“华茗
杯”2015全国名优绿茶质量评比中，从
来自全国绿茶重点产区省份的近 200
个茶样中脱颖而出，荣获了全国名优绿
茶质量评比最高奖———特别金奖。 目
前，“日照绿茶”、“泰山绿茶”、“诸城绿
茶”、“长清茶”等 12个主产茶区通过了
国家农产品地理标志认证。

“鲁茶”香飘四海，其中也有农行的
一份贡献。 为推动山东茶业快速发展，
农业银行山东省分行积极扶持当地茶
叶产业发展。 该行结合当地实际，瞄准
健康、绿色的现代农业趋势，不断加大
对当地有机绿茶产业的扶持力度，擦亮
“鲁茶”品牌，支持全省茶叶龙头企业做
大做强，带动一方百姓致富。

农行日照分行在多年的涉农信贷
摸索中， 该行逐渐形成了做大做强日
照绿茶的“两条腿走路”模式。 一方面
通过扶持绿茶龙头企业壮大绿茶产
业、带动农民致富；另一方面通过支持
绿茶产业链整体发展的新路。 截至 4
月末，该行发放支持雪青、凤玉等绿茶

龙头企业贷款余额 2630万元； 支持有
机茶叶种植、炒制、采购、包装、进出口
以及支持茶叶市场建设等产业链环节
的各类贷款余额 1.37亿元， 有力推动
了日照绿茶产业发展， 为日照绿茶做
大做强和向有机绿茶转型升级提供了
有力的资金支持，涌现出“日照绿茶”、
“雪青”两个中国驰名商标和众多山东
省名牌产品， 日照绿茶的知名度和美
誉度不断提高。

日照普天商贸有限公司是一家主
营农产品进出口的贸易企业，该公司旗
下的天润山绿茶如今也畅销海内外。然
而，早些年，该企业发展曾遭遇困境。早
在 2010年， 由于茶叶市场出现持续低
迷状态， 不少茶农出现毁树种粮的现
象，绿茶行业发展面临困境。

农行日照分行通过市场调研、摸底
排查， 认真分析茶叶市场行情后发现：
价格低迷、下跌主要是低端茶，而中高
端茶叶市场价格仍然坚挺，尤其是绿色

有机茶价格只升不降。但由于有机绿茶
种植成本高、市场价格贵，导致有机绿
茶企业和种植户资金回笼慢，进而影响
有机绿茶产业的进一步壮大发展。该行
为大力支持地方特色有机农业，进一步
明确了支持重点，不仅支持有机绿茶生
产企业，也将进一步加大对上下游以及
流通领域的扶持力度。

该行积极组织人员深入绿茶企业、
农户家中，与茶企、茶农们谈心，同他们
一道分析茶叶市场的前景，稳定了茶农
的情绪。 同时积极联系茶叶研究所专
家，指导茶农合理施肥、集约管理，并积
极推广种植绿色、有机茶园。 在农行的
努力和支持下，普天公司合作的茶农没
有一户毁掉一棵茶树。

普天商贸有限公司总经理丁明国
说：“农业银行不仅给我们资金支持，更
给予我们了一些顾问服务，这种全方位
的服务，不仅为我们协调解决了一些难
题， 更推动我们积极融入国际金融业

务，为公司今后发展帮助很大。 ”该公司
通过出口检测报告，发现日照市是天然
富硒土壤比较集中的地区，该公司的天
润山绿茶中的富硒元素比一般绿茶含
量高，更加有益人体健康。 但资金和国
际业务知识的匮乏成了该公司绿茶出
口的一大瓶颈。该公司找到农行表达了
扩大业务经营的思路和规划，农行日照
分行国际业务人员给出了汇兑、风险控
制方案和国际贸易融资、参融通等多种
资金支持方案支持普天公司发展。该公
司的天润山有机绿茶成功实现海外出
口，并打入了对有机食品检验最严苛的
北美市场，带动日照绿茶转型升级和 3
个茶叶重点镇的茶农致富。

“今年茶叶市场行情较往年要火
爆很多，我们合作社出产的春茶早在
去年就被预订一空了。 ”诸城市碧龙
春茶业有限公司总经理贾桂英热情
地递过来一杯茶， 只见茶汤嫩绿明
净，闻罢香气高长鲜爽,她说，“你尝尝

这茶，这可是我们厂自己生产的雀舌。
茶厂发展这么好， 真得好好感谢农业
银行。 ”

2012年 11月，位于诸城市桃林镇
山东头村的碧龙春茶厂与当地洪升茶
叶专业合作社签订 416万元茶叶购销
合同，贾桂英千方百计筹措资金后仍缺
口 100万元。 “当时急得我一夜之间嘴
上全起了泡，谁能一下子借来 100万元
啊？ 茶叶不同于其他农作物，采摘前后
差一个小时价格都不一样，那时茶叶合
作社的乡亲们整天蹲在我家，生怕摘下
的茶叶卖给我后收不回钱。 万般无奈
下，我抱着试试看的态度到农业银行咨
询了个人贷款业务。 没想到就这么一
问，钱的问题迎刃而解了。 ”

农行诸城市支行在得知贾桂英茶厂
资金短缺后， 立即安排客户经理上门调
查，在确认贾桂英符合贷款条件后，遂建
议贾桂英以房地产作抵押向农行申请助
业贷款。 贾桂英万万没想到，申请手续办
理了没几天，100万元贷款就放下来了。

农行诸城市支行的高效率不是巧
合。一直以来，农行诸城支行结合当地
农业种茶、制茶产业特色，出台了相关

扶持政策。 该行以惠农卡为载体，为
当地种茶农户提供农户小额贷款、生
产助业贷款，并为茶农开通贷款“绿
色通道”，提高贷款发放效率，尽量满
足茶农生产经营过程中的周转性、季
节性、临时性流动资金需要，最大限
度惠茶农。

自 2012 年建立合作关系至今，通
过循环授信，农行诸城支行累计向贾桂
英发放贷款 300余万元。如今的碧龙春
茶厂，已由过去小小的茶叶加工作坊成
长为拥有固定资产 980万元、年销售收
入 1200余万元、 利税 260余万元的潍
坊市农业产业化发展龙头企业。该公司
研制开发了系列雀舌、密红、烘青等 20
多种高档绿茶、红茶，其生产的“碧龙春
绿茶”被中国绿色食品发展中心认定为
绿色食品，被山东省工商局认定为山东
省著名商标。 此外，该公司除自有茶园
基地 80亩外， 还与当地种茶合作社签
订合同基地 2000亩， 辐射带动当地茶
农 400 余户， 茶农年人均收入增加
3700多元。 在农行的帮助下，小小的茶
树，变成了茶农的“摇钱树”。
（特约记者 朱沙 通讯员 许猛 张晓川）

农行助力“鲁茶”香飘四海

◆导报记者 姜旺 济南报道

渤海信托近日接连踩雷， 深陷违
约漩涡。投资者爆料称，其成立的安徽
中杭股份流动资金贷款项目集合资金
信托计划（以下简称“安徽中杭信托计
划”） 本该最迟至 4月 21日兑付第三
期，目前逾期超过一个月仍没有兑付。

“祸不单行”，由渤海信托成立的
目前距到期还有半年多时间的 “安徽
大雄特定资产收益权项目集合资金信
托计划”（以下简称 “安徽大雄信托计
划”）也出现流动性问题。 据其临时管
理报告显示， 该项目正常运营已经出
现问题， 信托公司已经启动了紧急处
理机制，能否如期兑付尚是未知数。

更令人担忧的是， 安徽大雄信托
计划项目的抵押率较低，不超过 35%。
而安徽中杭信托计划的借款人有累计
执行标的超过 1.2亿元的 4起案件正
在执行中， 并且在 2月份未归还中国
进出口银行的 1.8亿元贷款。

抵押物存忧

安徽中杭信托计划临时报告显
示，截至 2015年 4月 14日，该信托项
下融资人尚未支付本期 （2015年 1月
11日至 2015年 4月 11日）利息 649.6

万元，融资人已形成逾期，导致信托公
司无法及时向委托人分配 2015 年第
二季度信托收益。渤海信托称，已正式
向融资人中杭股份发出催收函。

渤海信托在临时报告里表示，经
与企业深入沟通， 发现本信托贷款逾
期的主要原因有以下两点：2014年以
来经济环境低迷导致该公司上下游企
业资金链紧张， 导致该公司对上下游
企业的垫款周期延长； 当地金融机构
在经济环境低迷的情况下， 为保证自
身资金的安全， 对该公司进行了不同
程度的抽贷。 以上两点导致融资人的
短期流动性出现困难， 未能按时支付
本期利息。因此，本信托计划投资者第
二季度信托收益兑付将被迫延期。

资料显示， 安徽中杭信托计划于
2014年 7月 11日成立，共募集信托资
金人民币 19990万元整。 该信托计划
的信托资金用于向中杭股份贷款，用
于后者补充流动资金。 信托期限为 24
个月，收益每满 3个月分配。

值得注意的是， 该信托计划的抵
押物存在估值较市价偏高的情况，该
信托计划主要有以下风险控制措施，
芜湖城东国际大酒店有限公司以芜湖
城东国际大酒店抵押， 芜湖城东国际
大酒店位于安徽省芜湖市万春办事处
东、 井冈山路南，2013年 8月竣工，内

部尚未装修，总面积 20627平方米，估
值 1.8亿元，合 8726元/平方米。 但导
报记者了解到， 该项目附近的商业地
产最高售价 6100元/平方米， 一般的
售价每平方米是 5000多元，上述估值
明显偏高。

此外， 安徽中杭集团有限公司以
北京成宏酒店第二顺位抵押， 北京成
宏酒店位于北京市朝阳区安慧东里 17
号楼，占地 1.74亩，面积 8493平方米。
但此风险控制措施的情况也不容乐
观， 在 2014年 2月该标的即已抵押给
中国进出口银行借款 1.8亿元， 期限 1
年，估值 28125万元，剩余估值 10125
万元，今年 2月已到期，至今仍未归还。
而渤海信托只是其第二顺位抵押权人。

另外，最高人民法院网信息显示，
安徽中杭集团董事长杭锁亚已 4次被
列入失信被执行人名单。

滁州项目停工

同样是在安徽， 渤海信托的另一
信托计划安徽大雄信托计划则踩雷安
徽省“861”重点惠农工程--安徽大雄
华东农贸食品城， 该工程项目位于国
家级承接产业转移示范区———南谯政
务新区核心地段，滁宁快速通道北侧。
项目规划占地 2000余亩，计划总投资

逾 20亿元，但目前此项目已停工。
资料显示， 安徽大雄信托计划拟

募集信托资金 1.7 亿元， 信托期限 2
年。该信托计划于 2013年 12月 24日
成立首期， 募集信托资金人民币 5660
万元；2014年 1月 13日成立二期，募
集信托资金人民币 5890万元；2014年
1月 20日成立三期， 募集信托资金人
民币 3240万元，合计 14790万元。

该信托计划受让安徽大雄华东投
资发展有限公司 （以下简称 “安徽大
雄”）持有的标的项目的特定资产收益
权， 并在信托期限内由安徽大雄分期
溢价回购该收益权， 用途为置换安徽
大雄前期贷款 1.09亿元。 余款用于支
付安徽大雄华东农贸食品城项目三期
工程款、 营销费用及基础设施建设费
（含 2期未销售部分）、招商费用。第一
还款来源为安徽大雄华东商贸城二期
未销售留存及三期的销售回款。

事实上， 该信托计划在去年第三
季度就出现了可能会发生风险的迹
象。该信托计划 2014年第三季度的管
理报告显示，“项目后期工程建设未能
如期，对外销售将延期”。

而在今年一季度信托计划事务管
理报告的“用款项目运行情况”则出现
了一系列风险提示， 项目的后期工程
迟迟未能动工建设； 未能按时支付本
季度应付的回购溢价款，至今未付；员
工工资出现拖付情况。

值得注意的是，目前该项目担保人
的情况也不容乐观。担保人湖北潜江大
雄投资发展有限公司提供的 2月份财
务报表分析，企业财务状况和经营情况
相比去年同期有较大变化，资产负债率
较去年同期上升 16%、流动比率较去年
同期下降 3.01，收入无变化，均为 0。

信托业内人士表示， 渤海信托接
连踩雷并非偶然， 上述两项目的尽职
调查都值得质疑。 “从后来的管理报告
中， 可以看到融资企业安徽大雄公司
在项目成立前已经负债累累， 并有官
司缠身， 前期的尽职调查负有不可推
脱的责任。 ”

! ! ! !我国首批试点的五家民营银行已
全部拿到“通行证”。 记者日前逐一走
访了这几家银行， 发现它们都在立足
自身优势，努力探索适应“民营基因”
的特色道路， 给传统银行业带来一缕
清风。

“民营银行为创新而生，我们要做
不一样的银行， 服务金融需求没有被
满足的普通大众和小微企业。 在产品
设计上， 首要考虑最大程度地方便客
户。 ”微众银行董事长顾敏说。

阿里巴巴旗下的网商银行， 虽然
还没有正式开门迎客， 但战略定位已
经非常明晰：“我们永远不会去碰那
２０％的高净值客户群， 不会做 ５００万
元以上的贷款业务。”网商银行行长俞
胜法表示，将坚决服务广大小微网商、
个人创业者和普通消费者， 特别是农
村消费群体。

身处上海自贸区、 以科技创新型
企业为主要服务对象的华瑞银行在探
索投贷联动的模式，已经设立了“科创
金融服务中心”， 与风险投资机构合
作，首笔 ５０００万元科创型企业融资已
成功落地。

尽管当地做小微业务的同行有
数十家， 温州民商银行对未来发展
很有底气。 “我们 １３ 家股东有一大
半是行业里的龙头企业，所在产业链
上的中小微企业达上万家。我们对这
些企业信用状况非常了解，这是做产
业链金融的优势。 ”该行行长侯念东
表示。

五家民营银行中， 只有天津金城
银行定位为“公存公贷”，这项传统业
务能否做出新意？ 该行行长吴小平表
示，与零售业务相比，对公业务易受经
济周期影响。 “我们选择财政金融、汽
车、医疗、旅游、节能环保等抗周期性
强和未成长性好的行业作为突破口，
同时利用互联网平台进行批量化操
作，降低成本。 ”

“我们从未想过在新坛子里装老
酒， 必须找到适合自身发展的特色道
路，如果民营银行做成了传统银行，就
算是失败了。 ”他表示。 （据新华社）

民营银行
探索特色道路


