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两百长沙人挥锤砸钢 E+蓝钻内胆空气能热水器来势汹汹

A3经济导报 ECONOMICC HERALD

省属国有文化企业
试点经营目标和预算管理

导报讯（记者 刘勇 通讯员
孔进 严文达 缑延红）从山东省财
政厅获悉，为建立激励约束机制，加
强对省属文化企业国有资产运营监
管， 确保国有资产保值增值，2015
年山东省财政厅选择山东出版集团
等 7户省属国有文化企业， 开展经
营目标和财务预算管理工作试点。

根据文化企业的特点， 确定企
业经营目标， 主要包括营业总收
入、资产总额、利润总额和净资产
收益率四项指标。 财务预算由试点
企业根据报告年度内资金筹集和
投入、各项收入和支出、企业经营
成果及其分配等情况，自行选择不
同的财务指标编制经营目标和财
务预算表。

山东启动实施 14只
股权投资引导基金

导报讯（记者 刘勇 通讯员
孔进 严文达 孔德馨）从山东省财
政厅获悉，日前，山东省级股权投资
引导基金决策委员会召开第一次会
议，研究通过现代农业产业发展、科
技成果转化、工业转型升级、节能投
资、 信息产业发展、 服务业创新发
展、文化产业发展、旅游发展、现代
商务发展、城镇化投资 10只引导基
金设立方案。 加上此前已投入实质
性运作的资本市场、滨海旅游、天使
投资和现代种业 4只引导基金，目
前省级 14只引导基金已全部进入
实施阶段。

上述 14只引导基金设立和投
资运作，预计年内将吸引社会资本
发起设立 20多只子基金， 子基金
规模达到 150亿元以上，重点投向
经济社会发展的关键领域和薄弱
环节。

28.31亿元财政资金
补助村路网化示范县

导报讯（记者 刘勇 通讯员
孔进 严文达 郭伟）从山东省财政
厅获悉，山东省财政 2015年筹集资
金 5.8亿元， 全力保障第二批网化
示范县项目于今年年底顺利完成。
截至目前，省级投入已全部到位，累
计投入资金 28.31亿元， 拉动社会
投资 84.67亿元， 涉及农村公路里
程 16651公里。

自 2011年，山东省开展“村级
公路网化示范县”建设，计划在“十
二五” 期间筹措 60亿元打造 75个
示范县， 突出解决村与临近公路的
断头路问题， 实现村与村之间必要
通达，确保每个行政村建设 1-2条
主要街道。2013年启动的第二批 39
个村级公路网化示范县， 建设期 3
年，2015年建设完成并验收。 山东
省财政计划在完成前二批示范县建
设的基础上， 今年顺势启动第三批
示范县建设。

中俄签 32项大单
含 60亿美元高铁项目
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5月 9日， 长沙喜盈门范城的负一
层不断传出敲击钢铁的巨大声响，紧跟
着的是无数的尖叫声。在众多敢作敢为
的长沙市民见证下，美的用一场“砸钢
大行动” 向热水器行业正式宣告不锈
钢内胆热水器时代已经成为过去，空气
能热水器正式进入“E+蓝钻内胆”全
新时代。

200名市民上台挥锤砸钢

在此活动中，美的号召全城一起使
用更安全、更节能的“E+蓝钻内胆”空
气能热水器，让不锈钢内胆从此退出生
活圈。

笔者目击统计，共有 200名市民上

台挥锤砸钢。 亲历者刘先生说：“以前
一直以为不锈钢内胆还蛮干净、蛮安全
的，今天一看原来这么不安全，真是吓
了一跳。 ”

另外一位来自长沙河西区的谭女
士在接受采访时也表示，在来参加这次
活动之后了解到有这么安全、 干净的
E+蓝钻内胆空气能热水器， 她说为了
家人的健康和安全，必须要选好内胆。

全民求“包养”热闹背后
有玄机 意在换胆

“长沙人， 只要你敢， 我就够胆。
‘包’你 6年，‘管’你 15年。 ”活动前
两日，两家都市类媒体报纸大胆出位的

整版广告，便在整个长沙乃至网络引爆
猜疑和舆论话题。关于换胆的用户需求
和社会情绪也随即浮出水面。

于是，200名长沙人挥锤砸钢的热
烈场面就这样出现了。活动现场，随着每
一声砸钢的响声传出， 每一声都在告知
我们，告知大众，买热水器要选好内胆，
同时也将换胆活动推向高潮。 为了活跃
现场气氛，美的还大方出手，向前来参与
活动的广大市民现场免费送出共 21台
E+蓝钻内胆空气能热水器。 据现场了
解， 每台美的空气能热水器总价值
4998元。美的“土豪式”的大手笔动作，
震惊了现场所有参与人员和媒体记者。

现场的空气能奖品抽取分两个环
节进行， 第一个环节抽取了 6台号称

“可能是世界上最美的热水器”———
E+蓝钻优泉系列， 预示美的空气能热
水器向行业首家推出的免费 6年包修
服务承诺； 第二个环节抽取了 15台美
的 E+蓝钻慧泉系列空气能热水器，预
示美的 E+ 蓝钻内胆空气能热水器安
全耐用 15年。现场获奖的 21名参与观
众成为了众人围观的幸运儿。

众所周知，湖南是空气能热水器被
广泛接受和认可的省份，湖南人又以敢
想敢做、 勇于创新的湘派作风著称，所
以此次美的将活动地点选择在湖南省
会长沙，借此宝地向全行业宣布换胆大
行动，集“天时地利人和”于一体，可谓
是恰到好处，以有力的话题引爆网络热
炒，可以说是戳中了社会的痛点。

E+蓝钻性质过硬
商家才敢“出位”

近年来，健康、舒适的空气能热水
器，一跃成为市场上最炙手可热的家电
产品，销量不断上升。然而，目前市场上
80%以上的空气能热水机产品使用的
是不锈钢内胆水箱，但其存在的“焊缝”
很容易被自来水中的氯离子腐蚀， 造成
漏水等问题， 这不仅降低了产品的使用
寿命，更污染水质，对身体造成伤害。
“砸缸换胆，我们其实就是想给用

户更加健康的生活， 呼吁更多的人关
注。当然，我们的产品质量过硬，才敢说
包修 6年，所以我们有报纸上的这个说

法：包你 6年，管你 15年。 ”美的空气
能热水器相关负责人指出， 新一代的
E+蓝钻系列产品通过了 80万次寿命
测试和 480小时耐酸考验，具有超强抗
腐蚀能力和抗冲击能力，不论是在防漏
水性、抗污染，还是在耐高温、耐用性上
都有着绝对的优势， 使用寿命长达 15
年以上，与不锈钢内胆短短几年的寿命
相比，可谓质的飞跃。

业内专家表示，作为行业领导品牌，
美的通过弃用不锈钢内胆，采用 E+蓝钻
内胆，进一步抬高了空气能热水器行业的
技术门槛，一些技术、资本有限的中小企
业势必面临淘汰危险。 同时，美的此举也
将起到示范带头作用， 进而推动整个空
气能行业展开新一轮技术升级。（谨萱）

“汇金模式”
启示鲁企改革
<<上接 A1版

在具体实践中， 汇金还创新了
“两函工具”。 张宏安举例说，企业对
处理人和处置资产这样的负面事件
一般会迟迟不愿去做，汇金就发股东
函给企业。 面对书面函件，企业都会
认真及时地反馈，这使股东权利有效
行使。

约谈管理层也是汇金的创新。 对
那些给股东利益造成重大影响的事
件，汇金会约谈管理层。 何时约谈呢？
实践中，往往不是事前事中，几乎都是
事后。“事后约谈，事情已经这样，还
有意思吗？我们不是为了追责，而是看
看有什么地方可亡羊补牢的， 着眼于
未来。 ”张宏安说。

重在股权多元化

“凡是能够成长为百年企业的企
业， 都有规范的法人治理结构和现代
企业制度。 ”在山东黄金集团董事长
于常青看来，建立现代企业制度，最重
要的是股权多元化。这样，企业发展才
有基因，有内在动力。

他举例说，除上市公司外，山东黄
金集团还有多家非上市公司， 分析这
些非上市公司的运营状况， 运转流畅
又能实现有效制衡的， 是股权多元化
的企业。

如山东金州矿业集团， 山东黄金
集团和乳山市政府分别持有 51%和
49%的股份， 后来乳山市政府持有的
49%股份中的 29%转让给金洲集团的
经营者、管理者和职工。

对员工持股的好处，于常青解释，
有小股东代表在金州上班， 对企业的
运转形成了有效监督。 如投资一个项
目，他们会审查几个问题：有没有必要
投资、有没有必要投这么多、有没有必
要现在投，他们会严格监督。

同时， 这类企业属于成本控制最
好的企业，没有豪华办公楼，一直在一
座普通的老旧楼上办公。 即使是废旧
物品也全部回收，设有废旧物资仓库，
小到看过的报纸都收回来， 如果弄丢
了，就要买新的补交。
“2013 年黄金价格下跌 ，2014

年继续下滑， 但该企业的利润持续
增长，包括生产经营环节，都管控得
很好。原因就是股权多元化。 ”于常
青说。

员工持股是股权多元化的路径之
一，同时，员工持股也是激励员工积极
性的重要手段 。 6 日， 山东黄金
（600547） 公告， 公司拟以 14.5元 /
股，向 131名对象推行 1185.5万股员
工持股计划， 所对应股票总数不超过
公司此次交易后股本总额的 10%，资
金总额不超过 1.72亿元，存续期为 84
个月。
“上市公司层面要解决的问题是

一股独大，除了实施员工持股计划，适
当时候还将引进战略投资者， 解决有
效制衡问题。”于常青说，山东黄金在
完成了员工持股后，下一步是产生职
工董事。 他认为，这两方面的努力，是
完善上市公司法人治理结构的有效
基础，也是建立现代企业制度的主要
标志。

山东黄金集团的其他二级企业，
则将探索以规范的董事会建设为核心
的治理结构。当然，于常青期望最好是
完善法人治理结构与股权多元化、混
合所有制同步进行。
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“一人多户”引发券商佣金战
突破万分之三底线

◆导报记者 孙罗南

当地时间 9日，俄罗斯在莫斯科
红场举行纪念苏联卫国战争胜利 70
周年阅兵式。包括中国国家主席习近
平在内的约 20个国家和地区及国际
组织领导人出席庆典，中国、印度、独
联体国家等超过 10个国家的方队也
参加了阅兵。 在阅兵开始前，俄罗斯
总统普京发表了致辞。

美联社发自莫斯科的报道写道，
普京在讲话中表示，血腥的战争强调
了国际合作的重要性，但“在过去的
10年中，我们看到了建立单极世界的
企图”。 这句话常被俄罗斯用来指责
美国“意图主宰全球事务”。 周六晚
些时候， 大约有 30万人高举战争期
间参战人员家属的肖像，经过莫斯科
市中心走向红场。普京也举着父亲身

穿海军服的照片，在红场附近加入了
游行队伍。

美联社文章说，欧洲领导人的近
乎全部缺席为此次仪式蒙上了一层
阴影，仅德国总理默克尔于周日到访
莫斯科。俄罗斯受到的欧洲领导人的
冷遇，显现了俄罗斯与西方之间在乌
克兰危机问题上的紧张关系。俄罗斯
看起来已逐渐转离欧洲，更加注重发
展与中国的关系。习近平是参加胜利
日阅兵最重要的国家领导人，普京在
讲话中特别提到中国在二战中发挥
的作用。

当地时间 8日，习近平在莫斯科
克里姆林宫同普京举行了会谈，一致
同意中俄要共同维护二战胜利成果
和国际公平正义，推进丝绸之路经济
带建设同欧亚经济联盟建设对接。中
俄两国将挖掘合作潜力和优势，扩大

两国能源、农业、高铁、航空、航天、金
融投资领域、基础设施建设、远东开
发等方面合作。

中国领导人此次访俄对于“一带
一路”的推进无疑带来更多机遇。 会
谈后， 两国元首共同签署并发表了
《中俄两国关于深化全面战略协作伙
伴关系、倡导合作共赢的联合声明》、
《关于丝绸之路经济带建设与欧亚经
济联盟建设对接合作的联合声明》，
并见证了能源、交通、航天、金融、新
闻媒体等领域多项合作文件的签署。

美联社的报道说，俄罗斯和中国
领导人在莫斯科签署了大量协议，其
中包括为俄罗斯提供数十亿美元的
基础设施建设贷款。普京和习近平见
证了 32份协议的签署， 包括用于建
设一条高速铁路的 3000亿卢布（约
60亿美元） 贷款。 俄罗斯天然气巨

头———俄天然气工业股份公司还与
中国石油天然气集团签署了一份备
忘录，以建造一条通往中国的天然气
管道，每年输送高达 300亿立方米的
天然气，不过相关细节还有待敲定。

上述报道说，普京和习近平还谈
到了丝绸之路经济带。 两国发表的联
合声明称，在推动丝绸之路经济带建
设上， 中国将密切协调欧亚经济联
盟。 欧亚经济联盟包括俄罗斯、哈萨
克斯坦、白俄罗斯、亚美尼亚。

根据《中华人民共和国与俄罗斯
联邦关于丝绸之路经济带建设和欧亚
经济联盟建设对接合作的联合声
明》，俄方支持丝绸之路经济带建设，
愿与中方密切合作，推动落实该倡议。
中方支持俄方积极推进欧亚经济联盟
框架内一体化进程， 并将启动与欧亚
经济联盟经贸合作方面的协议谈判。

◆导报记者 王延锋
实 习 生 刘安然 济南报道

在“一人多户”时代，你的券商
佣金率是多少？ 近来，有很多老股民
都遇到这个问题。 向他们发出提问
的，是拉拢客户的券商业务员。

曾几何时，很多股民的券商佣金
率高达 3‰；一些资金量较大的客户，
能拿到 1‰的佣金率就属于非常优
惠；0.3‰的佣金率，则被认为是券商不
可突破的底线。现如今，随着 A股市场
一人多户政策的落实， 各个券商之间
硝烟四起，曾经的底线“0.3‰”已经沦
陷为一些券商的初始报价， 还有券商
将佣金率定在 0.288‰、0.25‰……

券商之间的佣金大战，无疑将使
投资者获得实惠，其实惠之大，超出
了很多老股民的预想。 但是，佣金率
的降低也给盈利模式单一的券商提
出了挑战。

万分之三底线不保

7日， 济南股民老刘接到了平安
证券的开户推销电话。“我现在的佣
金率是 0.6‰， 你们能给出的佣金率
是多少？ ”面对推销电话，老刘不大

高兴地问道 。 “我们的佣金率是
0.25‰。 ”对方回答。

这让老刘有些吃惊了。老刘回忆
道，多年前，其开立的第一个证券账
户， 佣金率高达 3‰。 为了降低佣金
率，四年前，他托朋友在北京某证券
营业部开立新户，佣金率降至 0.6‰。
“对于散户来说， 这在当时是非常低
的佣金率了。 那时候在济南市场，就
没有 1‰以下的佣金率。 ”

佣金率的急剧下降，与上月推出
的 A股市场“一人多户”政策相关。
根据新政策，每名投资者最多可以开
立 20个 A股账户及场内封闭式基金
账户。 而在此前，每个投资者只能开
立一个账户，如果新开立账户，需要
先将原来的账户注销。
“一人多户”政策的实施，立即

在券商行业引燃起了争夺客户的大
战， 各个券商推出的第一杀手锏，便
是降低佣金率。

7日， 导报记者在济南地区随意
选择了 3家证券营业部进行了电话
咨询。 广发证券经七路营业部的服务
员表示，其目前的佣金率是 0.288‰，
“这是省内最低的， 没有下调的空间
了。”在华安证券英贤街营业部，其服
务员称，“最低佣金率 0.3‰。 ”唯独

齐鲁证券经七路营业部的佣金率还
比较“坚挺”，依然是 2‰，但服务员
同时也称，可根据投资者情况进行浮
动调整，具体需到营业厅现场商议。

除了济南本地的营业部之外，各
大券商网上开户业务也都搞得风生
水起，而且佣金率都很低，如华泰证
券、湘财证券、平安证券，其佣金率都
没有超过 0.3‰，且开户时间灵活，晚
上、周末均能开户，这让一些竞争对
手倍感压力。

倒逼券商业务创新

券商之间的佣金大战，让普通的
投资者得到了实惠。
“很多投资者不在意自己券商佣

金率，那是因为他们没算账，如果仔
细算算账，这是一笔很大的数字。 ”
老刘向导报记者说。

他以自己的经历现身说法。“我最
开始的佣金率是 3‰，以 10万元的资金
计算，每操作一次佣金就达 300元。 如
果你一个月交易 10次，成本就达 3000
元。而在我佣金降低至 0.6‰后，一个月
的佣金成本将降低至 600元。如果佣金
率改成 0.3‰， 我每个月的佣金成本将
降低至 300元，简直天壤之别。 ”

但对于券商来说，佣金率的下降
将加大其业务创新的压力。

在相当长一段时间，0.3‰被认为
行业内的底线。“究其原因，这样的佣
金水平已经接近各大券商经纪业务
的成本。券商经纪业务的成本主要包
括两个方面，一个是向交易所缴纳的
规费；另一个是人力资源、场地、服务
器托管等管理成本。 在这两部分成本
的压力下，0.3‰的佣金水平只能让券
商保持微薄利润，0.25‰应该就是成本
价了。”曾在券商工作过的济南资深证
券分析师吕爱文向导报记者表示。

但如今，0.3‰的底线也正在摇摇
欲坠，券商为何不惜血本降低佣金率？
“大家都在争夺客户。 现在是客

户为王时代，只有有了客户，才能进
行后续开发，寻求更多盈利点，比如
股指期货、融资融券、投资顾问等。 ”
吕爱文向导报记者表示。

佣金大战也将对行业的未来将产
生深远影响。“在以前，经纪业务是券
商的主要收入来源， 但经纪业务技术
含量比较低， 未来这一块所占的收入
会逐渐降低， 其他创新业务所占比例
会越来越高。 这将倒逼券商进行业务
创新，那些规模较小、创新能力比较差
的企业将面临不利局面。 ”吕爱文说。
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