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各板块合纵连横，降低成本打通市场

西王新战略拓路产业融合
几大产

业板块在拉
长产业链、做
大做深的同
时，彼此之间
相互关联，大
幅降低了成
本，具有明显
的价格优势

◆导报记者 戴岳 济南报道

白酒厂家与酒类电商的矛盾终
于在今年的“双 11”促销中变得剑
拔弩张。

电商平台今年“双 11”白酒价
格清单显示，53度飞天茅台 699元
/ 瓶，52 度五粮液 499 元 / 瓶，10
年藏 53 度红花郎酒 199 元 / 瓶
……纷纷跌破出厂价。 经济导报记
者获悉，茅台、五粮液、郎酒、剑南春
等酒企纷纷宣称，各大酒厂今年未
与任何酒类电商合作。

一电商人士表示，这种降价大
促销会影响酒厂的价格体系，加剧
名酒厂与电商的矛盾；茅台、五粮液
等名酒厂或将封杀电商，转而“亲
自”与天猫联手，设立旗舰店。

厂家齐呼维权

参与此次“双 11”白酒促销的
酒类电商包括 1919官方旗舰店、中
酒网、购酒网、也买网等。“双 11”
已经成为酒类电商抢占市场的重要

途径。 去年“双 11”当天，酒仙网销
售额 2.2亿元， 购酒网销售额过亿
元。

电商平台“双 11”白酒价格比
茅台、 五粮液的出厂价都要便宜
100多元。 目前，茅台、五粮液、郎
酒、剑南春等酒企已发布维权声明。
“近期，有电商平台以低于出

厂价的价格销售贵州茅台酒， 对部
分电商平台的低价倾销行为， 我们
正通过相关部门依法维权。 ”贵州
茅台表示， 公司 2014 年未与四川
1919 酒类供应链管理股份有限公
司、中酒时代酒业(北京)有限公司、
上海购酒网电子商务有限公司、酒
仙网电子商务股份有限公司有任何
直接合同合作关系。

11月 5日，剑南春酒类经营有
限公司发布声明： 酒悦久、1919官
方旗舰店、 购酒网等电子商务平台
在 2014 年度与该公司没有业务合
作关系， 其进货渠道无从知晓。 11
月 6日，国酒茅台（贵州仁怀）营销
有限公司、郎酒销售公司、五粮液均
在官网发布声明称： 对部分电商平

台的低价倾销行为，该公司正通过
相关部门依法维权，也并未在 2014
年与四川 1919、 中酒时代酒业、上
海购酒网、酒仙网有任何直接合同
合作关系。

破坏价格体系

白酒专家赵义祥告诉导报记
者，“电商渠道相比传统渠道还是
有优势的，去除了不必要的中间环
节，价格自然就会降低，渠道扁平化
格局终究会成为主流。 ”他认为，对
于深陷业绩下滑泥潭的酒企而言，
电商破坏了企业的价格体系，酒企
和经销商的矛盾会进一步激化。

其实，今年 3月，茅台、郎酒相
继传出封杀酒类电商酒仙网和
1919连锁的消息。 白酒专家肖竹青
表示，目前酒类电商加上酒企自营
平台的销售额只占到总销售额的
5%，这意味着，酒企 95%的销售额
依然来自于传统渠道商，酒类电商
的低价策略冲击到传统渠道商的利
益，酒企不得不站出来表态。

四川 1919董事长杨陵江接受
记者采访时表示，对各大酒厂的反
应表示理解，不过自己的酒确实是
真的，进货渠道则是来自酒品的经
销商。 杨陵江表示，酒类电商参加
“双 11” 活动并没有什么利润可
挣。 “要准备 2 亿元的存货，价格
又很低，基本是零毛利，加上给天猫
的费用、二次包装的费用，平均要亏
损 13%。 ”

不过， 酒企明显并不认同酒类
电商的做法， 认为低于出厂价或许
会扰乱企业的价格体系。 白酒营销
专家晋玉峰表示， 这种促销对茅台
影响不大， 但对其他酒企就不一样
了，“价格下去就可能难以回升，对
二线品牌、区域品牌冲击很大。 ”

1919相关人士告诉导报记者，在
激烈市场竞争面前电商平台只能这样
选择，但“双 11”一天的销量相对于
白酒传统渠道的销量仍是比较小的。

酒仙网有关负责人也表示，加
入“双 11”促销，仅仅是为了营销，
价格战不可持续， 与酒企合作仍然
是主流。

山东启动畜牧业
发展创新试点

导报讯（记者 吕文）从山东省

畜牧兽医局获悉 ， 我省日前启动
5000万元财政资金 ， 在沿黄的 9

个市扶持畜牧业发展创新试点。

该资金主要扶持肉牛出栏 100

头以上或肉羊出栏 300只以上的
合法经营养殖户， 兼顾其他畜禽养

殖户，重点扶持规模大、产加销一体

化程度高的龙头企业， 满足养殖户

在规模化养殖场建设、 架子畜及饲

料采购等方面的信贷需求。

济莱协作区公交卡
将两地通用

导报讯（记者 吕文）从山东省

政府获悉， 济莱协作区今后将加快

推进两市城市功能对接。为此，将争

取驻济金融机构以同城的方式在莱

芜设立网点，实现济莱同城结算；完

善济莱城际快客运行机制， 完成公

交信息管理平台升级改造， 实现公

交卡两地通用。

此外 ，还将建设好 S242线章
丘至莱芜段改建工程 ， 打通连接

济南的快捷道路体系 ； 争取减免

或降低济莱间高速公路和省道收

费标准。

山东家政服务业
步入云时代

导报讯（记者 张家然 通讯员

孔进 严文达 宋雅男） 从山东省

财政厅获悉， 山东财政安排服务业

引导资金 300万元，支持省妇联依

托云计算技术， 建设山东大姐家庭

服务云平台。

据了解，经过两年建设，该平台

于 2014年 10月建成上线，平台覆

盖全省 17市， 该平台实现了政府、

企业、家庭、服务员之间信息资源的

无缝对接和大数据资源整合， 加快

了家庭服务行业标准化、规范化、信

息化发展， 开启了全省家庭服务业

云服务的新模式。

“利剑行动”
打击破坏资源违法犯罪

导报讯（记者 戴岳）从山东省

森林公安局获悉，自 2014年 10月
10日至 12月 10日， 山东将在全

省范围内组织开展打击破坏森林和

野生动物资源违法犯罪专项行动，

代号“2014利剑行动”。

截至目前， 全省各级森林公安

机关共出动警力 1672人次， 出动

车辆 550台次，办理查处破坏森林

资源案件 160起 、 野生动物案件

14起，打击处理违法犯罪人员 107
名、打掉犯罪团伙 1个。收缴放生野

生动物 243只、 野生动物制品 18
件，涉案价值 50万余元。

10月份山东省
渔获物价格微涨

导报讯（记者 戴岳）从山东省

海洋与渔业厅获悉， 经过两个月的

持续捕捞，10月份山东省大部分渔
船单产较 9月份有所下降， 但主要

渔获物卸港价格有所上涨， 不过仍

维持在较低水平。

其中，鲅鱼（500克）卸港均价

10 元 -15 元/公斤 ， 环比上涨约

10%，同比下降约 40%；鱿鱼卸港均
价 7元-8元/公斤， 环比持平，同

比下降约 35%；梭子蟹卸港均价 20
元-40元/公斤，环比持平，同比下

降约 10%；口虾蛄卸港均价 20元 -
30元/公斤 ，环比持平 ，同比下降

约 10%。

Channyendongntai
产业动态

◆导报记者 孙秀红 邹平报道

“根据经济发展的新常态，今
年西王集团调整确立了‘三大两
特’的战略规划新目标。‘三大’即
大食品、大物流、大贸易，‘两特’即
特钢产业和特色生态农业文化产业
园。 ”近日接受记者采访时，西王集
团副总裁王红雨表示，村企合一的
西王集团正在谋求通过实施新战略
实现转型升级的新跨越。

对此战略，他解释，几大产业
板块在拉长产业链、做大做深的同
时，彼此之间相互关联，大幅降低
了成本，具有明显的价格优势。 如
特钢重工业和玉米轻工业两个看
似不相关的产业， 通过水电循
环———玉米加工的废水经处理后
用于特钢，特钢产生的蒸汽用于玉
米加工，使特钢公司每年节约成本
1.35亿元。 在钢铁企业普遍亏损的
大环境下，西王特钢却因生产成本
低而继续盈利。

传统主业深化升级

西王集团目前的产业结构为

300万吨 / 年的钢铁和 300 万吨 /
年的玉米深加工， 这两大主业所在
的行业均竞争激烈， 且钢铁行业连
续几年市场低迷， 不少企业在生死
边缘挣扎。 西王集团何以仍将特钢
纳入发展新战略？

王红雨解释， 西王特钢重在
“特”， 当下陷入困境的是普通钢
铁，各种特钢却供不应求。 为破解
行业困局， 今年西王特钢与洛轴
所、中科院等高端科研院所展开全
面合作，建设全国首条高品质轴承
钢专业生产线，现已投产运行。 目
前西王特钢正在打造一条智能化
高品质大铸件示范生产线，打造中
国北方最大的轴承钢生产基地，这
为西王集团未来的转型跨越打下
了坚实的基础。

同时， 玉米深加工与特钢生产
之间水电气的循环， 不仅首创国内
钢厂蒸汽、烟气全回收，成为环保节
能的样板，还每年增效 3000万元以
上。 “我们特钢只有 3000 多名员
工， 而一般达到这个规模的企业有
四五万员工。 ”王红雨说，员工少、
人工成本低是西王特钢在行业普遍
亏损的情况下保持盈利的另一重要

因素。
西王的另一传统主业玉米深加

工也在谋求积极转型。据了解，西王
集团从 2008 年开始进军小包装行
业， 生产小包装玉米胚芽油和西王
结晶果糖， 并确立了品牌建设的战
略目标。王红雨告诉记者，根据国际
第三方权威评级机构 AC尼尔森的
数据统计, 西王玉米胚芽油的市场
占有率达 30%, 品牌知名度达 60%,
已成为中国玉米油第一品牌, 迈出
了品牌化的第一步。

今年， 西王玉米油还在产品多
样化上做足了文章。 “产品的多样
化，是未来发展的出路。 ”王红雨
说， 公司此前就明确提出进军橄榄
油市场， 目前已经拥有“哈恩”品
牌，正在全国大力推广，今年又推出
了新品种橄榄玉米油、葵花籽油。多
品种油品的不断推出， 体现出公司
逐步由单一的玉米油公司， 向健康
食用油的大平台型公司的转变。

产业板块间强化关联

除了打通玉米深加工与特钢生
产之间的链条， 西王集团的其他产

业其实也都紧密相关。
大物流、大贸易即是玉米深加

工与特钢生产“衍生” 出来的产
业。 如，特钢需从国外大量进口铁
矿石，王红雨坦言，去年,西王在青
岛成立西王国贸，借贸易走出去,与
国际知名贸易商合作，西王国贸成
立 4个月销售收入就做到 20多个
亿。 在大贸易的基础上带动大物
流,,“大物流要依托西王集团两个
300 万吨基地每年 1500 万吨左右
的货物吞吐量，结合电商和西王集
团遍布全国的营销网络， 整合资
源，建设对内服务、对外经营、三产
配套、电商平台为一体的现代智能
物流体系。 ”

特色生态文化产业园，则依托
西王集团的实体经济，进入文化产
业。 “西王集团从西王村发展而
来, 村企一体, 我们打算将以前老
村的样貌复原,建立特色生态农业
文化产业园。并以西王村微电影为
突破口 , 建立西王微电影拍摄基
地，塑造西王微影院新品牌 ,促进
商业模式转变。 ”王红雨透露，老
西王村的复原已在紧锣密鼓的推
进中。

电商低价促销 酒企维权护价

酒品市场线上线下矛盾激化

◆导报记者 曹凤芹 济南报道

内地主产区棉花补贴终于尘埃落定。 4日，
国家发改委主持召开第二次棉花目标价格改革
试点工作部际联席会议， 财政部经建司有关负
责人通报了内地主产区棉补的相关政策 。
2014/15年度定额补贴 2000元 /吨， 以后年度
每吨的补贴额将根据新疆目标价格补贴标准的
60%测算，上限为 2000元 /吨。
“2000 元 / 吨的补贴早在 9 月份就有预

期， 但目前市场尤其是棉农及企业最为关注
的是各省的执行方案。”卓创资讯棉花分析师
孙立武 5 日接受经济导报记者采访时表示，
随着补贴方案尤其是实施细则的发布， 多数
棉农将逐渐减缓惜售心态， 但籽棉价格回落
已成定局。

孙立武认为， 以后年度每吨补贴额将根据
新疆补贴标准测算，扶持力度弱于新疆。尽管内
地主产区棉花生产模式及综合质量弱于新疆，
但考虑到交通运输等方面的综合因素， 内地主
产区优质棉仍具有一定的市场竞争力。

导报记者从德州市棉花协会了解到， 此前
由于内地主产区棉花补贴政策空缺， 有关部门
和棉花协会都无法开展有效工作， 银行不敢发
放贷款；棉农不敢出售，怕卖早了吃亏；棉企不
敢收购，怕收早了亏损。 “截至 10月 20日，德
州地区棉农交售进度仅为 10%左右， 比正常年
份低 20%左右，不少农民已拔棉种麦。 ”德州市
棉花协会副会长马俊凯对导报记者表示。

统计显示， 今年德州市棉花种植面积为
80.25 万亩 ， 同比减少 29.12 万亩 ， 下降
26.63%。 马俊凯预计明年德州地区棉花面积还
将大幅下滑。

据了解， 目前内地主产区籽棉交售进度缓
慢。数据显示，截至 11月 4日，内地主产区总体
加工量约 14万吨， 占内地主产区总产量的 7%
到 8%。

棉价由市场决定后， 接连走低的价格使得
下游的纺织产业开始回暖，坐在跷跷板这一头的
棉农却陷入了困境。 目前 3128级棉花销售均价
1.48万元 /吨， 而半年多前的价格为 1.9万元 /
吨。 近期，前端籽棉的收购价格也明显下跌。

马俊凯表示，截至 10月底，德州市籽棉摘
拾率 90%以上，采摘渐近尾声。 由于棉价偏低，
棉农不愿交售，棉企收购量都不多，低于往年同
期收购量。“籽棉平均衣分 38.5%左右，回潮率
12%左右，白棉三级占 80%左右。 籽棉收购价格
在 3.25元 /斤左右，比去年同期下降 1.00元 /
斤左右。 ”马俊凯说。

与此同时， 我国目前棉花库存 1200多万
吨，而每年实际总用量为 680万吨，预计今年产
量为 660多万吨，配额 89万吨，总供给将超过
1969万吨。

孙立武表示，确定补贴之后，按照内地主
产区棉区平均亩产 500斤，平均衣分 40%核算，
籽棉补贴将在 0.4元 /斤左右， 将在一定程度
上保护棉农利益，但总体效果还有待观察。

内地主产区棉补标准确定

棉农利益保护
效果待察

山东多措提速
新能源汽车推广
集中式充电设施2020年前免收基本费

导报讯（记者 吕文）山东省政府日前发布
《关于加快新能源汽车推广应用的实施意见》，
要求推进党政机关和公共机构、 企事业单位使
用新能源汽车。 2014—2016年，青岛等新能源
汽车推广应用示范城市的政府机关及公共机构
购买的新能源汽车占当年配备更新车辆总量的
比例不低于 30%，以后逐年提高；省级和其他市
级党政机关及公共机构，2014年购买的新能源
汽车占当年配备更新总量的比例不低于 10%，
2015年不低于 20%，2016年不低于 30%， 以后
逐年提高。

为加快新能源汽车推广应用， 我省将积极
争取中央财政奖励政策， 加快我省充电设施建
设。同时，进一步加大对设区市购置新能源城市
公交车的补贴力度， 在享受国家财政补贴的基
础上，再适当给予省财政补贴；落实新能源汽车
税收优惠政策。 2014年 9月 1日至 2017年 12
月 31日，对纯电动汽车、插电式（含增程式）混
合动力汽车和燃料电池汽车免征车辆购置税。

此外，山东还规定，对向电网经营企业直
接报装接电的经营性集中式充电设施用电，执
行大工业用电价格，2020 年前暂免收基本电
费；对居民家庭住宅、居民住宅小区、执行居民
电价的非居民用户中设置的充电设施用电，执
行居民用电价格中的合表用户电价；对党政机
关、企事业单位和社会公共停车场中设置的充
电设施用电执行“一般工商业及其他”类用电
价格。

国网荣成市供电公司：

“四廉”建设打造
企业文化新亮点

导报讯 （记者 王旭光 通讯员 姜勇） 近年
来， 国网荣成供电公司紧密结合生产经营实际，
牢牢把握企业文化创建的有利时机，大力培育崇
廉尚廉的文化氛围， 用文化的力量推进廉政建
设。 充分发挥审计、财务、法规、工会等部门监督
的同时，制定了环境示廉、载体宣廉、制度保廉、
定时查廉的高效倡廉机制，每季度还会组织所属
各基层单位对公司职能部门工作进行测评，确保
反腐倡廉工作常抓不懈。

国网兰陵县供电公司：

突出“四重”强化监督力度
导报讯 （记者 刘勇 通讯员 刘明才 庄光锋）

今年以来， 国网兰陵县供电公司在廉政教育建设
过程中，强化监督力度，突出“ 四重”，取得了优
异成绩。

该公司通过民主测评、 廉洁提醒谈话以及客户
问卷调查的形式，加强对重点人员的监督；针对易诱
发腐败的重点环节，加强风险防控，加强对重点环节
的监督；推行“审计式”监督，加强对重大项目的监
督；以不定时抽查、检查为抓手，加强对重点时期的
监督。

国网沂水县供电公司：

启动全民健身运动
导报讯 （记者 刘勇 通讯员 马天宇）

近日， 国网沂水县供电公司举办全员健身运
动启动仪式， 该公司各体育运动协会 200余
人参加。

据悉， 该公司各体育运动协会已做到全
员覆盖，各项竞赛活动也正在稳步推进。 通过
开展各类运动项目， 不仅丰富了职工的业余
文化生活，增强了职工的健身意识，还提高了
职工的身体素质， 从而促进公司的各项工作
开展。


