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2011年 8月 28日，对福田汽车
来说，是一个值得纪念的日子。 这一
天， 是福田汽车诞生 15周年的纪念
日， 福田汽车第 500万辆汽车将下
线。这一天，对中国商用车行业来说，
也是一个值得关注的日子。 这一天，
福田欧曼一款重量级重卡将首次发
布。福田汽车选择将这一历史定格在
这款重量级重卡———欧曼 GTL上。

为何欧曼 GTL 的意义如此重
大？ 福田汽车副总经理、欧曼品牌总
经理吴越俊告诉记者， 欧曼 GTL重
卡是由福田汽车与国际标准接轨的
首款产品， 是未来十年福田发展的
重卡平台，是一款未来重卡。 依靠这
个平台，到 2020年，欧曼将成为世界
中端重卡的第一品牌。

福田汽车对欧曼品牌是寄予厚
望的， 欧曼的发展也印证了福田汽
车在战略把握上一贯的独到， 它从
一诞生，就具有全球视野。 早在 1999
年，福田向汽车行业转型成功不久，
就确立了重卡在公司发展中的核心
地位， 开始准备相应的产品。 2002
年，福田汽车确立了做“世界级商用
车企业”的战略，欧曼在公司中的地
位更加突出。 吴越俊说，从世界商用
车行业来看，奔驰、沃尔沃等企业都
是靠重卡确立在行业的地位的。 福
田汽车对欧曼的定位符合国际商用
车行业的发展规律。

2002年， 北汽福田汽车股份有
限公司北京欧曼重型
汽 车 厂 成 立 ；2003
年，欧曼实现产销 1.6
万辆；2004 年， 福田
欧曼以 10 倍于行业
销量增长的速度排在
一汽、东风、中国重汽
之后， 进入重卡行业
第一方阵；随后，福田
欧曼以 7年累计产销

33万辆的销售业绩， 创造中国重卡
行业奇迹；2009年，欧曼依靠调整产
品结构、高品质的升级换代产品和全
程无忧服务取得了市场佳绩，全年产
销重卡 8.5万辆，在重卡行业排名第
三；2010 年， 欧曼销量达到 10.3 万
辆，稳定在行业前四名的位置。 福田
欧曼用 8年时间走到不少重卡品牌
几十年都没有达到的高度。

在很多企业热衷于自己发展发
动机、变速器项目的时候，福田欧曼
启动横向一体化战略，从社会上寻找
配套资源，将福田汽车的质量管理体
系等一系列要求渗透到这些合作伙
伴中，大大提高了研发和市场反应速
度， 而且在市场环境不好的时候，大
大降低了经营风险；在很多企业将目
光盯在单一的产品销售上时，福田汽
车将目光转向服务， 仅在 2003年就
投入 4亿元完善服务网络， 解除了
用户的后顾之忧； 在很多企业忙于
抓订单时，福田汽车开始抓客户，建
立客户管理系统， 将一时的订单转
化成长期的合作关系， 保证了福田
欧曼的长期稳定发展； 在很多企业
着眼于计划生产时， 欧曼在行业率
先提出订单管理，大大降低了库存，
减少了资金占用情况； 在很多企业
对外合作意识不强的时候， 福田汽
车在 2005年就提出“集成知识、链
合创新”的发展思路，大大提高了欧
曼重卡的研发水平。 （洪静）
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一汽成立鑫安汽车保险

车险成汽车巨头争食“蛋糕”
◆导报记者 邵好 济南报道

继广汽成立专属的车险公
司———众诚汽车保险股份有限公
司（下称“众诚保险”）之后，近日，
国内另一家汽车巨头中国第一汽
车集团也获准成立属于自己的车
险公司———鑫安汽车保险股份有
限公司（下称“鑫安保险”）。

至此，加上最早成立的天平汽
车保险，国内共有 3家专业汽车保
险公司获得批准，同时，鑫安保险
也是国内第二家以整车厂为主导
筹建的汽车专业保险公司。 对此，
复旦大学保险研究所所长徐文虎
6 日接受经济导报记者采访时表
示， 车企进入保险领域有其产业
优势，未来可能会有更多车企参与
其中。

“二次通过”

鑫安保险是近日经保监会批
准筹建，由一汽集团旗下的一汽财
务有限公司牵头，联合一汽轿车股
份有限公司、 长春一汽富维汽车零
部件股份有限公司、 天津一汽夏利
汽车股份有限公司等 10家与汽车
相关的企业共同发起设立的专业保
险公司，注册资本为人民币 5亿元。
“汽车金融是当前汽车企业发

展的一个趋势，汽车保险属于汽车
金融的一部分，肯定会受到厂商的
重视。 ”徐文虎告诉导报记者。

尽管保监会批复，鑫安保险需
在 1年内完成筹建工作， 筹建期间
不得从事保险经营活动，但是导报
记者注意到，鑫安保险已经开始招
兵买马，跃跃欲试了。 在其于近日
发布的一条招聘信息上，包括公司
副总经理、精算部总经理、财务部
总经理在内的数十个重要职位面

向社会公开招聘。
据了解， 早在 2007年 8月 29

日，一汽夏利、一汽轿车就曾同时对
外披露，将联手一汽财务有限公司、
吉林亿安保险经纪股份有限公司在
北京合资设立专业汽车保险公司。
但是由于没有通过相关监管机构审
核而最终搁浅。
“车企做保险，能不能做好，还

得看其专业水平。 ”徐文虎告诉导
报记者，每个企业情况不同，鑫安保
险此次 5亿元的注册资本金并不算
多，关键看企业后续如何发展。

觊觎“大蛋糕”

“车险在整个财产保险中占有
重要地位， 车企成立保险公司与行
业内蕴含的利润有一定的关系。 ”
徐文虎说。

导报记者从保监会网站公布的
信息中了解到， 目前在国内进行车
险业务的有 36家财险公司，今年上
半年， 中外资财险市场份额保费收
入高达 4400多亿元。目前车险市场
份额约占财险整体市场的 75%。 如
果按照这个比例计算， 今年上半年
车险市场份额约为 3300多亿元，全
年将达到 6000亿元左右。

人保今年中期财报显示， 人保
财险实现净利润 52.88亿元， 作为
其财险主营业务的车险为其贡献了
39.66亿元利润额。面对如此巨大的
“蛋糕”，和汽车直接相关的整车厂
自然不愿放弃“近水楼台”的机会。
因此，一汽、上汽等车企一直想进入
这块市场。

但徐文虎也表示， 利润并不是
惟一原因， 这其中还有企业战略等
因素的考虑。 “开展保险业务需要
专业的人才， 一些车企已经通过与
保险公司合作的方式开展业务，成

立属于自己的保险公司无疑更有主
动权。 ”

车企进军保险市场， 是否会对
传统保险公司造成较大冲击？ 徐文
虎表示，会造成一定影响，但影响不
会太大， 毕竟传统保险企业具有很
强的实力。

车企巨头纷纷进入

导报记者了解到， 除了一汽集
团， 多家国内汽车巨头已经进入或
正在进入保险领域。据悉，上海汽车
工业（集团）总公司（下称“上汽集
团”）在 2005年就通过入股安邦财
险的形式进入车险领域。

从成立之初至今年 8月， 由于
对安邦财险的一次性参股比例超过
了 20%， 上汽集团一直是这家财险
公司的第一大股东， 虽然上汽和该
保险公司的其他股东没有对外宣
布。由此，安邦财险也成了中国内地
第一家汽车生产龙头企业参股的保
险公司， 上汽集团董事长胡茂元也
因此多了一个鲜为人知的头衔———
安邦保险公司董事长。 尽管在近日
的增资中， 上汽集团退居第六大股
东， 但其仍在安邦财险中有着重要
的话语权。

此外，今年 7月，由广汽集团牵
头， 广东粤财信托有限公司等多家
发起人参与申请设立的众诚车险获
准成立， 这是国内首家由汽车集团
主导设立的专业保险公司。 这与
《保险业“十二五”规划纲要》中，
保监会明确提出支持汽车等专业保
险公司发展的要求相适应。
“车企进军车险行业对整个行

业来说都是一件好事， 因为厂商对
于车辆的定损、 配件性能等都比较
熟悉。 ”车盟（中国）网络有限公司
首席运营官石磊说。

欧曼：一个世界级品牌
将从这里诞生

汽车金融是当前汽
车企业发展的一个趋势，
汽车保险属于汽车金融
的一部分，肯定会受到厂
商的重视


