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Trends趋势

! ! 导报讯（记者 曹凤芹 通讯员 李勇

范粟）23日、25日，中国科学院、中国
工程院分别公布 2011年院士增选有
效候选人名单。 我省及中央驻鲁单位
通过院士提名、 部委和省政府渠道遴
选推荐，共有 15位候选人上榜。

中国科学院生命科学和医学学部
1人：山东省立医院（山东大学附属省
立医院）副院长、妇产科主任、教授陈

子江。
中国工程院有效候选人 14人，分

别为：机械与运载工程学部 1人，海军
潜艇学院教授笪良龙； 信息与电子工
程学部 1人，海军航空工程学院院长、
教授何友（少将）；化工、冶金与材料工
程学部 1人，烟台万华合成革集团、国
家聚氨脂工程技术中心主任、 研究员
丁建生；土木、水利与建筑工程学部 1

人， 中国海洋大学副校长、 教授李华
军；工程管理学部 1人，兖矿集团董事
长、正高级工程师王信。

环境与轻纺工程学部 2人： 青岛
国家海洋科学研究中心主任、 研究员
李乃胜； 国土资源部中国地质调查局
青岛海洋地质研究所 （隶属于国土资
源部）研究员业渝光。
医药卫生学部 2人： 山东省药学

科学院院长、研究员凌沛学；山东省肿
瘤防治研究院院长、研究员于金明。

农业学部 5人：山东省农业科学
院研究员赵振东；山东农业大学副校
长、教授董树亭；山东登海种业有限
公司董事长、研究员李登海；中国科
学院海洋研究所副所长、研究员张国
范以及中国水产科学研究院黄海水
产研究所所长、研究员王清印。

◆导报记者 梁士兴 济南报道

距离 2010年西南五省大旱仅一
年，长江中下游地区遭遇 50年来最严
重干旱。湖北、湖南、江西、安徽等地纷
纷因缺水告急， 三峡工程在连续三次
加大水库下泄流量之后，从 25日凌晨
开始再次加大放水量以应对干旱。

是什么原因导致了这次大旱？ 长
期致力于全球变化和地球动力学研究
的吉林大学教授杨学祥，26日对此进
行了释疑。

拉尼娜影响全球气候

有网民认为，三峡工程是造成今
年长江中下游罕见大旱的罪魁祸
首，随后，“三峡工程诱发干旱论”引
发各界热议。 不过，气象、地质和水
利等领域的一些知名专家和学者表
示，目前尚未有证据支撑“三峡工程
诱发长江干旱”的论点。

杨学祥认为， 降水稀少是造成
今年长江中下游地区大面积大旱的
主因。

监测显示，1 月 1 日至 5 月 23
日， 长江中下游大部降水量较常年同
期偏少三至八成，安徽、江苏、湖北、湖
南、 江西、 浙江、 上海平均降水量为
1954年以来同期最少。长江干流各控
制流量比常年同期偏少 25%至 70%，
5月 20日洞庭湖水体面积较去年同
期减少约 73%。

气候专家表示， 虽然今年冷空气
频繁，但由于暖湿气流始终不强盛，不
利于形成降雨。此外，西北太平洋副热
带高压与往年相比也偏东偏弱， 太平
洋水汽难以向长江中下游地区输送，
造成了该地区普遍少雨的情况。

“从气候上看，拉尼娜现象可能是
影响全球和区域气候的重要因素。”杨
学祥认为，2010-2011 年的拉尼娜现
象是低温暴雪袭击北半球、 英国遭遇
百年极寒、 美国遭遇洪水和龙卷风灾
害、中国遭遇严重旱灾的共同原因。

与 1999年相似

据杨学祥研究， 根据潮汐和地球
自转 11 年和 12 年周期，2010 年与
1998年相似（都发生了拉尼娜现象），
2011年与 1999年相似，1999 年的第
一大灾害就是干旱。

同时，他还表示，“研究表明，拉马
德雷现象有准 60年变化周期，2000年
全球进入拉马德雷冷位相时期，拉尼娜
现象得到加强，我国旱涝规律的‘南涝
北旱’特征将被‘南旱北涝’所取代。 ”

“正因为拉尼娜现象、潮汐周期、拉
马德雷现象和‘南旱北涝’规律的作用，
2014-2016年，我国将发生严重干旱。 ”

“2000-2030 年， 特别是 2004-
2018年，是极端灾害频发年。 极端灾
害不可避免， 我们可以根据其发生规
律，事前做好预防工作，尽量减少灾害
损失。 ”杨学祥说。

专家释疑长江流域干旱

气候异常
或致更多旱情

２７家企业
获第三方支付牌照

据新华社电 中国人民银行 ２６
日在其网站上公布了获得第三方支付
牌照的首批企业名单，包括支付宝、快
钱等在内的 ２７家企业榜上有名。

此前， 为规范行业发展秩序，
中国人民银行曾于去年下发文件，
要求包括第三方支付在内的非金
融机构须在 ２０１１ 年 ９ 月 １ 日前申
领《支付业务许可证》，逾期未能取
得许可证者将被禁止继续从事支
付业务。 由此，２０１１年 ９月 １日被
第三方支付企业视为市场的“准入
大限”， 何时发放牌照也成为业界
关注的焦点。 （王宇 王培伟）

库存重压下
铁矿石价止跌难

据新华社电 在近期大宗商品
陷入调整之际，铁矿石未能“独善其
身”。 ２６日，国内市场上 ６３．５％的印
度粉矿到岸报价为 １８０美元 ／吨，较
本月初回落了近 １０美元。

“我的钢铁” 副总裁贾良群表
示，随着负面因素的发酵，钢材市场
在二季度后期存在下调的客观逻
辑。 “倘若这种情况成真，铁矿石
吨价在 １８０美元关口刹不住车，再
跌 １０个美元也有可能。 ”一位业内
人士说。 （何欣荣）

山东生猪价格
涨至今年最高点

据新华社电 山东省畜牧兽医
信息中心近日统计显示， 第 ２０周（５
月 １６日－５月 ２２日），山东省生猪价
格持续上涨，到目前为止已经涨至今
年最高点。 全省平均价格从年初的
１３．２７元／公斤上涨到 １５．９８元／公斤，
涨幅达 ２０．４２％。

山东省畜牧兽医信息中心表
示，当前猪价大幅上涨，猪源供应偏
紧依然是主要因素， 随着新补栏仔
猪不断育肥出栏， 下半年猪肉供求
将趋向平衡， 活猪和猪肉价格也将
保持合理价位。 （潘林青）

连锁协会倡议商家
“明码实价”

据新华社电 中国连锁经营协
会日前向所属会员企业转发《国家
发展改革委办公厅、 中国消费者协
会关于积极推进明码实价工作的通
知》，要求企业落实国家发改委“明
码实价” 的倡导， 为营造公平、诚
信、 放心的社会消费环境发挥行业
带头作用。

据了解， 中国连锁经营协会今
年 2月就发出《商业连锁经营企业
规范价格行为倡议书》， 华润、物
美、王府井、苏宁、国美等百余家企
业响应。 （雷敏）

世纪佳缘上市后劲被看好
与用户贴合度将更紧密

! ! 近期， 中国互联网企业再现赴美上
市热潮，奇虎 360、人人网、世纪佳缘、凤
凰新媒体先后在美国资本市场完成 IPO，
土豆网、 淘米网也向美国 SEC提交了上
市申请。 相较于大部分中国概念股先涨
后跌的股价走势，世纪佳缘表现出“先抑
后扬”的不同走势，后劲明显被看好。

世纪佳缘 5月 11日上市平开 11美
元，收盘价 10.52美元。此后，股价震荡整
理。 5月 20日大涨 9.09%报收 12美元，
重回发行价以上；5月 21日继续发力，大
涨 19.5%报 14.34美元，创下上市后单日
涨幅最高纪录。

这也印证了世纪佳缘 CEO 龚海燕
此前接受媒体连线采访时的表态，“上市
是我们迈出的一个里程碑。 我们作为一
家崭新的公司， 需要时间向市场和美国
投资者证明我们的价值。 ”

市场规模与增长能力最受关注

“中国婚恋第一股”能否后劲十足，
投资者对世纪佳缘的商业模式、 用户价
值表现出极大关注。分析人士认为，市场
规模和增长能力， 是世纪佳缘最终成就
“华尔街之旅”的关键所在。

根据市场研究公司 iResearch 的数
据， 世纪佳缘在婚恋交友市场中的份额
为 43.7%，位居同行业第一；在独立访问
用户量、 用户平均浏览时长和平均页面

浏览量上， 均名列中国在线约会网站之
首。2010年，用户平均每天花费 11分钟，
浏览 22个世纪佳缘网页。

从财务数据来看，世纪佳缘净营业收
入增长迅猛，2010年营收达到 1.676亿人
民币，三年间净营业收入年复合增长率达
到 146.3%。其中 2009年扭亏为盈，之后营
收快速增长，去年全年毛利率高达 63%。

至于上市后的发展策略，龚海燕也给
出了解答： 上市后将在移动平台上开展业
务，加速向下游囍鹊网延伸婚恋产业链。对
于外界普遍聚焦微博、SNS等新产品将与
专业婚恋网站构成激烈竞争局面， 世纪佳
缘本身却将关系定位为“合作”，而非竞争。

商业模式独具参考价值

此外， 世纪佳缘的商业模式也备受
关注。 与西方的婚恋网站每月收取会员
费不同，世纪佳缘采取看信付费方式，让
海外投资者感到很新奇。

“美国婚恋网站的模式是收取会员
费，如果你不交，基本什么服务也用不了，
你只好离开。 如果有 100个用户，只有 10
人付了钱，其他 90人都离开了，对网站效
果会有很大影响。 我希望设计一个模式，

可以让所有
人 都 留 下
来。 ”龚海燕
如是解读。

招股说
明书显示，世
纪佳缘目前
的收入来自几大方面： 会员付费在线服
务、线下相亲活动及 VIP猎婚服务、其他
服务如网络广告。 其中，会员付费收入占
营业收入绝大部分。

2011年 1季度， 世纪佳缘平均每月
付费账户为 88.2万， 同比增长 188.2%。
分析师认为，会员微支付的商业模式，加
上垂直产业链完善， 将为国内外婚恋市
场带来极大参考价值。

资本市场走得越远， 与用户贴合度

越紧密

踏进资本市场，成功上市交易，对于
用户来讲最大的价值体现在哪里？业内人
士认为，资本市场的成功运作，能够为用
户带来更加完善的服务。 换句话说，世纪
佳缘在资本市场上走得越远，与用户需求
的实际贴合度将越发紧密。

世纪佳缘上市当天，五对经由其相识、
相爱的成功会员， 在纽约时代广场举办了
别开生面的中式集体婚礼。“今天世纪佳缘
创造了两个中国第一， 第一次让中式婚礼
庆典登上时代广场， 第一个在中国婚恋网
站行业中完成上市交易。 ” 龚海燕表示。

事实上，成立七年来，客户体验、服
务品质一直是世纪佳缘的重中之重，特
别是对于用户普遍关注的网络征友安全
问题， 世纪佳缘做了许多努力去维护严
肃、纯净的婚恋交友环境。

“我们有一套技术手段屏蔽不良会员防
止他们再次注册，还有技术系统把涉黄关键
词信件进行过滤、人工审核。同时，我们也经
常发一些提醒邮件，告诉会员目前社会上存
在的各种各样的骗局，帮助他们提升自我保
护意识。 ” 世纪佳缘内部人士表示。

近年来， 中国在线约会市场规模呈
快速发展态势。 iResearch 预计， 将从
2010年的 4.87亿元增长至 2015年的 19
亿元，年复合增长率高达 31.3%，远超同
期美国市场的 3.4%。 数据显示， 截至
2011 年 3 月 31 日， 世纪佳缘已拥有
4020万注册用户，2011年第一季度的平
均活跃用户账户为 474万。

试想，当电脑前长大的 90后一代进
入婚龄时， 中国在线约会市场未来有多
大的提升空间？ (鹏文 )

丰富“云服务图谱”
践行“揽胜行动”战略

———摩卡软件 BSM 业务并入华胜天成总部

! ! 作为中国领袖级 IT综合服务提
供商，华胜天成（上交所：600410）始
终积极地参与中国“云计算”产业链
的实践与整合，并于 2010年 12月正
式发布了其关于云计算战略的“揽胜
行动”。

据了解，“揽胜行动”的策略是依
托于华胜天成一直所倡导的“共生空
间”理念，通过“融合制胜、服务致胜、
品牌智胜”三大行动策略，在“云服
务”时代背景下，缔造 IT服务产业健
康、相融共生的生态系统，引领整个
行业未来的发展方向。

而作为中国“云计算”的产业链
整合者和实践者，2011年，华胜天成
将在“揽胜行动”三大策略的指引下，
积极推动建立“云计算”产业联盟；改
造一批传统数据中心，变成“云计算”
服务中心；建立关键技术的研发实验
室等五大“云计算”落地实施规划。而
“云计算” 产业联盟的推动与建立无
疑成为“云计算”推广与落地的目标

及核心。
为了“云化效应”近期华胜天成

全面融合全资子公司摩卡软件的
Mocha BSM（业务服务管理）业务，
并在集团总部专门成立 BSM 事业
部，来全面开拓市场。

据悉，摩卡软件作为华胜天成集
团的子公司，是中国最大的 IT运维产
品和解决方案提供商之一，公司率先
提出了网络管理、IT运维管理、IT服
务管理三位一体的管理思想，并自主
设计研发了摩卡业务服务管理
（Mocha BSM）4+1产品套装。 包括
了：全方位 IT资源管理的摩卡业务服
务管理（Mocha BSM）、管理 IT资产
生命周期的摩卡 IT资产管理（Mocha
ITAM）、 帮助企业找出网络带宽的瓶
颈的摩卡流量分析管理 （Mocha
NTA）、 基于 ITIL流程框架提供流程
式管理的摩卡 IT 运维管理（Mocha
ITOM）、 提供端到端监控的摩卡端到
端监控管理(Mocha E2E)等。 （鹏程）

◆导报记者 王延锋 金乡报道

随着新蒜入市，陈蒜收尾，大蒜产
业正在经历新老蒜季的变更。

在此之际， 上个蒜季风光无限的
“蒜你狠”遭遇“崩盘”，存蒜商高价收
购的大蒜存了快一年， 如今却都得赔
本“割肉”；刚刚上市的新蒜也面临严
峻形势，价格已经逼近蒜农成本价。

种种迹象表明， 正在变更的将不
仅是蒜季，还有行情大势，新的蒜季将
波谲云诡。

存蒜商六成赔钱

“我出货了，昨天卖的，赔了 20来
万。 ”26日，来自江西的蒋润用沙哑的
声音对经济导报记者说道，“折腾了一
年，没赚着钱还赔了这么多，烦死了。”

去年六七月份，全国各地的存蒜商
带着发财梦来到金乡，蒋润便是其中一
个。“当时是东拼西借啊，好不容易凑了
100来万元资金，本想大赚一把。 ”回忆
起曾经的壮志，蒋润唉叹不已。

蒋润入市时，正值“蒜你狠”启动
之时，大蒜价格节节上升，国家相关部
门连续出手，欲抑制狂飙的价格。在此
背景下， 蒋润通过多次收储， 共入库
100多吨大蒜， 价格合计近 5元/斤，
100多万元的投资“扎”了进去。
在蒋润将 100多吨大蒜入库后，曾

经颇感幸运。因为入库期结束后，大蒜价
格已涨到了 6元/斤以上，蒋润的毛利已
有 20%。 但当时他没有出货，“钱大都是
借的，资金成本很高。再说当时大家都讲
能涨到八九块十来块，想多赚些。 ”

资金成本高， 价格预期高， 要多
赚，很多存蒜商都是这样的心态。只是
大蒜价格在冲高至 6元/斤以上后，并
没有继续上行，而是在高位筑顶。

今年春节之后， 部分存蒜商已经
意识到可能有危险。 当时价格还在高
位，每斤 5元多的行情仍是常情，只是
价格在震荡中开始出现下滑的迹象，
每次震荡总是涨少跌多。而就在此时，
蒋润的资金链越来越紧张， 他被迫销
售了 30余吨大蒜，以补充流动资金。

在今天看来，蒋润当初的被迫之举

是多么幸运，“如果当初把货全卖了，也
会赔钱，但绝不会像现在这么惨。 ”

进入 4月份， 大蒜价格开始单边
下跌；而 5月新蒜入市，对陈蒜带来另
一重大打击———陈蒜价格全面崩盘，
跌到了 3.5元/斤左右。

蒋润几乎坚持到了最后， 至 25
日， 金乡及周边地区陈蒜已经不足
1000吨，蒋润手中还有 67吨。他实在
坚持不下去了，不得不将之“割肉”，价
格 3.4元/斤， 这 67吨陈蒜让他赔了
20万元以上。

蒋润只是一个小散户， 他不是最
惨的。过去这个蒜季，存蒜商赚钱的可
能只有两成，还有两成是平局，剩下的
六成都得赔钱。

成本升卖价降

陈蒜价格遭到腰斩， 新蒜的价格
也好不到哪里去。

25日， 在金乡山禄大蒜交易市
场，近 300辆农用车停靠在这里，每天
都有两三千吨的大蒜从这里销往全国
各地的批发市场。 来自金乡县化雨乡
的老刘，既是蒜农也是二道贩子。他刚
从乡亲那里收来大蒜， 正在交易市场
等待买家。

谈起今年的大蒜行情， 老刘摇头
道：“蒜农、蒜贩子卖得太慌了，价格上
不去，蒜农都快赔本了。 ”

刚刚过去的那个蒜季， 简直是以

梦幻开始， 新蒜一入市每斤价格即达
到四五元，蒜农都笑开了颜。虽然赚钱
多了， 但蒜农在本蒜季的成本也被大
幅提升，因为蒜种太贵。

金乡县大蒜产业信息协会常务副
会长杨桂华告诉导报记者， 种蒜成本
主要包括蒜种、化肥、人工费用，本蒜
季每亩总成本在 3940元左右，而上个
蒜季的成本只有 2880元左右。 假设亩
产 3000斤鲜蒜，今年鲜蒜售价要达到
1.3元/斤以上农民才能获利。

虽然成本提高了，售价却较去年大
幅下降。由于新蒜种植面积增加，产量增
加，蒜农都急于出手，老刘所收鲜蒜价格
只有 1.3-1.5元/斤， 已经逼近蒜农成本
价；“二道贩子”也急着出手，老刘收来的
大蒜，加上角儿八分也就出手了。

但存蒜的人今年却谨慎得多。 去
年这个时候， 全国各地的存蒜商已经
涌向金乡，“那简直是抢蒜。 ” 杨桂华
说。而目前，从“二道贩子”那里收来的
大蒜都直接销往全国各大批发市场，
存蒜商则在场外观望。

跌价缘由

对于蒜价的暴跌， 很多存蒜商都不
理解。 “据我们了解，到去年 5月 2日，全
国还有陈蒜 12万吨以上；今年 5月 2日，
全国只有陈蒜 4.4万吨。去年陈蒜到什么
价格？ 四五块钱。 今年呢，怎么就掉到了
三块来钱？ ”金乡某知名蒜商颇感不平。

有蒜商将价格暴跌原因直指金乡
当地几个知名大蒜加工贸易企业，称
其故意压低陈蒜价格。 但也有蒜商指
出，市场的供求关系才是主要原因：陈
蒜确实少了，新蒜量又太大。

据金乡县大蒜产业信息协会统
计，上个蒜季大蒜入库量确实不高。至
去年 9月 1日， 金乡及周边地区库存
量为 89.37万吨， 而在 2009年 9月 1
日，库存量是 102.76万吨。

但上个蒜季的高蒜价对消费产生
了一定影响。 至今年 3月 13日，金乡
及周边地区库存量为 19.2万吨，而前
一蒜季的数字为 19.3 万吨。 也就是
说，到今年新蒜入市以前，陈蒜存量已
与去年相差不多。

但去年的陈蒜在收尾之时价格高
企，今年的陈蒜为何一路走低？杨桂华
分析，原因出在新蒜上。

去年的蒜价让蒜农笑逐颜开，也
让大蒜种植面积大幅增长， 特别是金
乡周边县市，增长尤为明显。导报记者
曾就此呼吁政府相关部门能发出预警
（详见本报去年 10月 20日 A3版 ），
但未获回应。

除了种植面积增长之外，金乡及周
边地区大蒜亩产也有明显提高。目前大
蒜仍在收获期， 产量增幅尚不能确定，
但多位业内人士预计将是一个不小的
数字。 产量提升，让整个行业蒙上一层
淡淡的阴影，即使库存与往年相比有所
下降，陈蒜价格遭腰斩仍在情理之中。

新蒜价格逼近成本线 陈蒜储存商“割肉”出局

“蒜你狠”遭遇崩盘

中国科学院、中国工程院公布今年院士增选有效候选人名单

山东 15人候选两院院士
丁建生、王信、李登海等企业界人士入选

在金乡山禄大蒜交易市场，新收来的大蒜正在等待挑剔的买家。 王延锋 摄


