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1月 1 6日，“齐鲁新高地 泉城新核
心”——— 济南中央商务区(香港)招商引资推
介会在香港港丽大酒店举办。济南市历下
区委书记马玉星、济南市金融工作办公室
副主任李洪伟、济南市投资促进局副巡视
员胡少杰、济南市历下区投资促进局局长
李莎等出席。

2018年历下区投资促进局以“走出去”
和“请进来”作为主要的工作方式，招商引
资工作取得优异成绩。2019年为进一步加大

中央商务区宣传推介力度，历下考察团开年
第一站奔赴香港拜访知名企业，宣传推介中
央商务区发展商机，精准对接香港的世界500
强、知名港企、行业领军企业等，助力中央
商务区双招双引取得成效。

推介会由李洪伟主持，马玉星致辞。他
从历史、文化、经济等多个方面向与会嘉
宾介绍了济南市历下区。“当前历下发展
的重心是打造济南中央商务区。中央商务
区集优越地理位置、国际化视野、众多明
星企业、高效服务、优惠政策、完善保障
等多个发展优势于一身，真诚邀请香港各

界朋友到历下观光考察、投资兴业，让我
们伴随着祖国改革开放再出发的坚定步
伐，在新时代续写精诚合作新辉煌。

在不久的将来，中央商务区将成为历下
经济新的战略支点，成为济南经济发展的
新引擎，也将成为引领现代都市生活的新
标杆。”

随后，仲量联行山东区董事总经理白路
发表主题演讲，历下控股集团副总经理殷清
芳推介了重点招商项目。

在现场举行的签约仪式上，历下区投资
促进局与中银投集团投资有限公司、香港济

南同乡会签约；历下控股集团与华皓国际集
团有限公司、中科腾云(北京)科技有限公司三
方签约；历下控股集团与中国华皓(香港)有限
公司、德润医疗生物科技有限公司、香港麦
家荣律师行签约。

“齐鲁新高地 泉城新核心”——— 济南
中央商务区充分发挥泉城优势，立足齐鲁大
地，放眼全球，投资兴业。2019济南中央商
务区(香港站)招商引资推介会的成功举办，预
示着历下区将进一步加快招商工作，积极发
挥济南中央商务区泉城新动能、齐鲁新高地
的引领作用，推动泉城经济发展。

时隔23个月，房贷利率首次出现下降。
融360最新发布的监测数据显示，2018年12月
全国首套房贷款平均利率为5 . 68%，相当于基
准利率1 . 159倍，环比11月下降0 . 03个百分
点；同比2017年12月首套房贷款平均利率
5 . 38%，上升0 . 3个百分点。

市场人士认为，近期银行房贷利率有松
动趋势，降准之后，银行可贷资金增多，
2019年房贷利率有望迎来下调，预计未来整
体利率将稳中有降。

时隔23个月房贷利率首度下行

房贷利率下行近期备受关注。在融360监
测的全国35个城市533家银行中，2018年12月
全国有8家银行分 (支 )行首套房贷款利率上
升，占比1 . 50%，较上月减少15家银行分(支)
行；有5 4家银行分 (支 )行回调利率，占比
10 . 13%，较上月增加39家；有470家银行分(支)
行 首 套 房 贷 款 利 率 较 上 月 持 平 ， 占 比
88 . 18%。

据记者了解，上海多家银行近期确实下
调了首套房贷利率。融360数据也显示，目前
上海地区最低执行95折利率优惠的银行从5家
增至10家。除工商银行、农业银行、中国银
行、建设银行、邮储银行之前就执行首套95
折利率外，江苏银行、中信银行、招商银
行、交通银行、上海农商等5家银行目前也执
行95折利率。

不过，在具体申请时，95折优惠利率需
要参考申请人征信、贷款额度等情况，最终
能否获得95折优惠还要视申请人自身的情况
而定。

各地的房地产市场情况不同，房贷利率
在各地也表现出差异化的特点。从全国来
看，2018年12月全国首套房平均利率最低的城
市前十分别为上海5 . 09%、厦门5 . 36%、大连
5 . 44%、北京5 . 45%、福州5 . 46%、乌鲁木齐
5 . 47%、太原5 . 53%、昆明5 . 54%、深圳5 . 55%、
广州5 . 57%；而2018年底全国首套房贷利率最
高值为武汉6 . 24%，较上月下降。

实际上，不仅是上海，全国多地都出现
了银行回调利率，利率水平出现小幅下降。
例如，广州地区的多家银行日前也跟进下调
了房贷利率，但广州此前的房贷利率在基准
利率上浮10%—20%附近，因此尽管有所回
调，其当前房贷利率依然是在基准利率之
上。

从全国看，2018年12月首套房贷款利率
执行基准上浮15%及以上的银行分(支)行数
量为 3 5 7家，较上月减少 1 8家。工、农、

中、建国有四大行首套房贷款平均利率为
基准利率上浮15 . 6%，较上期数值下降0 . 8个
百分点。

融360分析师李唯一表示，目前市场中房
贷能够享受基准以下优惠利率的城市只有上
海，不过申请优惠利率需要参考个人的资质
情况，因城而异、因人而异，差异化信贷政
策在市场内得到很好体现。

各地调整存差异

从2018年整年度看，房贷利率呈现出低
速上涨趋势，利率均值不断刷新，房贷利率
自11月利率首度持平以后，年底首度出现下
降情况。融360最新数据显示已有超过17个城
市利率均值出现下降。

李唯一指出，目前多城市首套房贷款利
率平均值出现下降，其中一线城市较早出现
下降趋势，二线城市相继出现利率回调，整
体下降幅度较小。后期或有更多城市出现变

动回调，但回调幅度也将较小。
央行日前宣布降准 1个百分点，其中

2019年1月15日和1月25日分别下调0 . 5个百
分点，此举将进一步维持银行体系流动性
总量合理充裕。市场认为，央行2019年首度
降准进一步释放流动性，未来房贷利率或
稳中略降。

易居研究院智库中心研究总监严跃进认
为，受持续性降准政策的影响，银行本身
流动性在改善，有助于扩大放贷规模。

业内人士指出，目前一线城市中上海、
广州均已经出现利率下调的现象，结合央
行降准带来的资金面进一步宽松，未来其
他城市出现跟进调整的可能性将进一步增
大。但鉴于各地区之间的差异化信贷政
策，房贷利率的调整时间、下降幅度均会
有所差异，且各银行也会根据自身的贷款
额度等情况调整其房贷利率和放贷速度。
不过总体而言，房贷政策的松动、房贷利
率的下调，对刚需贷款群体而言是利好消
息。

对于消费者而言，近期银行房贷利率有
松动趋势，降准实施之后，银行可贷资金增
多，2019年房贷利率有望继续迎来下调。对
于新购房者来说是个好消息，不过对于已购
房者来说，房贷利率已经确定，无法从中获
益。

分析认为，房地产政策目前出现差异化
调整现象，房贷利率出现相继回落，经过前
期一系列严格的调控举措，目前市场刚需群
体占据主要部分，银行房贷利率下调是保障
刚需利率的举措之一。

“新的年度开始，贷款需求将会迎来一
波高潮，银行会通过降低利率来提高竞争
力，扩大市场占有份额，提升业务量。但
从趋势来看市场整体仍将以稳为主。各地
调控政策将会进一步结合实际做出更好的
调整，利率方面也将表现出下降的趋势，
但是在大框架内下降的幅度不会过大，稳
中有降或将是利率变化特征的反映。”李
唯一说。

(来源：《经济参考报》)

房贷利率两年首降 市场整体稳定

1月11日，华夏在线山东分公司济南本部举办开
业庆典，出席当天庆典的有保险中介行业协会秘书长
张东跃，华夏在线总公司总经理赵军，合作公司领导
及各界嘉宾，华夏在线山东分公司领导，济南本部全
体员工参加。

张东跃及赵军在开业致辞中均谈到“保险中介是
保险交易活动重要桥梁和纽带”的行业价值观，表达
了对华夏在线山东分公司“专业致胜，中介领航”经
营理念的大力支持。华夏在线山东分公司济南本部于
2018年11月试营业，到2019年1月份实现开门红，全体
业务伙伴同心协力，敢打敢拼，取得了良好的销售业
绩。依靠华夏人寿良好的股东背景和专业实力，依托
华夏在线山东分公司稳居山东寿险中介行业第二位的
雄厚根基，华夏在线山分济南本部，必将作为一股新
兴力量，成为山东寿险中介市场上新的“中产家庭保
障计划专家”。

华夏在线

山东分公司济南本部正式运营

1月11日，乾道集团以“召唤阿拉丁，理财更轻
松”为主题的业内首届“阿拉丁理财师节”在北京金
融街隆重举办。乾道350名理财师齐聚现场，共同探
讨金融行业及理财师职业发展。据悉，“阿拉丁理财
师体系”从价值观和人才观两方面为理财师树立了严
格的执业标准。价值观体系包括至诚至信、开拓创
新、务实高效、客户为先、学无止境、携手共赢6条
价值标准，只有通过这6条价值标准的检验，才能成
为一名合格的理财师。

乾道首届

“阿拉丁理财师节”追梦而来

为客户带来参考标尺

服务省内外八大社区、3万户居民，超过96%的服
务满意率和物业费收缴率！在省内物业服务行业，南
益集团旗下南方物业管理有限公司山东分公司，规模
不是最大的，但服务品质和经营理念，无疑是一流
的。

岁末，不少物业公司在为物业费收缴率犯愁，很
多社区物业费收缴率甚至在50%以下，物业和居民矛
盾丛生。“小物业折射大民生”，南方物业超高收缴
率的背后，是优质的物业管理服务，也是居民满满的
幸福感。

盘点济南大小楼盘，名士豪庭的高品质形象让人
印象深刻。早在2002年，南益集团进入济南后首个项
目选定名士豪庭。也是从那时起，现任福建南方物业
管理有限公司副总经理、山东分公司总经理王建国开
始了在物业管理行业“莫问收获、但问耕耘”地奋
斗。如今，在他带领下的南方物业山东分公司管理着
济南名士豪庭、名辉豪庭、名悦山庄、名泉春晓四大
社区，淄博两个社区，还有天津、哈尔滨多个社区，
拥有员工1400多人，服务业主3万多户，已经成为省
内外知名的物业管理龙头企业。

俗话说，安居才能乐业。王建国介绍，他们与业
主不仅仅是服务与被服务的关系，各种互动交流也非
常频繁。王建国介绍，他们要求公司管理的各个社
区，规模小的，物业一年内要和每一个业主座谈一
次。规模大的，当面座谈的业主人数不能少于四分之
一。与几千户业主，逐个面对面交流，这个工作量可
想而知，但效果也出乎意料。“这一点，我们坚持得
特别好。”王建国认为，物业服务不能只浮在表面，
一定要和业主面对面、心贴心，听到真实的声音，这
样才能化解分歧、增进共识、形成合力、共建和谐。

据了解，经过多年的努力，南方物业建设“红
色物业”的条件已经成熟。目前，他们正在加快推
动成立物业党支部这件大事。王建国表示，他们建
设党支部，不仅仅是挂个牌子、贴张标语，而是要
实实在在通过党建推动物业管理升级，为物业服务
注入灵魂。把党支部建在物业第一线，将大大增强
物业服务的向心力和凝聚力，调动党员群众积极
性，让“红色物业”成为基层党建和社会治理的重
要节点。 （陈川）

南方物业

优质物业管理服务

赢得96%超高满意率

齐鲁新高地 泉城新核心
2019济南中央商务区(香港站)招商引资推介会成功举办
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