
据悉，华皓英伦联邦B1地块近期全部如
期交付，800多户业主开启回家之旅。万家团
圆，华皓品质如约兑现，英伦跨阶豪宅完美交
卷。归家之时，业主们脸上无不洋溢着喜悦，
因为幸福已至。

最美不过回家路

从旅游路一眼看得见自带美颜效果的英伦
建筑群，受“齐家安邦”鲜花板的指引，远远
就看到华皓英伦联邦B1地块交房现场的绚丽
色彩。鲜花、绿植、红地毯、迎宾风车塔等将
现场装扮一新，一扫初秋小雨的清冷，成就温
暖贴心的归家仪式感。

社区主入口高挂的大红灯笼，寓意着红红

火火，为未来的生活注入满满的幸福与希望。
“欢迎回家”等标语情真意暖，真诚沟通着每
一个业主回家的心。

万科物业全程贴心服务，现场还特地为业
主们准备了可口的甜品和热饮，代表着华皓人
对每一个细节的考究与用心。

一把钥匙 一个承诺

交房现场忙碌却有条不紊。在交房专员的
亲切陪同下，业主们顺利完成各种交房文件及
费用的确认、签收及交付。与此同时，服务人
员耐心地为每一位业主答疑解惑。

在业主拿到钥匙后，工程师全程陪同认真
验房，从入户门、信报箱、智能门锁，到海尔

可视对讲、配电箱、无线线路、霍尼韦尔新风
系统，再到墙面、地面的验收等，一丝不苟的
专业态度，让业主感到情真意切的踏实。整个
过程中，每提出一个小小的疑问，工程师总能
耐心地解释作答，并针对交房过程中业主反馈
的问题，集中收集整理后，作出整改时间承
诺。

不负时光 不负期待

移步异景的庄园式景观园林，是华皓工程
师的匠心所在。从入口处的叠水景观喷泉、生
机盎然的迎客松柏，到以高大乔木、低矮灌
木、绿植、草坪打造的多维园林……繁茂的名
贵树种，努力向上生长。一路的归家景观，高

低错落，形成极强的视觉层次感。
造型别致的英伦景观灯，将英伦的庄重与

优雅完美融合。太阳伞、趣味景观小品、休憩
长椅等穿插其中，增加了精致的庄园格调。

下沉式篮球场、露天游泳池……眼见为
实、触手可及，各种生活场景提前在脑海里上
演。偌大的儿童娱乐区、健身区焕然一新，让
前来验房的业主和小业主跃跃欲试，洒下阵阵
欢声笑语。

所有的工作，只为业主幸福满盈。交付，
不是终点，而是起点。据悉，项目B3地块工
程已进入准现房阶段，看得见的英伦建筑，看
得见的骄傲品质。B2地块伊顿公馆入市热
销，主力户型在110—210平方米！销售电话：
0531—82899999。

□苑国威

今年6月份，泰康宣布20 . 62亿元正式战略投
资拜博口腔。此次泰康的投资入股，是保险业
与口腔医疗行业的一次重大结合，双方在资
金、产品和客户上有着天然的协同优势。

笔者11月16日获悉，首款泰康拜博口腔专
属少儿齿科保险产品泰心享·E齿康全面上线，
标志着泰康拜博口腔“医疗+保险 支付+服
务”战略正式落地。

购买该产品的儿童，可以享受口腔检查1
次、全口涂氟1次、窝沟封闭2颗，并享有3000
元意外齿科保险保障，超出限额部分可以享受
折扣优惠。

儿童磨牙进行窝沟封闭能有效预防龋齿，
颇具性价比，仅售198元，是面向适龄儿童口腔
保健的保险产品。与此同时，购买此产品时无
需核保，保健治疗无需垫付，理赔直付，方便
快捷。

儿童患龋情况

呈现上升趋势

每个儿童的成长都需要摄入大量的营养物
质，口腔咀嚼是摄入营养的第一步，因此口腔
健康与生长发育、全身健康关系密切，同时漂
亮的牙齿是外貌的重要组成部分，自信的笑容
是一生的财富，因此儿童的口腔健康问题越来
越受到社会及家庭的重视。

据公布不久的第四次全国口腔流调数据显
示，12岁儿童恒牙龋患率为34 . 5%，比10年前上

升了 7 . 8个百分点， 5岁儿童乳牙龋患率为
70 . 9%，比10年前上升了5 . 8个百分点。儿童患龋
情况已呈现上升趋势。

国家已将口腔健康列为健康中国建设的重
要内容，围绕重点人群，坚持预防为主，防治
结合。通过“小手拉大手”，鼓励幼儿园儿童
和小学生将口腔健康知识和信息带回家，形成
儿童带动家长爱牙护齿的良好家庭氛围。

泰康拜博口腔泰心享·E齿康少儿齿科保险
产品的推出，正是希望通过一个儿童，辐射一
个家庭，带动整个家庭形成爱牙护牙的好习

惯，逐步唤醒人们的口腔保健意识。

打造

“支付+服务”闭环

“从目前来看，中国的口腔市场，是一个
‘沉默’市场。”泰康健康产业投资控股副总
裁、泰康拜博口腔医疗集团首席执行官朱正宏
表示，并且，国内齿科保险产品缺乏、服务相
对零散，齿科预防性治疗、基础性治疗、复杂
性治疗、口腔健康管理需求亟待满足。我国口

腔健康市场的“沉默”，与保险缺位存在一定
关系，口腔科医疗费用绝大部分并未被涵盖在
基本医保范围内。

从国际上看，商业保险承担了主要口腔医
疗保障。比如，美国2015年口腔总花费1100亿美
元，占医疗支出的4 . 5%，从支付体系看，基础
医保占比10%，商业保险占比45%—50%。

自今年6月，泰康战略投资拜博口腔，“医
疗+保险 支付+服务”的口腔新业态正式启
动。客户通过购买泰康齿科保险，就医时只需
按照所购买保险的不同保障计划，享受不同的
口腔医疗服务，其他费用均由保险公司承担，
整合支付与服务体系，打造商业保险与口腔专
科医疗相结合的闭环。

“为什么要打造这个闭环？我们不是在打
造护城河，我们希望降低成本，让客户买到更
优质、更实惠的产品和服务。”泰康保险集团
董事长兼首席执行官陈东升表示。

对标美国凯撒模式，美国凯撒医疗集团集
医疗保险、医院、医生三位一体，降低消费者
医疗费用近20%。“让‘凯撒模式’在中国落
地，所以，泰康将泰康拜博口腔、口腔保险对
接起来，大大方便客户，降低成本，这才是核
心。”陈东升给出了对未来的期盼。

齿科保险产品陆续上线

提供优质口腔医疗服务

泰康与拜博的结合是体系的结合和网络的
结合，泰康致力于为日益增长的中产人群及家
庭提供全方位健康和财富的管理和服务，泰康

拜博口腔是泰康医疗业务板块的重要组成部
分。“泰康通过整合优质医疗资源，满足广大
客户个性化、多层次的医疗保障需求，支付+服
务，将对客户的生活方式和口腔消费领域产生
重要激发作用。”泰康保险集团副总裁、泰康
健投首席执行官、泰康拜博口腔董事长刘挺军
表示。

历经25年的发展，泰康拜博口腔在全国50
多座城市拥有200余家口腔医院及诊所，在价
格、质量、服务和就诊流程上具备一致性。战
略投资后，泰康拜博口腔迎来新一轮品牌升
级，品质、专家、服务、保险支付四大维度全
面提升。

泰康拜博口腔通过连锁化运营，让经验丰
富的专家将技术和知识覆盖到各个诊所，并利
用信息技术在连锁网络上的应用，实现全流程
电子化、信息云端化，为广大客户带去优质的
口腔医疗服务。

据悉，除了本款少儿齿科保险产品，还有
其他5款产品将于近期陆续上线。未来，泰康将
从以下三类逐步完善齿科保险产品：

一是预防类齿科保险，如儿童、成人的长
期口腔保健保险产品；

二是综合治疗类保险，覆盖口腔疾病治疗
的个人保险及团体保险；

三是面向高端客户的齿科保险，包括种植
牙、正畸等专项内容。

陈东升表示，泰康始终顺应时代发展潮流
和人民群众的切实需求，将虚拟保险和实体
医养相结合，致力构建大健康产业生态体
系。

华皓英伦联邦B1地块如期交付

首款儿牙齿科保险发布

泰康拜博口腔落地“支付+服务”模式

2018年11月20—21日，由中国金属学会主办的
“钢铁流程煤气资源高效利用技术交流会”在济南
召开，来自全国几十家钢铁、焦化、化工及相关领
域企业的共100多名专家代表齐聚一堂，共商钢铁
流程煤气高效利用的改革方案，讨论以钢铁流程煤
气为纽带，实现钢铁—化工联合生产的创新发展模
式。会后，代表们乘车前往山东石横特钢，现场参
观了“世界首套转炉煤气制甲酸的生产装置”。

据悉，本次会议主要着力于钢铁流程煤气创新
利用的关键技术、优势特点和钢化联产模式的实例
剖析、前景展望。

会议上，中节能低碳发展中心主任田之滨为与
会代表解读了钢铁行业最新的低碳政策，阐释了钢
铁行业低碳发展的迫切性，以及如何从源头做好固
碳储碳的工作，积极推进钢铁行业绿色发展改革进
程。

钢铁流程煤气资源

利用大会在济南召开
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