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□ 本报记者 王新蕾

这几日，眼瞅着分红送股的日子就快到
了，上市公司却开始一窝蜂地修改送转方
案，让不少抱有期待的股民有点儿失落。在
监管层发声不到半月的时间，原本铺天盖地
的“每10股转增30股”的高送转方案已销声
匿迹。记者近日调查发现，监管层对分红方
式褒贬鲜明的姿态，不仅有助于投资者走出
“高送转=高回报”误区，也有望引导更多
上市公司以“真金白银”回报投资者。

“高送转=高回报”

炒作逻辑失灵
近两年来，A股市场送转股情况屡破纪

录。在送转企业数量增加的同时，送转比例
也不断提高，“10送10”是起步价，“10送
20”成了家常便饭，“10送30”也屡见不
鲜。

4月8日，监管层痛批高送转，称将其列
为重点检查和监测范围。一声棒喝，上市公
司立马转变风向。不少公司送转股数量缩减
一半以上，并新增或提高现金分红比例。

4月10日，凯龙股份率先将“10转30派5
元”调整为“10转15派8元”。4月11日，兴
源环境、合力泰、合众思壮、北信源等也纷
纷调低送转比例，增加现金分红。北信源将
“10转20派0 . 2 5元”变为“10转15派0 . 4
元”，乐视网将“ 1 0转 2 0”变为“1 0转
10”，凯撒文化将“10转20”变为“10转6派
0 . 5元”。计划10转30的赢时胜，增加了每10
股派现2元的内容，并承诺公司控股股东、
实际控制人及4名董事半年内不减持。

“高送转=高回报=高股价”的炒作逻
辑逐渐失灵。近三年归属母公司股东净利润
连续下滑的南威软件，在推出“10转30派
1 . 6元”的分配方案后，被质疑股本扩张速

度与实际业绩不匹配。4月7日除权日公司股
价涨停，此后连续大幅下挫，4月10日以跌
停报收。今年以来，多只高送转个股公布预
案或除权后都出现了类似走势。

高送转“掩护”减持套现

上市公司热衷高送转，一方面表明对业
绩增长充满信心，传达正面形象；另一方
面，一些股价过高、股票流动性差的公司也
可以借此降低股价，增强股票流动性。同
时，市场投资者的炒作追捧也在推波助澜。
此外，随着新规出台，再融资规模不得超出
总股本20%，部分公司为了扩大再融资规
模，通过送转股的方式做大股本，为再融资
作铺垫。但高送转被用来诱导乃至操纵股价
的事件时有发生，俨然成为一些重要股东高
位减持套现的工具。

不少上市公司不顾自身经营业绩和分红
派现的实际能力，甚至和资金耦合在一起，
以高送转为炒作由头，在二级市场联合拉升
股价，吸引散户跟风买入，然后自家大股
东、实际控制人和利益关联方趁高位套现或
减持。从目的和结果来看，高送转不是为了
回报投资者和股东，而是“掩护”自家大股
东套现减持。

这种利用内幕信息获利的不法行为，侵
犯了广大中小投资者的利益，破坏了股市的
“三公”原则，干扰了市场的正常运行。抑
制炒作高送转股票的恶习，是监管层发声的
主要意图。

今年以来，沪深证券交易所已发布高送
转信息披露指引，开展对高送转内幕交易核
查联动，集中查办了一批借高送转之名从事
内幕交易或信息披露违规案件。

关注送转的年度持续性

高送转本身无错，关键是能与业绩相匹
配。上市公司盈利能力、财务状况等因素经
得起考验，且不存在为减持套现铺垫等问
题，则其高送转不应该受到打击。高送转用
好了有正面作用，是公司借力资本市场高速
发展的驱动力。为此，高送转需要合理引导
与规范，不应一棒子打死。有业内人士建
议，高送转应纳入制度化轨道，例如股本扩
张速度不得超过业绩增长幅度，业绩亏损的
上市公司将丧失高送转资格。

在这一背景下，中小投资者应该如何
应对？业内人士表示，首先应重点关注上
市公司高送转的真实目的，要综合考虑其

经营业绩、成长性、股本规模、股价、每
股收益等指标，然后分析其合理性，警惕
其出于配合大股东抛售、配合激励对象达
到行权条件，以及为了在再融资过程中吸
引投资者认购股票等目的而推出高送转方
案。其次，投资者应树立长期投资、理性
投资理念，重点关注上市公司的盈利能力
和成长性。

中泰证券则建议，弱化高送转的送转
指标，转而关注送转的年度持续性。除了大
市值传统型白马股，也可以关注两类标的：
持续送转的成长性白马股和处于业绩拐点的
中市值标的。

□记者 王爽 报道
本报济南讯 当金融科技企业纷纷逐鹿一线城市时，山

东百卡通信息技术有限公司却反其道而行之，以山东为起
点，深耕银行卡支付及其增值服务，7年间发展成为管理总
部位于北京，业务辐射全国32个分支机构，旗下近2000名员
工的金融科技新锐，与超过32家全国及地方商业银行密切合
作。“截至2016年底，百卡通POS终端投资布放已占山东市
场总量的20%。”百卡通负责人说。

记者了解到，2016年，百卡通连续三年获得中国银联山
东分公司评选的直联市场开发维护优秀机构的称号，荣获建
行山东分行“年度新增收单达标商户第一名”。8月份，百
卡通竞标成为《山东省城乡居民人员社会保障卡基层设备采
购》项目的终端提供商。截至2016年底，百卡通累计协助山
东省农村信用社为全省近12000个镇、村安装行内电话POS终
端13万余台，布放助农取款终端近万台。此外，百卡通在省
外也实现发展提速，目前业务已经遍及广州、珠海、东莞等
十几个城市，服务银联和近10家全国及地方银行，实现各类
机具终端铺设保持双位数增长。

随着竞争充分化和监管趋于完善，如何下沉至小微商户，
发掘长尾用户，积累高价值的金融数据，提供一站式综合金融
方案成为金融科技公司的核心竞争力。依托专业金融运营服
务，百卡通将延展业务到金融设备定制、布放培训和管理与维
护、电话POS支付平台、商户进销库存管理系统的自主开发等
各项业务。今年3月，百卡通在烟台投入运营当地最大的呼叫
中心，自建云呼叫系统，为合作的全国及省内银行和行业客户
提供专业咨询、电话客服及电销等一站式金融数据服务。

百卡通：
深耕地方驶入增长快车道高送转遭遇“冰火”两重天

□记 者 王爽
通讯员 朱沙 高中义 报道

本报济南讯 4月18日下午，一位30岁左右的年轻人来
到农行山东济南银河支行，送上了一面写有“救人于危难，
真情在人间”的锦旗和一封感谢信，对农行员工和大楼保安
再三表示感谢。原来，前几天农行员工刚刚帮助过年轻人病
重的父亲。

4月13日上午，66岁的法先生坐公交去作中医推拿治
疗，途中忽感腹痛难忍想上厕所，于是在经七纬二站公交站
下车，忍着疼痛进入了位于路口的农行银河支行大厅求助。
几分钟的时间，老人先后三次便血，情况危急。

银河支行副行长赵相东和营业室主任俎静得知情况危
急，第一时间给老人亲属打了电话，并拨打了120急救电
话。由于老人亲属距离较远，不能及时赶到。为不耽误老人
治疗，赵相东安排员工孔祥学将老人送往就近的省立医院就
诊。经诊断，老人是急性消化道出血，需要住院观察治疗。
等老人的儿子赶到医院后，孔祥学才放心地离开了。

六旬老人突发病情

农行员工及时相助

□CFP供图
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