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2016年12月26日，泰山酒业进入新财年的第5

天，集团公司在泰山脚下举办了盛大的2017年营

销年会暨航天、航空、高铁战略合作续约仪式。

现场气氛热烈，喝彩声满堂，面对来自全国各地

的几百家经销商代表，公司董事长兼总经理张铭

新展示了泰山酒业的营销业绩：2016年实现销售

收入16亿元。泰山酒业集团销售收入和利税双双

再创新高，继续领军鲁酒企业。

12月26日上午，泰安万达嘉华酒店，泰山酒

业一年一度的营销盛会在这里举行。在热烈欢快

的气氛中，来自全国各地的数百家经销商欢聚一

堂。中国航天、山东航空和永达高铁传媒的有关

负责人也来到现场，在众多媒体的聚焦下，各方

共同见证并签订相关合作协议。

泰山酒业集团董事局主席、公司党委书记马

西元率先致辞。马西元说，从1945年建厂至今，

泰山酒业集团已经走过了71年的风雨历程。由建

厂初期的小酿酒作坊，到今天的山东白酒行业领

军企业和全国白酒强势品牌，泰山酒业经历了由

小到大、由弱到强的发展历程。目前，泰山牌系

列酒遍布全国大部分省区市，尤其畅销华北、华

东、华南等经济发达地区，并远销港、澳，韩

国，创造了业内外独树一帜的“泰山现象”，最

终确立了鲁酒领头羊的地位。而泰山酒业与当前

中国发展最迅速、并跻身世界技术前沿的航天、

航空和高铁进行战略合作，必将把泰山酒业和泰

山品牌推向一个新的高度。

随后，泰山酒业集团股份有限公司董事长张

铭新作企业发展报告。张铭新认为，泰山酒业逆

势增长，并不意味着整个行业触底反弹，相反，

随着国内经济的深度调整，白酒行业还有很长的

一段路要走，整体能不下滑就很不容易了。白酒

行业将实现由数量型向质量型发展的转变，已经

由过去的扩容式增长转变为挤压式增长，由增量

竞争变为存量竞争，行业分化日益加剧，品牌的

集中度进一步提高，并呈现出龙头企业回暖、行

业集中度提升、市场竞争更加激烈等特点，白酒

行业中小企业的日子将更不好过，加上当前原材

物料大幅涨价，都考验着每个酒企的盈利能力。

随后张铭新自豪地宣布，泰山酒业2016年度逆势

取得了超预期的经营业绩：按可比口径计算，截

至2016年12月20日，公司实现销售收入16亿元，

超额完成了2016年的各项任务目标。这一业绩令

人振奋。

张铭新进一步介绍了泰山酒业的五大竞争优

势，即战略优势、品牌优势、品质优势、市场优

势、资金优势。泰山酒业多年来始终坚持稳健发

展战略，成功打造出“一体两翼”的发展模式，

既有产品经营，又有资本运营；既无外债，又无

内债，企业的资产质量和资金流在山东白酒行业

是绝无仅有的。企业提出了“打造百年幸福泰

酒”的愿景，并把“五大发展理念”作为企业长

远发展的指导思想，即以效益为中心、以市场为

导向、以品牌为核心、以质量为根本、以管理为

保障。

企业拥有一支包含中国白酒工艺大师一人、

国家级白酒评委6人、省级评委10余人的技术队

伍；最大的“纯粮固态发酵酿酒生产车间”，更

让小窖品质更胜一筹。2011年泰山酒业将传统酿

酒工艺与航天科技结合，将泰山酿酒菌种搭载在

神舟八号上进行太空育种，铸就了泰山酒坚实的

品质。继而提出把2 0 1 7年确定为“突破提升

年”，力争在新的一年实现“五大突破”，即任

务目标的突破、营销模式的突破、品牌建设的突

破、产品质量的突破和管理信息化的突破。

在市场营销方面，大力推进办事处直分销模

式，加强对市场的掌控；继续推进战略联盟运

作，实现互利共赢；优化产品结构，打造战略单

品；强化微营销，探索新途径；上马定制酒，满

足深度需求。加强市场监管，营造健康有序的市

场环境。张铭新特别提出，要在五岳独尊、酒仙

的基础上，再重点打造金泰山等有影响力的长线

大单品，提升品牌价值。鉴于目前白酒原材物料

大幅涨价，经过公司慎重研究，决定对部分金泰

山、泰山特曲进行提价。

在结束各项仪式后，张铭新接受了媒体采

访。他进一步解释此次对部分产品“逆势涨价”

的必要性。人力成本增长了三到四成，包装物价

格增长了大约15%，这对一些下游非盈利性产品

直接带来冲击，要想真正在“调结构转方式”中

有作为，就必须对产品价格加以调整，从而挤压

市场水分。张铭新说，涨价并不意味着公司流动

性减弱，相反资金流入却大大增加，进入新财年

后，每天销售收入都近千万元，公司实现了新财

年的“开门红”。而泰山酒业制定的全年增长目

标为10%，这应该是一个务实的数字。

中午，在暖意融融的招待酒会和文艺演出

中，泰山酒业营销年会落下帷幕。
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泰山酒业召开2017营销年会

2016年销售收入16亿元创新高
同时举办与航天、航空、高铁战略合作续约仪式
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