
□ 本报记者 石如宽 戴玉亮

合作6年，甘肃省银川市的马文良都没有见过
寿光市志同道合肥业有限公司工作人员的面。2010
年，马文良从网上购买志同道合的颗粒水溶肥，再
卖给农户。“第一年不敢多买，只要了2吨。现在
我一年销量达300多吨。肥料效果好，农户愿意
用，我也跟着发财了。”马文良说。

今年10月的南京植保会上，马文良看到了志同
道合的展位，才第一次见到志同道合总经理孙荣
建。“由于甘肃不是公司的重点市场，我们服务不
够多。但你这个老朋友，第一次通电话，还是我接
听的呢。”孙荣建告诉马文良。

“农户乐意用你们的肥料，明年我会销售更
多，到时提前打款给你们。”马文良对孙荣建说。

“对质量严格要求，精益求精，不打一丝折
扣。”孙荣建告诉记者。

3月22日，志同道合研发的颗粒水溶肥加工
器，获得实用新型国家专利。颗粒水溶肥加工器，
可以避免肥料结块以及有粉尘。

为确保水溶肥的品质，志同道合细分出11道工
序。孙荣建说：“我们正准备制定一个颗粒水溶肥
的行业标准，从而全面提升颗粒水溶肥质量。”

现在，志同道合生产的巧棵力牌颗粒水溶肥已
成为品牌。“必须更注重肥料品质，没有诚信，公
司无法立足。”孙荣建说。

2014年春节，大年初五，广西柑橘种植户黄哲
打电话反映，用了巧棵力水溶肥后，柑橘苗死了。
第二天，孙荣建飞往广西，直奔黄哲家中。在现
场，孙荣建看到，柑橘苗叶片发黄，有的都落叶
了。原来是黄哲不知道正确的施肥方法，直接把稀
释后的肥料浇灌到苗木上，导致苗木被“烧死”。

“虽然不是肥料的问题，但我们还是赔偿了黄
哲5万元的种苗损失。那时，公司刚起步不久，账
面上也只剩下5万元。”孙荣建说。

半个月后，黄哲打来电话：“柑橘苗又活过来
了，长得很好。”从此，黄哲一直用着志同道合的
肥料，也带动了附近的农户使用。“橘子长势旺，
产量高，果子甜，真是好肥料。”黄哲说。

“也算是因祸得福，我们在广西的市场打开
了。”孙荣建说。

一次，当肥料大批运往广西时，志同道合用了
铁路运输。这趟火车行至江西境内时，遇到山体滑
坡，导致货物晚到了一个月。“虽然不是我们的主
观原因导致晚点，但我们承诺可以退货。”孙荣建
说。

“这种主动承担责任的意识，让我觉得志同道
合公司值得信任。”广西经销商李永林说。

孙荣建发现，货物发往南方，有时铁路运输，
有时海运，难免有破损。有一次，发往广西北海的
肥料，样品称重时一袋竟然少了0 . 5公斤。“因为
是海运，肥料可能是融化了，我们毫不犹豫又拉了
回来，光运输费就多花2万多元。”孙荣建说，从
此志同道合更换了具有内胆的防潮包装袋。

2015年12月，志同道合帮助埃及的客户穆罕默
德采购了硫酸铵。志同道合公司自己不生产硫酸
铵，帮着找到企业从海运发货过去。结果海洋湿气
大，白色的硫酸铵运到客户那里后表面泛黄。“我
们解释后，客户也理解，同意接货。但我又拉回
来，全部换货，更换了包装，确保不因为受潮影响
肥料品质。”孙荣建说。

这种较真的态度，赢得默罕默德的认可。他给
志同道合写来感谢信，并参加公司的年会，成为公
司在埃及的一位代理商。

如今，志同道合已经从最初一间办公室、4名
员工的小公司，发展成为拥有100多名员工、业务
遍及国内外的大公司。

□记者 戴玉亮 石如宽 报道
本报寿光讯 小黄瓜批发均价为每公斤6 . 74

元，大白菜每公斤1 . 21元，丝瓜每公斤9 . 10元。12
月12日至18日这周，寿光农产品物流园内，10大蔬
菜类别指数，8类上涨2类下跌。

记者从寿光蔬菜价格指数检验检测中心了解
到，该周寿光农产品物流园蔬菜价格定基指数为
155 . 36点，较上周148 . 20点上涨7 . 15个百分点，环比
涨幅4 . 8%，同比涨幅29 . 8%。

价格指数检验检测中心经理隋玉美认为，三个
方面原因导致指数上涨。一是冬季气温下降，露天
生长的蔬菜结束，外省调运菜及山东省内大棚菜占
据了市场主要份额，种植、运输等成本的增加，使
得菜价呈现季节性上涨。二是近期雾霾天气较多，
大棚菜出产量进一步减少，供不应求，相应催高菜
价。三是市场进入交易旺季，蔬菜消费需求逐日增
长，大部分品种销路畅通，菜价向高价位攀升。

隋玉美预测，随着雨雪寒冷天气增多，加之元
旦临近，蔬菜价格指数将继续上涨。

□ 本报记者 戴玉亮 石如宽
本报通讯员 刘瑞全

12月16日，寿光市羊口镇富康产业园
内，记者看到，厂区主道路已完成，原料仓
库主体已完工，4个车间正在开工建设。而在
10个多月前，这里还是一片盐田。今年1月24
日，富康产业园项目投资人才开始考察。得
知企业意向3天后，羊口镇就动手拆迁盐田，
配套水电气暖等设施，硬化道路。项目的各
项手续办理时，羊口镇配专人全程跑。

“因为前期拆迁速度快，服务走心到
位，赢得了企业的信任。所以企业决定升级
改造的时候，第一时间来羊口园区再要一块
地。”羊口镇党委书记吴广兴说。

盛瑜药业于2012年研发出了超级维生素
产品，并通过了省科技厅成果鉴定，产品在
美国和欧洲等地十分畅销。该公司想对超级
维生素项目进行扩产，但因受用地指标限
制，一直没有实现。去年羊口镇党委了解情
况后，先是将临近的圣海化工闲置的50亩土
地盘活给盛瑜药业，又帮助盛瑜药业争取到
100亩建设性用地。现在，该企业已经开始办
理土地手续。据了解，盛瑜药业计划投资3亿
元对项目进行扩产，建成达产后，预计年产
值将达到53亿元。

“真心实意地为企业提供服务，才能赢得
企业信赖。”吴广兴说，“企业需要什么我们就
提供什么，尽最大努力维护企业利益和发展。”

11月29日，神华国华寿光发电厂一期工
程全面建成投产。该厂安全总监蒋奕锋说：
“当地政府全心全意尽最大努力搞好服务配
套，保证了工程顺利投产。”

神华国华寿光发电厂项目一落户，羊口
镇就成立专门工作组，全程服务。为解决电
厂投产后锅炉用水问题，羊口镇联系水源，
从中材默锐专门铺设供水管道为电厂供水。
因为中材默锐的中水质量好价格低，神华国
华电厂不但节省费用，还省去了二次净化处
理水的麻烦。对神华国华电厂的干部家属从
外地跟着过来的，羊口镇协调在学校等单位
安排工作，和当地外聘教师享受同等待遇。
长期在羊口工作的神华国华电厂职工，可以
到社区直接落户，子女未落户之前就能享受
羊口居民同等待遇，可以免费上幼儿园、小
学、初中。

“有付出就有回报，因为我们无微不至
的服务，赢得了电厂的信任。”吴广兴说。

建设过程中，神华国华电厂两次更改规

划，追加投资，由原来的长距离降温排水改
成凉水塔排水，最大程度上保护了小清河的
生态环境。该电厂还投资1个多亿，将原来不
能向外输送蒸汽的设计改成可以将蒸汽外
送，并承诺以成本价为羊口区域内供汽供
暖。

据介绍，羊口镇与神华国华电厂还探讨
合作成立注册资本为5亿元的售电公司，在羊
口注册缴税。该项目运行后，将为羊口带来
巨大收益。

今年，羊口镇成为全国首批特色镇，正
在争创我省新生城市。

洛城街道作为寿光东城重点开发区域，
近年来拆迁改造21个村，支持率达100%。

“只要牢记群众利益大于天，把发展当
成群众共享发展红利的过程，再难的事也不

难。答应给群众的实惠，全部兑现。”洛城
街道办事处主任李秀欣说。

在洛城街道21个城郊村改造中，寿光市
将原本可以属于市级财政的商品房开发地块
土地收益，全部返还给了村民。宅基地拆迁
后腾出的土地首先用于给群众盖安置房，剩
余的土地用于商业开发，开发地块出让成交
价为90万元每亩。在扣除需要缴纳的各类税
费后，每亩地可获得70万元的纯收益。

“实际上，按照现行政策，寿光市政府
原本可以按每亩14万元的价格来征收村里的
集体土地，拍卖后将每亩增值的56万元纳入
市级财政。但我们全部返还给群众，没有从
中抽取一分钱。”李秀欣说。

现在洛城街道屯西村王兰星家有3套房
子，60平方米的自己住，120平方米的儿子

住，100平方米的保障房出租，年收租金1万
元。“住得好，收入有保证，大家的日子过
得很踏实。我比村支部书记家楼房的位置都
好。”王兰星说。

屯西村党支部书记葛茂学说，分房时都
是公开抓阄的，大家都看着，谁也不能有特
权。这样，村民才信服。

2014年6月10日，寿光一家企业料场失
火。担心大风引发连锁反应，需要立即拆除
屯西村等4个村庄的56个大棚，形成隔离带。
菜农们含着眼泪看着大棚被拆，但没有一个
阻拦的。不到4个小时，56个大棚拆除完毕。

“要是百姓信不着咱，根本拆不动。大
棚拆迁补偿费一个月之后才给了百姓，这期
间没有一户问街道要补偿款的。这就是百姓
对党委对政府的信任。”李秀欣说。

□ 本报记者 戴玉亮 石如宽

12月10日，江苏徐州的王玉美到寿光与
一家化工企业洽谈合作事宜。来之前，王玉
美已经在寿光信用信息网查询过该企业的信
用情况。“失信企业和失信个人里面都没有
该企业的信息，说明该企业至少还信得
过。”王玉美说，“如果对方已经被列入黑
名单，我连面都不会见。”

据了解，寿光社会信用信息管理平台已
纳入2 . 2万家企业和69 . 1万个人的基础信息，
收集企业信用信息353条，个人信用信息779
条。

“随着信用信息管理共享平台的不断完
善，信息资料不断充实，应用范围持续扩
大，寿光已逐步构建起‘依法征集、有效整
合、多方共享、广泛应用’的社会信用信息
管理体系。”寿光市发改局综合科主任、寿
光市社会信用信息服务中心的王宏伟说。

寿光双桥无土栽培蔬菜专业合作社因为
及时纳税被寿光市国家税务局评为A级纳税

人，进而被推荐为寿光信用企业。双桥合
作社负责人李本兵说：“因为讲诚信，客
商信得过，我们的西红柿供不应求。”双
桥合作社主要种植无土大棚西红柿，早在
2010年就获批了农业部无公害产地认定和产
品认证。

“严格按照无公害标准种植，不打一丝
折扣，这是我们菜农最大的诚信。”李本兵
说。

侯镇地沟村村民于学仁在2004年经过寿
光市农村商业银行信用评定后，被评为“文
明信用户”。“当年贷了20万的款，一年光
利息就省下1500元。”于学仁说，诚信不仅
让他获得了社会认可，更得到了切身利益。

从2000年起，寿光开始信用户评定试点
工作。如今，寿光已对975个行政村20 . 7万户
农民进行了信用评定，授信额度182 . 7亿元，
信用村、信用户的覆盖面达到100%。

去年3月，寿光市金岭蔬菜保鲜厂扩建仓
库时，总经理梁金岭从寿光农商行贷款100万
元。因为被评为寿光“文明个体工商户”，

梁金岭这100万元贷款每月比普通企业贷款节
省4350元利息。

“在寿光，文明信用户不仅可以随时获
得信贷资金支持，利率也更加优惠，形成了
‘讲文明得利、讲诚信受益’的良好氛
围。”寿光市委宣传部常务副部长李秉桦
说。

如今，寿光已经从22万户中评选出了5万
个“文明信用户”、1000个“文明个体工商
户”、200个“文明信用小微企业”。

行走在寿光的街道上，路旁的电子大屏
幕上不时闪耀着“老赖”的信息。今年，寿
光市人民法院在市内9块公共场所电子公告牌
和26处公交站点宣传栏，曝光失信被执行人
15000多人次。在寿光当地媒体曝光失信被执
行人2300多人次。

“严格惩戒失信个人和企业，有效震慑
了失信被执行人。”王宏伟说。今年9月，寿
光法院开展了秋收百日执行会战，65名拒不
履行判决的“老赖”被司法拘留。

“诚信建设是一套完善的体系架构，寿

光着力从完善制度规范、强化失信惩戒、带
头使用信用产品三个重点方面，构建社会信
用体系新局面。”王宏伟说。

据介绍，为提升信用体系的普及率，寿
光采取政府带头模式，率先在政府采购、项
目招投标、劳动就业、人大代表政协委员评
选、干部选拔任用和管理、评先树优、财政
资金扶持等领域使用信用报告。

王宏伟说：“通过政府带头，带动全社
会提高诚信意识和信用水平，努力营造好的
营商环境。”

为加强诚信建设，寿光纪委、组织部、
法院、人社局等四部门联合出台了《关于对
失信党员和公职人员实施信用惩戒的意
见》。《意见》出台以来，寿光市纪委先后
对37名失信党员和公职人员给予党内严重警
告、组织除名等处理。

寿光某村党支部书记吕某某，因拒不履
行法院判决义务，被纳入失信被执行人名
单。经调查、约谈后，寿光市纪委决定给予
吕某某党内严重警告处分，并在全市通报。

寿光构建多方共享、广泛应用的社会信用体系

守信获益 “老赖”受惩

□ 本报记者 石如宽 戴玉亮

12月14日，山东水圣农业科技有限公司
进了一批价值15万元的钢管。“这是凭咱的
信誉赊来的，半个月或者一个月后再付货
款。”水圣农业董事长杨玉茂说。

水圣农业主要生产弱碱增氧微分子发生
器。杨玉茂说，农田、菜园安装这种设备，
可以改变酸性土壤，减少病虫害，提高作物
产量。“因为公司刚刚成立，资金不太充
足，给我供应材料的，我只好先延迟付

款。”杨玉茂说，讲诚信给企业带来了好
处。

“只要签了合同，哪怕是自己估算时失
误，宁可赔钱，我也必须遵守合同，把大棚
给对方做起来。”寿光晨升农业科技有限公
司总经理王哲光告诉记者。

今年春天，滨州市大青镇有客户要建设9
亩左右的冬枣连体棚，一亩大棚出3万元造
价。双方约定，不管材料价格如何浮动，总
体造价不变。施工开始后，第一期建设时，
原材料价格没有波动。中途，由于客户资金
不到位，施工延迟了半个月。半个月后，钢
材价格猛涨，一亩地的钢材多支出了6300
元，整个项目下来共多支出4 . 5万元。

“最初算账，干这个活能赚个四万多
元。结果干完还赔了一些钱。赔钱不要紧，
诚信最重要。”王哲光说。

2007年，王哲光也遇到过因为材料价格
上涨赔钱的事。“虽然赔了钱，但客户看我
实诚，以后大小项目都找我做，后来成了好
朋友。”王哲光告诉记者。

寿光古城街道野虎村的杨元明今年大棚
定植时，从宏丰种苗场购买了8000棵大西红
柿苗。“宏丰的苗子我用了20年了，年年丰
收。”杨元明说。

为了给农民提供好苗子，宏丰种苗总经
理杨丙光租了一个高标准大棚，把选出的种

子反复试验。往往50个品种试一年，剩下5到
10个，再试一年，最后差不多就剩下2到3
个，有时候甚至1个不剩了。

“农民买种子、种苗，寄托的是一年的
希望。我自己有把握了，才敢给农民种。”
杨丙光说，卖了20多年的种苗，没接到一起
投诉。

“这些年，我比着诚信这把尺子，丈量
自己做人的宽度和做事的高度。”杨丙光
说。

因为讲诚信，杨丙光从当初40平方米的
种子店，发展成现在拥有固定资产1000多万
元的种苗企业。

12月17日，双王城生态经济园区南木桥
村的张敏敏，把养殖的1万只鸭子卖给山东天
成食品集团。“已经养殖2年了，每次卖完鸭
子后，一周内就把钱给我们了，没有拖欠
过。”张敏敏说。

“农民挣钱不容易，谁都不许打农民的
主意。”天成集团董事长郭洪谦说。除了给
养殖户吃上定心丸“保底价”，天成集团还
有一条规定，企业再困难，也不拖欠养殖户
的钱。

“你不给农民留利，农民就会糊弄
你。”郭洪谦经常跟企业管理层说。为了能
让养殖户安心养出放心鸭，天成集团确保每
只鸭子留给养殖户1 . 5元至2元的利润。2003

年，禽流感突然袭来，日本等国家先后封
关，禽肉价格一滑到底。“除非天成赔到垮
台，就不能亏了合作户。”郭洪谦要求。当年，
天成集团给农户的差价补贴高达800万元。

据了解，天成集团将食品安全控制的每
个关键环节牢牢掌握在自己手里。比如，对
运输过程中压死、闷死的鸭子，虽然都是经
过宰前检验检疫的合格产品，但天成集团却
坚持掏钱买下每只死鸭，并自费建立了无害
化处理车间。为此，天成集团每年又要多掏
200万。“谁让生产线上挂一只死鸭，直接开
除。”天成集团总裁郭百礼说。

天成集团鑫利公司资源部经理李金钢认
为，厚道已成为企业品牌影响力。比如，近
些年“用工荒”、招工难是最令企业头痛的
事，而天成鸭业作为劳动力密集型企业，从
不用为招工的事发愁。

“生产线上许多来自全国的打工者，一
干就是一二十年，现在不少都在当地安了
家，有的甚至把老伴亲戚叫来住在天成的集
体宿舍。还有一些大学生，自己在天成扎了
根，就把老家父母、兄弟姐妹也带了过
来。”李金刚说。

如今，天成食品已发展成为拥有12个子
(分)公司的现代多元化农牧企业集团、农业
产业化国家重点龙头企业。而在创始的1980
年，天成不过是个不足300平方米的小冷库。

诚信，让企业做大做强

服务走心企业信任 拆迁改造还利于民

政府诚信，寿光这样实践
用7年时间把业务做到国内外

赔钱，也要主动担责

蔬菜价格大幅上涨

■中国·寿光蔬菜指数
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□石如宽 报道
寿光市志同道合肥业公司的颗粒水溶肥，得到

埃及客户的点赞。

□石如宽 报道
寿光市洛城街道屯西社区党群服务中心，工作人员(左一)在为居民提供咨询服务。

□石如宽 报道
寿光宏丰种苗场总经理杨丙光，在查看

西红柿苗情。
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