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□ 本报记者 孟一 赵德鑫

随着乡村游的热潮涌起，摆在众多经营
者面前最直接的问题是游客来了却留不住，
好不容易留住了人却留不住心。乡村游火热
的背后，不少地区开展乡村游的思路已经僵
化，拍照、采摘、农家饭这“三部曲”甚至
成了乡村旅游的固定模式。

想要从乡村游这项新兴产业中分得一杯
羹，简单的乡村游“三部曲”已经难以满足
逃离都市人群的休闲需求。在好山好水好果
子之外，乡村休闲游亟待突破的问题是如何
把空心的“瓶子”填充进更丰富的设计、活
动，让游客在乡村真正可玩可感可体验，用
内容留住游客的心。

特色活动玩转乡村游

夏夜，一轮圆月伴着点点星光从天边升
起，天空之上的深邃聚焦在大山之中的狂
欢。7月9日晚，一场让人血脉沸腾的篝火晚
会在泗水县泗张镇万紫千红度假区盛大开
场。熊熊燃烧的篝火衬托出人们脸上的红
光，激情四射的音乐带动起游客舞蹈的渴
望，那香嫩可口的烤肉香味挑动着游客的味
蕾。

“我们做的是面向高端市场的乡村游，
除了必需的硬件投入之外，万紫千红把工作
的重心放在举办特色活动，通过活动来拉动
整个景区的人气。”泗水县万紫千红度假区
行政主管韩奎向记者介绍起他们发展乡村旅
游的独门秘方。在这里，你不必担心吃住行
的问题，划船、钓鱼、采摘、写生、露营、
篝火晚会、徒步竞走、婚纱摄影等一系列的
活动，让不同的人都有合适的项目玩。

在万紫千红度假区，每年常规的桃花节
与各个周末的特色活动交相辉映，让诸多游
客蜂拥而至。今年桃花节开幕当天，整个景
区客流量达到5万人次以上。

泗水县泗张镇，从过去的欠发达地区，
一跃成长为济宁乡村旅游的排头兵，成绩的

背后有着清晰的定位与明智的发展逻辑。无
论是开创济宁赏花先河的桃花节，还是集中
打造以民俗村王家庄、画家村宋家沟、度假
村青界村等在内的6个村庄形成的乡村旅游
集聚带，乡村游的内涵得到了充分的诠释。

变静态内容为动态参与

“之前我参加过一次组队钓鱼赛，三个
人一起钓了三天两夜，可以比重量，也可以
比尾数，让自己好好过了一把钓鱼瘾。”垂
钓爱好者小王是万紫千红度假区钓友群的活
跃用户，每次只要群里一发出来相关活动信
息，他就会吆喝着几个哥们前去垂钓。

“万紫千红度假区虽然定位高端，但其
采取的具体方法，值得乡村旅游的后来者们
借鉴采用。”泗水县旅游局市场科科长刘现
桥分析。

刘现桥特别举了万紫千红度假区推出钓
鱼卡的营销案例。一张一千元面值的钓鱼卡
一年内可以在景区内不限次数垂钓，不到两
月的时间，就售出了数百张钓鱼卡。韩奎笑
着告诉记者，仅在泗水即有多个乡村游目的
地迅速跟风，推出了不同价位的钓鱼卡。被
模仿的韩奎并不紧张，在它看来，除去本身
的环境优势，度假区举办的丰富多彩的钓鱼

比赛在济宁的钓友圈里有口皆碑。
怎样才能打造让游客动心的乡村之旅？

把静态的内容变成动态的参与，这是刘现桥
提出的方案。“就风景而言，乡村游与人们
熟知的名胜古迹相比并不占任何优势。人们
愿意去乡村游，一方面是距离近方便自驾出
行，另一方面可以在乡村中体验与城市生活
不一样的内容。”刘现桥说，乡村旅游本质
上是一种休闲游，仅仅是山清水秀的地方并
不能成为乡村旅游目的地。想要搞好乡村旅
游，要有体验项目作为核心产品，让人来了
之后能有“玩头”，这才是乡村游的吸引力
所在。

乡村游呼唤人才补位

据业内人士分析，未来五年将是乡村游
的高速发展阶段。在此背景下，一大批农家
乐、民俗村、赏花汇、采摘园如雨后春笋般
涌现。值得注意的是，当前火热的乡村游市
场，想要谋求可持续发展，尚有缺陷需要弥
补。

“目前整个市场上同质化的产品太多，
一户农民搞采摘挣了钱，一个村就会出现好
几家采摘园。因为缺乏合理的规划与引导，
这样畸形的竞争会冲淡游客的兴趣。”泗水

县旅游局副局长张峰认为，乡村游需要更多
的创意项目来吸引游客的参与，而非过往乡
村游项目的简单复制。

他山之石可以攻玉，台湾的乡村游经验
就值得学习。在台湾，为了满足人们的休闲
活动，除了自然景观外，还开发了许多小型
的人为景观或主题乐园，诸如农场、牧场、
森林乐园、水上乐园、海洋乐园等，大都兼
具娱乐和休闲及教育的功能。

需要警惕的是，乡村游不是村村点火、
户户冒烟。成功的乡村旅游项目需要对区域
内的各个要素进行合理的搭配。张峰给记者
举例，画家村宋家沟，就是主打乡村写生品
牌，通过和教育机构的合作，引来了大批学
生前来游玩。

目前，乡村游发展可谓是天时地利俱
备，只缺人和。人才的缺失让乡村游从发展
之始即偏离航道。“有的农民在建农家乐
时，专门花了大价钱和楼房一样贴上瓷砖，
却并不受游客欢迎，这就是经营者由于不专
业而犯下的错误。”刘现桥提到，酒香也怕
巷子深，由于缺少真正懂得现代旅游营销的
人才，很多乡村游项目即使有了不错的内
容，却不为人们所知，市场对于乡村游的巨
大需求与乡村游项目自身宣传不到位造成的
鸿沟需要一点一点填平。

发展思路趋于僵化，简单的乡村游“三部曲”难以满足都市人的休闲需求

给乡村游一个不一样的玩法

□记者 赵德鑫 通讯员 张岩岩 报道
本报济宁讯 近日，济宁市教育局发布《济宁市教育

系统重污染天气应急预案》，该《预案》中对空气重污染
预警响应分4个级别。分别为Ⅳ级蓝色预警、Ⅲ级黄色预
警、Ⅱ级橙色预警、Ⅰ级红色预警。其中，Ⅰ级为最高级别
预警，指将发生1天及以上AQI（空气质量指数）≥500。对应
预警等级，实行Ⅳ级、Ⅲ级、Ⅱ级和Ⅰ级的四级响应。

如若启动Ⅰ级响应，则中小学和幼儿园停课；高校应
停止室外体育课、课外体育活动、业余训练，应停止露天
体育比赛活动。并且要求做好因未接到停课通知而到校中
小学学生和到园儿童的看护工作，并加强对寄宿学生的看
护，采取一切必要的防护措施。

教育系统重污染天气应急预案发布

遭遇最高级预警
中小学和幼儿园可停课

广告

6月15日，20余位徒步爱好者在万紫千
红度假区内财山进行徒步攀岩活动。

来自济宁的骑行团在万紫千红园内开展
骑行活动。(资料片)

5月29日，济宁休闲垂钓系列赛在万紫千
红度假区举行，200余名垂钓爱好者参赛。

□记者 姜国乐 王德琬 报道
本报济宁讯 7月11日上午，济宁市文

化旅游强市建设大会在运河宾馆召开。会议
印发了《济宁市加快旅游强市建设实施方
案》(以下简称《方案》)，提出到2018年，
把旅游业打造成为文旅融合发展的引领产
业、城乡统筹发展的动力产业、转型发展的
战略性支柱产业。

《方案》提出今后3年发展的总体目
标。到2018年，全市旅游消费总额年均增长
12%以上，接待游客年均增长7%；全市旅游

产业增加值占地区生产总值的比重达到6%以
上、占服务业增加值的比重提高到22%以
上，全市A级景区数量达100家，2018年争创
全域旅游示范区。

根据《方案》，济宁将紧抓“二日游、
三日游”，整合优势旅游产品，加快儒家文
化旅游带、运河水上旅游线路“一带一路”
建设，联合推出儒释水浒等精品旅游线路，
打造“孔孟之乡、运河之都、文化济宁”旅
游品牌拳头产品，形成资源整合一体化发展
大格局。建立统一的资产运营和投融资平

台，用好市文化旅游发展基金，以政府基金
引导、民间资本跟进的方式，扩大融资渠
道。培育1—2个有带动作用的旅游集团公
司，扶持一批中小旅游企业，形成骨干企业
主导、中小企业配套的旅游企业架构。新建
投资5亿元以上旅游项目20个，到2018年，引
进10家以上国内外知名旅游企业和管理服务
品牌，组建一批旅游产业公司。

到2018年，命名100家特色研学基地，全
市通往3A级以上景区的道路全部达到三级以
上公路标准；开辟主要景区与空港、铁路、

高铁、高速公路、内河港口融合对接的旅游
专线，布局建设旅游专用码头，推动城乡公
交网络向乡村旅游景点延伸；开辟外地旅游
大巴进入市区的绿色通道。深入推进旅游厕
所革命，在A级景区、乡村旅游点新建改建
旅游公厕286座，主城区、各县(市、区)党政
机关事业单位厕所向公众开放。提升城市旅
游形象，积极参加国内外各种营销推介会、
旅游展会。加大对“济宁旅游联票主题线
路”销售代理的奖励力度。到2018年在重点
客源地建立营销中心不少于20个。

旅游消费总额年均增长12%以上 旅游产业增加值占地区生产总值的比重达到6%以上

济宁2018年争创全域旅游示范区

画说中庸

插图创作：燕一群 栏目主持：中国移动济宁分公司

子曰：中庸其至矣乎？民鲜能久矣。

孔子说，中庸是最高的道德，正因为它是最高的
道德标准，所以很少有人能够实行它。
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