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□ 本 报 记 者 张 鹏
本报通讯员 徐春光

工作效率提高

参与标准制定

“上机、打磨、测量，再打磨、再测
量。”每天，隋淑国要重复这样的动作上千
次。隋淑国是山东开元电机有限公司的员
工，他负责在外圆磨床设备加工轴承。

“要轻磨，多测量，因为轴承外径误差
必须保持在0 . 015毫米，加工一个部位需要反
复测量，一天也加工不了70根轴承。”隋淑国
说，这些都是为了确保电机工作顺畅。

不仅加工精度要求高，设计工艺和材料
也要行业领先。在定子钳线区，10多位员工正
在整理定转子线圈。“要达到节能效果，就
不能用高耗能的材料，像这些定转子冲压
片，采用电机机械结构进行了优化设计，高
硅硅钢片制造，降低铜铝使用，线圈用的是
低损耗的正旋绕组。”12月4日，开元电机高
效电机推广办公室主任韩德志告诉记者，通
过这几项革新，能提高电机4 . 5%的工作效率。

产品的升级换代，推动了产业进步。从
2008年开始，开元电机公司自主研发了YE系
列高效电机节能新产品。2009年，该产品通过
省级鉴定，取得国家节能产品首批认证，入
选国家节能惠民工程补贴名录，其效率指标
达到了国家GB18613-2006能效限定值的二级能
效水平，是Y、Y2系列电机的更新换代产品。
该系列产品不仅能够在较高海拔和50℃高温下
满负荷长期工作，而且能够满足对配套电机
功率具有服务系数1 . 2以下的设备配套要求，

是水泵、风机、制冷设备、空气压缩机、矿
山机械等设备的理想配套动力。

此后，开元电机公司研发出YE3系列超高
效率电动机，并于2013年4月取得了中国质量
认证中心的节能产品认证，入围“节能产品
惠民工程”高效电机推广目录，是目前国家
提倡推介应用的新一代节能产品。

“公司是国家及行业标准的主要起草、
研制单位之一，具有第四代、第五代电机，
完全淘汰Y、Y2系列，在全省电机行业一直处
于领导地位。”开元电机公司董事长岳宁超
介绍说，现在公司正与科研院校联合开发
“开关磁阻电机”，该产品是新一代调速电
机，具有国际领先水平，节能效果有着不可
比拟的先进性。

改变营销策略

产品走出国门

为进一步加快高效节能电机的推广应用，

开元电机公司将原来的营销策略进行了调整，
把以市场销售和中间用户为主，调整为以淘汰
改造老旧高耗能电机的直接用户为主。

“我们专门作过一项市场调查，发现社
会上仍有大量国家明文淘汰的高耗能电机和
多次重复维修的老旧电机，因更新改造的难
度或没有合适的替代品等原因，仍在各行业
的空压机、制冷、风机、橡胶、水泵、食品
等设备中广泛使用，仅诸城市此类电机就多
达3000台。”韩德志告诉记者，公司所在的诸
城市电机市场非常大，每年有3500万元以上的
需求，高效电机需求占到了60%以上。

基于对市场的判断，开元电机公司选定
了食品行业的冷库冷冻机、橡胶行业的空压
机作为推广试验的突破口。2012年开始，开元
电机公司为诸城外贸266台冷冻机组更新了高
效节能电机，装机总量7万千瓦，诸城外贸投
入470万元，仅半年，就为该公司节约能耗资
金500余万元。第二年，诸城外贸又投入第二
轮改造，更换120台电机。

“经过与诸城外贸等食品企业合作，进

行了大量电机运行科学验证，平均节电率达
到5%—8%，与一些老旧电机相比节电效果高
达10%以上。”韩德志说，此后，公司开始对
诸城市的阳春集团、北汽福田等大企业进行
节能改造，目前，诸城市所有的制冷设备，
电机更换率已达60%左右。

“在行业内，开元电机公司利用国家政策
率先推广节能电机，不仅享受到国家补贴，还
迅速占领了市场。”韩德志告诉记者，今年公司
获得的国家节能补贴达到3500多万元。

在公司东门，一辆大型卡车停放在出
口，工作人员将一台台大型电机转载上车，
“这些都是发往广东佛山的，那边风机、水
泵、陶瓷机械需求大，开元电机公司每年在
广东销售1亿元以上。”韩德志说。

据悉，开元电机公司在提高国内市场占
有率的同时，也在欧美、东南亚等地开拓了
较为稳定的出口市场，并正在逐步开发非洲
市场。该公司开发的尼玛系列电动机，各项
指标完全达到欧美高效电机标准要求，现已
批量出口北美市场。

□ 本 报 记 者 张 蓓 宋学宝
本报通讯员 闫珊珊

辞职后创业做外卖网站

2012年，服务类电商开始兴起。作为电商

发展的一个好机会，各家电商大佬都加紧了
抢滩市场的脚步，打车、团购、移动支付等
开始兴起。就在这一年，33岁的张昭开始“蠢
蠢欲动”。

“最开始做的是外卖，当时还没想清楚
具体做哪个类别，便从外卖开始。”就这
样，张昭加入了服务类电商的浪潮中，2013年
辞职后开始做外卖网站，顾客通过线上订
餐，他负责联系商家提供成品并送餐。那时
候每天的现金流可以达到几万元，最多时会
员达到5万人。

然而，通往成功之路并不平坦。一夜之
间，“美团”、“饿了么”等电商大佬进驻
潍坊，抢滩外卖市场，通过烧钱大战，用高
额补贴、免费吃饭等将他线上的商家及客户
几乎全部吸走。

“你没有别的出路，不转型就必死。”
张昭说，最困难的时候，自己公司账上的钱
连下个月的房租都交不起。

调研市场成功转型

转型，成了当务之急。“北京、上海等
一线城市开始出现‘半成品菜’，我感觉这

是一个很新鲜的事物。”张昭所说的半成品
菜，是经过清洗切配等预处理，独立包装并
配有料包，只需直接下锅烹饪的菜品。

为了调查市场，张昭和同伴们来到北京
兵分几路，每天守在地铁、小区的半成品净
菜自提柜前，看到有人购买，就追上去问为
什么选择半成品菜，感觉怎么样，然后再认
真记录下来。半个月后，张昭回到潍坊，通
过数据比对、前期调研，制定了一套适合潍
坊市场的方案。2014年9月，“阿姨点餐”项
目正式启动，半成品净菜开始走入潍坊市民
的视野中。今年7月，“阿姨点餐”单月销售
额达到了40余万元，覆盖一万多人，并成功赢
得了由清华科技园启迪孵化器领投、京东众
筹募集的数百万元投资，成为潍坊地区首个
获得大型知名资方投资的互联网企业。

打造“创客咖啡”做伯乐

回想以前的日子时，张昭坦言：“最痛
苦的就是第一次创业的那段日子，靠着团队
的坚持、政府的支持，才走到今天。”

2013年底，张昭的公司进驻位于高新区的
潍坊软件园。在入园答辩时，所有项目得分

均名列前茅。软件园在企业注册、房租、水
电费等方面给予了大力支持。“政府用于扶
持高新技术的资金，区里也都会向我们倾
斜。”张昭说。

11月13日，记者在潍坊软件园见到张昭的
时候，他正用电话指挥着一群有梦想、有闯
劲的年轻人在万达进行商业实战。今年7月31
日，张昭成立了“迈沃众创空间”，这是潍
坊市第一家互联网创业型咖啡厅。这次他做
伯乐，将打造一个集互联网及移动互联网种
子期创业项目梳理、辅导、孵化、投融资一
体化的“创客咖啡”。这里，既有大学生，
又有下岗职工，只要有好的创业项目都可以
进来，每一张咖啡桌都相当于一个办公室。

“创业没有平坦的路可走，一个项目从
最初的想法，到一步一步走向市场，作一系
列的调整，这中间的难度是巨大的。”张昭
说，自己并不是想打造一个什么引擎，只是
不想看到一个好项目因为种种客观原因走不
下去。为此，他免费为创业的大学生提供创
业环境，并定期举办创业培训、创业者沙
龙、企业家分享、融资路演等“保姆式”服
务，试图用自己的经验、资源，帮这些年轻
人和团队实现自己的梦想。

通过高效电机推广，率先改制的山东开元电机有限公司迎来发展新机遇———

创新驱动让节能不再是空话

为了实现自己的创业梦，他毅然放弃了企业高管职位，从头再来———

张昭：创业没有平坦的路可走

◆58同城成立之初，张昭就加入其

中。奋斗了7年后，他却转身离开，选择

了从头再来。辞职前，他已是华北区总

监，而58同城也已成为中国大陆最大的分

类信息网站。“我有一个创业梦，我是一

个追梦人。”2012年开始，这个追梦人开

始了自己的创业之旅。

□通讯员 邱临安 付少波 报道
本报临朐讯 今年以来，通过积极推广“超级

柜台”运营服务模式，农业银行临朐县支行在当地
掀起一股体验银行智能服务的热潮。

“超级柜台”是农业银行研发的智能运营服务
模式，它打破传统业务处理流程，通过电脑网络及
相关软件，实现了业务办理智能操作，彻底改变了
银行柜面相关业务流程填单多、签名多、流程较繁
琐的状况。目前，临朐支行各营业网点已全面布放
“超级柜台”，业务覆盖个人开卡、电子银行签
约、密码重置、理财等8大类50多项，囊括农行80%
以上的个人非现金业务。如个人开卡联动5项签约
业务，在柜面上办理需要协议3份、签名8次、回单
3份，用时至少20分钟；通过“超级柜台”，客户
免填单，只需签名1次和回单1份，3分多钟即可办
完。

□记者 张蓓 报道
本报潍坊讯 12月6日，潍坊市核雕协会正式

成立。协会由潍坊市非物质文化遗产保护中心、潍
坊市核雕从业者、研究者与爱好者联合发起成立，
是从事核雕技艺传承、研究、保护的专业性团体。

潍坊核雕是国务院公布的第二批国家级非物质
文化遗产。潍坊市核雕协会的成立，将形成保护、
传承和发展这一优秀民间艺术的团队合力，促进核
雕艺术的创新与发展，对确立核雕艺术在全国的领
先地位将发挥积极的推动作用。核雕协会成立后，
将组织凝聚潍坊核雕艺人，整合各种文化资源，积
极开展学术研究，大力推广潍坊核雕的保护成果及
经验，制订并落实有利于核雕艺术传承的长远规
划，促进潍坊核雕技艺的创新发展。

□记者 张蓓 报道
本报青州讯 12月2日，青州市“十佳书香之

家”评选活动结束，王剑等10个家庭入选青州市
“十佳书香之家”。

据悉，本次活动参评对象的条件为：藏书1000
册以上的家庭；家庭读书氛围良好，能够学以致
用，有显著的阅读成效。活动的目的是为了进一步
激发人们的读书热情，不断营造知书识礼、好学求
进的家庭文明氛围，让读书成为一种生活态度，形
成“爱书、读书、用书和藏书”的良好风尚，倡导
全民阅读，建设书香青州。

潍坊市

核雕协会成立

农行临朐支行

开启智能服务时代

青州开展“十佳书香

之家”评选活动

◆电机行业是传统产业，在国内，

大多数电机企业市场不景气，多处下滑

状态。1992年，山东开元电机有限公司成

为省内首家由国营改制为股份合作制的

企业，推动了企业快速发展。记者近日

调查发现，近年来开元电机一直保持着

每年两位数的高速增长，正是得益于高

效电机的推广。

□张鹏 报道
去年，开元

电机公司累计推广
销售高效节能电机
125 . 8万千瓦，申
报国家惠民工程
68 . 9万千瓦，涉及
惠民补贴资金5000
多万元。图为在开
元电机车间，一名
员工正在进行定子
钳线操作。

□记者 张鹏 通讯员 刘洋 报道
本报高密讯 中国第32次南极科学考察队已于

11月7日乘“雪龙号”破冰船出发，开始历时159天
的南极考察活动。高密劳保手套作为科考队员的防
护手套，将首次代表国内品牌随队员登上南极，在
此之前南极科考所选用的防护手套均为国外品牌。

据悉，今年春天在上海举行的全国劳保用品展
览会上，位于高密市的山东登升劳保用品有限公司
和国内其他几家大公司的产品被同时列入南极科考
备选品牌。根据相关技术要求，登升公司在最短时
间内进行了产品研发，且质量、性能等指标均符合
要求，在竞标中脱颖而出，成为同类产品的国内唯
一供货企业。

山东登升劳保用品有限公司负责人赵磊介绍，
由于南极气候寒冷，天气条件恶劣，需要的专用防
护首套要求高，而登升手套具有耐低温、防水、防
寒保暖的特性。近年来，该公司以打造国内防护手
套第一品牌为目标，不断加大产品研发力度，研发
的超细发泡手套等产品荣获多项国家专利，并顺利
通过欧洲质量标准的CE认证。

南极科考队员

戴上高密劳保手套
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