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□ 本 报 记 者 王新蕾
本报通讯员 朱 沙 高中义

在资金跨境流动趋于频繁的当下，
“走出去”融资成为不少企业提高资产水
平的有效途径，但也对银行机构金融服务
的专业性和全面性提出更高要求。

“一方面积极捕捉市场信息，以客户
和市场为导向深入沟通；另一方面反应迅
速、强力营销，最终在与汇丰、花旗等银
行‘PK’中胜出。”11月15日，记者在
农业银行济南泉城支行采访时，该行副行
长翁雅儒详细介绍了该行承担境内股东境
外股份减持项目的经验。

据介绍，该行利用离岸人民币市场汇
率点差的优势，成功营销鲁能集团H股减
持业务，这是2014-2015年度全省金额最
大的境内股东境外股份减持项目，共计减
持9笔，累计结汇32亿元港币。

一个支行何以拿下如此“高大上”的
国际业务？“营销过程中，支行团队采用
‘情感+产品+上下联动’三位一体的营

销模式，先后为客户办理固定资产贷款、
现金管理等多项业务，用多元化的信贷产
品满足客户要求。”翁雅儒介绍，“在获
得客户首肯后，团队分条线积极联系内部
相关部门，共同解决客户在外汇报备、结
售汇等方面遇到的问题，在最短时间内为
业务打通关卡、铺平通道。”

今年以来，不少银行机构发挥自身优
势，抓住资金跨境流动频繁的市场时机，
着力推进国际业务“二次普及”和基础客
户群建设，做大国际结算、结售汇、贸易
融资等基础性业务。

农行山东省分行将国际业务作为战略
性业务，积极助力区域外经贸发展，推出
优先支持“经营实需型”、企业“走出
去”金融需求、助推服务贸易和跨境电商
业务、挖掘“进出口货权类”企业潜力、
推广外汇新产品运用、做实风险管理和信
用风险化解等七项外贸支持措施。上述业
务是农业银行山东省分行首笔境内股东境
外减持、结售汇业务，标志着该行境内外
联动、行司联动支持企业“走出去”融资

业务迈出新的一步。
为大力推广跨境参融通、跨境信用

证、跨境结售汇等产品，该行还重点加大
对跨境人民币业务的宣传力度。今年以
来，省分行先后赴9家分行、70余家重点
客户开展了“外汇新产品巡回推介”。针
对跨国经营资源丰富的5家重点区域城
市，当地农行开展“走出去”产品专题宣
讲活动，与37家“走出去”客户进行了产
品对接，27家客户的41个“走出去”项目
录入了重点营销项目库“走出去引进来项
目子库”。

今年6月，农行山东省分行得知卢森堡
分行开业之际，为争取为企业提供更为便
利的报价，在第一时间与卢森堡分行联系，
积极联系跨境参融通业务，成功为上市企
业山东赛瓦特股份有限公司办理300万美
元跨境人民币业务，这也是卢森堡分行与
境内分行合作的首笔跨境人民币业务。该
笔业务不仅为企业节约了成本，还为以后
进一步合作与发展奠定了坚实基础。

中韩自贸协定正式签署后，农行烟台

分行更是全方位助推当地涉韩外贸企业发
展。斗山工程机械（中国）有限公司是韩国
独资企业，主要从事挖掘机、叉车的生活
销售和装载机、发动机的销售，年流动贷
款额2亿元，总贷款额在32亿元左右。而
让双方合作关系尝试“融通”的，是去年
起探索创新的烟台首例“票据池”业务。
“以住贷款走程序最快也得一周的时间，
有了票据池，我们要的资金当天就可以拿
到，真是解决了大问题”，斗山（中国）投
资有限公司资金部部长吴哲雄表示。

为了及时跟进“走出去”客户的金融
服务需求，农行山东省分行全面梳理了能
源、资源类重点企业和行业龙头企业的
“走出去”项目，建立了重点项目库，实
行名单制管理，积极争取总行“走出去”
专项资金，大力推广了非融资性保函、境
外发债等业务。

截至今年9月末，农行山东省分行累
计发放贸易融资694亿元，开立信用证、
涉外保函等74亿美元，提供国际结算、结
售汇、跨境人民币结算等633亿美元。

银行跨境金融业务助力企业“征战”国际市场

“小支行”也能办理国际“大业务”

□ 本 报 记 者 王新蕾
本报通讯员 戴修航

在传统金融机构的“阳光”照耀不到的
“盲区”，民间融资作为有益补充，不仅为
“盲区”带来光明，也带动自身发光发热。
11月13日，在位于泰安市普照寺路5号的盛
鼎金融超市，泰安市冷链物流协会会长马东
正在盛鼎民间融资登记服务中心办理相关业
务，“原先从银行贷款，不仅时间长、手续
繁琐，而且抵押物这块很难做到。现在经由
协会统一从盛鼎融资，当天就能拿到，最快
2个小时”。

专找传统金融机构服务“盲区”

据了解，泰安市冷链物流协会有160多
台冷藏车，主做食品冷链物流。今年5月协
会成立后，盛鼎金控集团向协会意向性授予
2000万元投资额度的融资支持，目前已有50
多家会员从盛鼎金融贷款共计500多万元。

马东所在的先锋物流，主要从事毛豆购
销，从进到出要90天，每年大约做3次，对

资金的需求是小额、分散，“我们这类草根
企业，资产几乎没有，抵押物不齐全，财务也
不规范，确实为传统银行机构的‘盲区’”。

“对于草根企业来说，资金依然是稀缺资
源。传统机构不愿意做的‘盲区’，却是我们的

‘蓝海’。”山东盛鼎金融控股集团董事长黄天
歌介绍说，盛鼎融资登记服务公司开业以来，
累计撮合成交1454笔，金额2 . 8亿元。

记者统计登记量发现，这1454笔中，50
万元以下占比九成以上。其中，10万元以下
的874笔，占比60 . 1%；10万元至50万元486
笔，占比33 . 4%；50万元以上的仅94笔，占
比6 . 5%。拓宽中小微融资渠道，民间融资机
构的积极作用可见一斑。

注重金融服务体验

在盛鼎金融超市服务大厅，有3000平方
米的实体功能区，包含17个服务窗口以及体
验室、会议室、洽谈室，设立了信息化、科
技创新、创业辅导、投融资服务、法律咨询
等8大功能服务区，将融资登记、融资担
保、典当、小额贷款、资本管理、融资租赁、股

权债权投资等20多种新型金融服务相互连
接。金融超市自成立以来，已帮扶中小微企业
4700余家，解决融资需求累计超过30亿元。

“营收从300万元到600万元再到1000万
元，我们用了不到三年，但是行业特点导致
资金占压较多，一旦面临资金缺口，就会被
商超罚款或是取消代理权；逢年过节比如八
月十五、过年供货最多最集中，但这时候传
统金融机构都放假了，一旦遇到突发性补
货，资金缺口就更严重。”做酒水批发生意
的泰安市熙航商贸有限公司总经理崔栋说。

针对这类贸易商的融资需求，盛鼎为其
办理“应收账款抵押贷款”，根据商超出具
的对账函，直接到金融超市办理贷款。“平
均每月都要来一次，服务没得说。不管额度
大小，工作人员一视同仁、笑脸相迎。在节
庆等供货旺季，业务员还提醒，问是否有缺
口、是否要延期。”崔栋说。

草根金融贴近草根企业

酥软可口的驴肉火烧，是泰安当地特色
美食。从“一间屋子一个台子两个风扇”到

规模化、连锁餐饮，再到申遗成功，驴肉火
烧传承人、泰安市传统食品行业协会会长李
鹏也是民间融资的受益者，“驴肉火烧行业
本来就是微利，以前银行看不起，没人愿意
理我们。但是，钱不凑手，生意就做不
大”。如今，李鹏已有驴肉火烧加盟店87
家，共通过盛鼎借款170多万元。

30岁的东北人张大海，从一名理发店学
徒成为泰安市传奇理发店、COCO理发店店
长，离不开盛鼎提供的5万元启动资金。张
大海来自农村，在经过10年的学徒期后，萌
生了开店的想法，但仅凭手中的10万元存款
还不够本钱。“又不是本地户口，也没有房
产，从银行肯定借不到。多亏了那5万元启
动资金。”张大海坦言。虽然近几年服务业
并不景气，理发店租金也很高，但张大海凭
借着精湛的手艺和启动资金，从去年6月到
10月，仅用5个月就还清了贷款，并在今年
10月开了第2家连锁理发店。

“只有草根金融才能真正贴近草根企
业。解决这些草根经济体的融资难题，这是
实现普惠金融的核心，也是民间融资的机
遇。”黄天歌说。

“盲区”变“蓝海”

草根金融服务草根企业显成效

太平洋保险推出

保单直接贷款服务
□记者 王 爽 报道
本报济南讯 近日，太平洋保险推出了

保单直接贷款服务，或可解“缺钱一族”的
燃眉之急。

所谓保单贷款，是指在保险合同有效期
内，保单已具有一定的现金价值，可由投保人
向保险公司提出贷款申请，贷款金额最高相
当于当时保单已经具有的现金价值的80%。

目前，除了传统柜面渠道外，太平洋保
险还在其官网（www.cpic.com.cn）、“中国
太保”微信服务号、“神行太保”智能移动
保险平台等各种互联网渠道推出了网上保单
贷款服务。贷款时间长达6个月，可以续
借，且次数不限。利率一般低于房贷利率，
全程网上办理，一般5个工作日就可放款。

需要提醒的是，一般来说，只有具有储蓄
性质的人寿保险、分红型保险及养老保险、年
金保险等人寿保险保单才可以申请保单贷
款，而万能险、投连险及短期意外险和医疗险
则无法申请此项服务。此外，贷款期间保险责
任不受影响，仍按照保险合同条款规定。

莱商银行济南分行

举行爱心捐赠仪式
□记者 王新蕾 通讯员 刘腾 报道
本报济南讯 11月11日，莱商银行济南

分行举行2015年爱心捐赠仪式，莱商银行济
南分行及各支行员工代表60余人参加。

为做好本次活动，莱商银行济南分行12
家营业网点前期通过张贴海报、厅堂宣传、
微信推送等形式发动员工、客户，借助媒体
动员市民积极参与。捐助活动自上月启动以
来，得到了社会各界爱心人士的积极响应，
寄托着大家浓浓情谊的包裹纷至沓来。短短
一个月，莱商银行济南分行共募集爱心衣
物、被褥995件，书本及各类学习用具500余
件，并将物品分类整理，邮寄至青海玉树及
济南周边贫困地区。

据了解，秉承奉献社会、回报社会的文
化理念，莱商银行济南分行2015年以来先后
举办了资助白血病儿童、慈心一日捐、春蕾
助学、“放飞一百个希望”等爱心活动。
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□记者 王 爽 报道
本报济南讯 记者近日从广发银行济

南分行了解到，广发银行大额分期业务
（包括广发“尊享”财智金业务及广发信
用卡购车/车位分期业务）能为客户快速对
接装修、大宗消费、旅游、留学等用途的
现金需求。

据广发银行济南分行信用卡部负责人介
绍，“尊享”财智金是广发银行为信用卡客
户提供的一种满足日常消费需求的贷款服

务，现金易借，每月分期还款。针对审批通
过的客户，广发银行将给予客户一定的授信
额度，并划拨资金至持卡人指定的同名广发
银行储蓄账户，金额3万元—20万元不等。
客户可选择分12、24、36期（每月为一期）
免息分期偿还本金，手续费费率最低至
0 . 7%，且无需抵押、担保，3至5天快速划
款。据了解，广发“尊享”财智金可用于装
修、留学、旅游或大宗消费。

为满足客户大额资金需求，广发信用卡

还推出购车/车位分期业务。该业务的特点
是低首付款，最低可至2成首付（2万起）；
免抵押，客户不需要抵押和担保手续；三是
超长分期期限，客户可选择最长三年（36个
月）购车分期还款或最长五年（60个月）车
位分期还款；四是申请方便快捷，客户填写
《广发信用卡购车/车位分期申请表》和提
供相关证明材料后，最快可在3个工作日内
实现购车/车位分期，手续费费率汽车每期
低至0 . 45%，车位每期低至0 . 42%。

广发信用卡大额分期业务可快速对接现金需求

财财政政部部日日
前前发发布布了了《《关关
于于进进一一步步规规范范
和和加加强强彩彩票票资资
金金构构成成比比例例政政
策策 管管 理理 的的 通通
知知》》。。22001166年年
11月月11日日起起，，国国
内内彩彩票票发发行行费费
将将普普遍遍下下调调，，
更更多多资资金金用用于于
支支 持持 公公 益益 事事
业业。。
据据《《中中新新网网》》
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