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□ 本报记者 李媛

在“互联网+”概念出炉前，传统行业中
的服务业领域已经先人一步迈入互联网时代，
竞争之激烈已经从PC端延伸至移动端，诸如
微信支付、QQ红包、手机打车这些移动客户
端软件早已深入人心。如今，移动应用APP开
发领域，已经成为年轻人创新创业的热土，他
们不仅希望通过创业实现个人价值，还希望通
过自己的开发改变人们的生活。

1+1>2的商业社交平台

10月27日上午，在青岛世园寒轩酒店举
行的爱本地2 . 0版本产品发布会上，不需要通
过微信、支付宝或者其他第三方机构，青岛
世园寒轩酒店使用升级后的2 . 0版本爱本地向
自己的客户发放了价值29600元的红包，客户
可以凭借红包中的午餐自助券直接到酒店消
费，付账结算时也不需要通过支付宝等第三
方平台。

“之前他们还是1 . 0版本时，我们使用这
个平台主要是进行广告营销，从广告投放到客
户转发，到客户消费再到客户数据分析，整个
交易闭环都不动用现金，从7月份上线至今，
我们的客户仅青岛地区就增加了1万多人。”
世园寒轩酒店市场营销部总监姜笑妮介绍，与
爱本地的合作为酒店提供多元化、更直接的宣
传渠道，搭建了一个各商户之间互利共赢、资
源共享的桥梁，相信爱本地APP2 . 0版本上线
之后发展会更好。

据介绍，爱本地以本地币虚拟兑换积分替
代现金作为交易媒介进入流通领域，打破了传
统“点对点”的单向交易模式，不同领域的不
同企业可以同时在平台上进行易货置换而且不
需要动用现金流，从而实现“点对多”、“多
对多”的多边贸易。这对企业来说，既节省时
间，节约成本，还能定向推送给目标客户群，
不动用现金的前提下最终增加了现金收益，自
然是一举多得。

整合资源模式业内首创

青岛本地互动信息技术有限公司战略合作
部总监吕冠霖介绍，在爱本地这个平台上，不
论是商户还是用户之间的贸易流通，都是不需
要现金支付，而是以积分兑换的方式流转，称
之为本地币。

商户从爱本地平台预借本地币用于广告投
放，用户转发分享广告也可获得一定数额的本

地币，用户可以直接以本地币到商户实体店进
行体验消费，商户可以将回收的本地币用于广
告投放费用的返还。而且，通过平台自带的即
时聊天功能，商户不需要通过其他第三方平台
即可与单独用户进行交流沟通，向其发放促销
优惠券从而增加互动刺激消费。

要说转发广告可以挣钱，市场上已经有酷
划、易播等软件；社交平台具备支付、红包等
功能的，也早就有了微信、支付宝等。所以，
单独摘出其中一个功能来看，爱本地都不是第
一个吃螃蟹的人。但把这些功能融合搭建一个
集合B2B、B2C营销方式的全新O2O平台，爱
本地是首创。

“爱本地提供的服务，远远不是一个简
单的易货交易，它的创新思维和创新模式，
不仅完成了社交和物的交易，同时为社会闲
置资源提供了消化通道，又能实现企业因资
金不足而影响发展的难题，爱本地，因爱而
伟大。”中国创客力量贝客汇创始人王建江
认为。

不参与交易只提供资源共享

从今年7月份爱本地1 . 0版本正式上线至
今，不过三个月的时间全国已有7家分公司，
会员商户600多家，固定用户3万多，涉及酒
店、餐饮、房地产等众多行业。这样的一份成
绩单，对于青岛本地互动信息技术有限公司
CEO聂顺海来说自然是最好的肯定。然而，成
绩的背后不仅有两年700多个日夜的艰苦奋
战，更有着历经三次创业失败的辛酸与坚持。

2014年春天，又一次创业失败的聂顺海带
着5名伙伴，借了朋友一间20平方米的房间作
为办公室，开始新的创业。

“之前我们6个人凑了100万元，找了一个
南方公司来给我们做程序，本以为有创意有资
金这次肯定能成，没想到最后人财两空，人家
拿着钱跑了，程序也没做出来。吸取教训，我
们重新开始，第一步就是组建自己的技术团

队。”聂顺海回忆说，爱本地的模式最初是基
于即时互动营销的创意提出来的，后来经过不
断与客户沟通对接才增加了易货、会员卡红包
等功能，以及与建设银行合作开发支付渠道，
并非都是最初设计好的，而是因为市场需求。

当被问及本地币是否涉及网络虚拟币交
易，吕冠霖回答说，爱本地本身与商户以及消
费者用户之间是没有资金来往的，只是为大家
提供一个资源共享信息互通的平台，大家最后
能否易货成功也完全取决于双方，平台并不参
与贸易。即使是到了最后的支付环节，商户之
间、商户与用户之间也是用积分兑换的方式，
积分不够需要现金补交的部分，则是通过建设
银行统一结算而不是通过平台。

“本地币只是我们给积分起的一个名字，
并非网络平台发行的虚拟币，而且我们的积分
只能用来等值兑换商户的服务或者货物，而不
是虚拟炒作投机。首先我们不收钱也不发行，
最后需要交易也是交给银行来监管结算，就是
想让用户能够放心。”吕冠霖表示。

互联网改变生活，移动应用APP开发新领域———

“爱本地”打造O2O易货新模式 □记者 白晓 报道
本报青岛讯 今年前三季度，青岛市服务进出

口总额59 . 45亿美元，同比增长1 . 72%。
从行业领域看，旅游服务持续快速增长。前三

季度，全市旅游服务进出口额13 . 35亿美元，同比
增长32 . 16%，实现自今年1月份以来，连续9个月持续
增长，其中旅游进口13亿美元，同比增长32 . 85%，出
口3467万美元，同比增长9 . 58%，旅游进口在绝对额
及增速上，均以绝对优势压倒旅游出口。

今年以来，青岛市已与世界180个国家和地区
开展服务进出口业务。其中，与香港、韩国、美
国、日本、丹麦、新加坡、澳大利亚、加拿大、英
国和德国共10个国家和地区的服务进出口额过亿美
元，进出口额高达51 . 56亿美元，占全市服务进出
口总额的86 . 7%。

前三季度旅游服务

持续快速增长

□记者 薄克国 报道
本报青岛讯 10月24日，2015年青岛市大学生

创业精英BEST计划复赛在青岛创业大学举行，来
自高校组和社会组的108个创业团队参加现场比
赛，最终“海边树”儿童教育资源共享平台、智能
wifi音箱等20个参赛团队晋级总决赛。总决赛将于
10月29日进行，届时将评选出前三名创业团队。

本次复赛创新实行导师反选环节，20强创业团
队可结合自身实际情况选择导师，在决赛期间接受
一对一辅导。此外，进入BEST计划复赛的108强创
业团队现场获赠证书并被列入青岛市大学生创业精
英BEST计划重点培养范围，可优先享受由市人社
局整合全市创业资源提供的房租减免、创业导师深
度指导、创业资金扶持、创业资源对接、集中办
公、宣传推广等服务。

大学生创业精英

BEST计划决出20强

□记者 薄克国 报道
本报青岛讯 11月1日至30日，青岛海底世界

联合青岛市旅游局将开展“海底惠民月”公益活
动，推出系列旅游惠民措施。

其中，针对青岛市民推出“青岛惠民休闲年
卡”，包括家庭休闲卡（2名成人＋1名身高1 . 5米
以内儿童）和成人休闲卡两种。面向青少年学生群
体推出“学生半价票”优惠政策，香港、澳门、台
湾等入境游青少年也可凭《港澳居民来往内地通行
证》、《台湾居民来往大陆通行证》或学生证件等
有效身份证明享受此优惠政策。

青岛海底世界

推出旅游惠民公益活动

□记者 薄克国 报道
10月25日，站在青岛第二海水

浴场礁石上，沐浴着清爽的海风，
摆出各种亲昵的造型……白云正、
刘慧敏这对情侣亲密表情的瞬间，
被天真婚纱摄影师孙昌军给定格
了。

10月24日—25日，白云正、刘
慧敏情侣参加了青岛市市南区旅游
局倡导发起的“爱琴岛”旅拍项
目，和来自河南省的另一对情侣，
成为该项目浪漫婚纱系列的尝鲜
者。

“旅拍”就是旅行摄影的简
称，市南区旅游局联合优质旅行社
和百年老字号摄影机构，推出了既
有导游又有跟拍的模式，满足游客
多样化的旅游需求。

“旅拍”引领

旅行新方式


	20-PDF 版面

