
商场精准营销 紧盯国庆假期

商家发力国庆假期 消费者乐享实惠
□ 郭盼

七天国庆长假不仅给了市民一个休息放松

的好机会，也成为各大商场打折促销的好时

机。假期里，省城几家大型商场内的促销展

板、横幅随处可见，大幅度的优惠让市民心动

不已，更让商家赚得盆满钵满。

假期期间市区几家商场内客流量剧增，几

乎每天都处在人潮拥挤的状态，销售额自然节

节攀升。“这几天一直处于销售的高峰期，营

业额比平时要好很多，我们都忙不过来。”银

座地下广场ONLY专柜的销售人员告诉笔者，

“我们专柜在商场的优惠措施之外，还有厂家

自己推出的打折促销活动，折扣很大价格很实

惠，有很多市民趁打折的机会过来选购早就看

好的衣服。”

有折扣的专柜很受市民青睐，不打折的专

柜也不见冷清。“假期里，我们每天的营业额

几乎都是平时的两倍，除了饭点前后，其余时

间的客流量都很大，店内5名销售人员根本忙

不过来。”在振华商场，一专柜的销售人员杨

女士说。

尽管假期结束，但各商家的促销并未结

束，部分商家的优惠让利还将持续到1 0月中

旬，很多商家表示，节日营销如果只做节日那

几天，取得的效果就十分有限，而把节日的效

应放大，促销的效果会有很大的提升。

从今年的中秋、国庆假期来看，烟酒、大

闸蟹等贵重礼品消费遇冷，人们在理性消费的

同时，更盼团圆，更重亲情。因此各商场的国

庆促销活动也纷纷对准亲情，大打实惠牌。

笔者在多家商场发现，不少商家结合最新

消费趋势推出了微信互动、亲子比赛等创意活

动，主打亲情牌。笔者在万达广场看到，人气

最旺的是专门经营小孩商品的儿童用品区域。

几乎从上午到晚上儿童世界门口都被挤得水泄

不通，不少父母带着小孩在儿童用品店选购。

在走访中，笔者了解到，不仅服饰类产品

取得了不俗的业绩，家电、化妆品等商品卖得

也挺火，不少商品都已经断货，各品牌也纷纷

以大力度的促销优惠来吸引消费者。

每年自国庆长假就进入了传统的婚嫁旺

季，也带动了黄金、珠宝首饰等婚庆饰品的

热销。特别是不少品牌金店推出的工费5折、

7折或者工费每克减20元，以及消费相应金额

送实惠等各类促销优惠活动，给“淘金”市

民又一次创造了消费机会。

在齐鲁金店柜台前，络绎不绝的消费者

不停挑选着心仪的饰品，销售人员不厌其烦

地一边介绍，一边为顾客计算着金额。“目

前千足金每克在340元左右徘徊，价格涨跌幅

度不算大，由于适逢婚庆高峰，有为老人选

购礼物的，有为新婚夫妇选购的，销量比平

时增了两三成。”

“每年假期都是黄金销售的高峰期，从

国庆假期的销售数据来看，一天销售额已经

超过5 0万元了。国庆期间金饰品日销量很容

易就达到平时周末日销量的一倍多。”泉城

路上一家金店的销售人员告诉笔者。

假日消费市场主打“亲情牌” 婚嫁旺季搅热金市
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□ 责任编辑 郭盼

因医院发展需要，现招聘以下专业技术人

员：

产科、妇科、儿科、乳腺外科、内科、病理

专业，需硕士研究生以上学历或中级以上职称。

超声、放射诊断专业，需本科以上学历。

分子生物或分子遗传专业，需博士研究生学

历。

年龄一般不超过45岁（高级职称可放宽至50

岁）。

一经录用待遇从优。

报名地点：院组织人事科

联系电话：0531-89029515

地址：济南市中区建国小经三路2号

详情登录医院官网www. fybjy. com. cn

本招聘长年有效，欢迎优秀人士加盟。

济南市妇幼保健院
诚聘医疗英才

□ 张洋

“金九银十”是车市一年中持续时间最长

的旺销季，绝大多数车商都会选在9月初开启大

规模的促销活动。但是今年的情况发生了很大

变化，由于汽车“三包”在10月1日正式实施，

导致9月份各4S店的销售并没有改观，在刚刚过

去的国庆小长假，省城车市才迎来销售高峰。

家住环山路的李先生从今年6月份开始选

车，在走访了多家4S店后选中了2013款马自达6

轿车，原本想要直接定下，但听朋友介绍，从

今年10月1日起将实施新的三包规定，相比以往

的三包规定消费者将享受更多的保障，除了保

修期限延长之外，汽车的退换也有了更加靠谱

的标准。因此虽然很想尽快地提到车，但徐先

生还是忍到了十一国庆长假。

国庆长假中的匡山汽车大世界每天都很热

闹，各个4S店里的人流量都很大。笔者发现像

李先生这样的消费者并不是少数，对于新规，

消费者均表示很期待。“我前年买的车在使用

过程中发现很多问题，与厂家和经销商多次沟

通，他们都是来回推诿找借口，问题始终没解

决。所以我这次换车，怎么也要等到‘三包’

出台之后，就再也不怕扯皮了。”在济南一汽

马自达4S店里，欲换购车辆的刘先生说道。

在政策和促销的双重推动下，多家4S店的

销售人员普遍表示十一开始后的销量开始大幅

增长，不少品牌的日销售量都达到了3 0—4 0

台。“预想到十一的销售量会有所提升，但没

想到会这么火爆，我们所有的销售人员都没有

休假，但还是有些忙不过来，每个销售顾问都

同时会给多个客户办理购车手续。”济南一汽

大众市场经理潘先生向笔者说道。

经销商迎来了销售旺季，本该是件高兴的

事情，但不少经销商表示了对三包政策实施的

担忧。从事汽车行业10余年的魏先生就对笔者

表示，在“汽车三包”政策下，付出代价最大

的，将是全国大大小小的经销商、4S店。销

量减少、卖车风险加大甚至资金吃紧导致最终

破产，将是一些中小型经销商未来的命运。

新“三包”政策10月1日实施 市民购买力集中释放

政策优惠双重推动 车市迎来销售井喷

新三包规定更大地保障了消费者的权益，不过质监部门提醒，消费者还应该注意新规中

“三包责任免除”的内容。(一)易损耗零部件超出生产者明示的质量保证期出现产品质量问题

的，经营者可以不承担本规定所规定的家用汽车产品三包责任。(二)在家用汽车产品包修期和

三包有效期内，存在下列情形之一的，经营者对所涉及产品质量问题，可以不承担本规定所规

定的三包责任：1、消费者所购家用汽车产品已被书面告知存在瑕疵的；2、家用汽车产品用于

出租或者其他营运目的的；3、使用说明书中明示不得改装、调整、拆卸，但消费者自行改

装、调整、拆卸而造成损坏的；4、发生产品质量问题，消费者自行处置不当而造成损坏的；

5、因消费者未按照使用说明书要求正确使用、维护、修理产品，而造成损坏的；6、因不可抗

力造成损坏的。(三)在家用汽车产品包修期和三包有效期内，无有效发票和三包凭证的，经营

者可以不承担本规定所规定的三包责任。

相相关关链链接接 这这些些情情况况难难享享三三包包
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